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Introduccidon

En nuestras iglesias creemos que es nuestro deber ofrecer consejo y apoyo a los miembros que se hallan en di-
ficultades econdémicas. Con frecuencia se les pide a los didconos o a otras personas que sirvan de consejeros o
fiduciarios. Ayudar a un hermano o a una familia de esta manera es un acto de servicio. Casi siempre los problemas
que se enfrentan son desafiantes y complejos; muchas veces son una mezcla de asuntos personales, econémicos y

espirituales.

La institucion Anabaptist Foundation (Fundacién anabaptista) ha recibido varias peticiones en cuanto a proveer en-
sefianza para los lideres de las iglesias, consejeros econdmicos y fiduciarios. En respuesta a esta necesidad, Anabaptist
Foundation ha impartido el Seminario para didconos, consejeros econémicos y fiduciarios en varias comunidades. En
este librito, incluimos algunos de los temas presentados en estos seminarios, para estudiarlos con mas atencién y

ensendrselos a otros.

Estos estudios se han disefiado para personas que trabajan con quienes tienen problemas econémicos; es decir,
no es para los mismos que estén luchando con sus finanzas. Esperamos que este libro ayude a los didconos, conseje-

ros y fiduciarios entre nosotros en su obra desafiante pero necesaria en nuestras iglesias y comunidades.
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Prefacio

Esta coleccién de articulos dirigida a didconos, consejeros y fiduciarios, segun la tradicién anabaptista de ayuda
mutua, se ha disefiado para proporcionar consejo biblico sobre cémo ayudar a nuestros hermanos que se en-
cuentran en dificultades econémicas. Este recurso no provee consejo sobre el derecho tributario ni otros asuntos

legales. Estos asuntos se deben dirigir a personas capacitadas en esa area.

Cada situacion es Unica y resulta dificil abordar todas las circunstancias en una sola publicacién. Esto resalta la
sabiduria de usar comités locales de entre la hermandad anabaptista para que ayuden a restaurar a aquellos que se
encuentren en problemas econdmicos. Nuestra meta es proveerles recursos uUtiles a estos comités para apoyar sus

esfuerzos.

La Fundacion Anabaptista no es responsable por las decisiones que tomen los comités locales. Por lo general, esta
publicacion presenta la forma en que las iglesias y los comités que forman parte de la Fundacién Anabaptista abor-

dan tipicamente ciertas situaciones, pero posiblemente no represente una posicién oficial de Anabaptist Foundation

sobre cada caso.
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— SECCION 1:

Nuestro llamado

(mayordomia, hermandad y servicio)




PORTADA

El llamado a la mayordomia

Richie Lauer

EI Diccionario de la Lengua Espafiola define un

mayordomo como:

1. m. y f. Criado principal a cuyo cargo estd el go-
bierno econémico de una casa o hacienda.

2. m. y f. Oficial que se nombra en las congrega-
ciones o cofradias para que atienda a los gastos
y al cuidado y gobierno de las funciones.

3. m. Cada uno de los individuos de ciertas cofra-
dias religiosas.

4. m. Ec.y El Salv. Agente principal del propietario,

arrendatario o administrador de una hacienda.

Esta definicion no viene de la Biblia; sin embargo,
cada aspecto pinta un cuadro claro de una persona que
ayuda a otra. En ninguna de estas definiciones vemos
al mayordomo como duefio o maestro. En cada caso
administra, cuida o maneja bienes de otro; desempena
el trabajo de un siervo. Esta definicién nos ayuda a com-
prender la funcién de un mayordomo cristiano: Dios es
el duefio, y él nos llama a entrar en su servicio y manejar
sus pertenencias para el bien de otros. ;Nos describe
esto a nosotros?

;Qué incluye la mayordomia? Muchas veces pensa-
mos que la mayordomia se trata principalmente del di-
nero, las finanzas y las posesiones. Aunque es cierto que

el manejo de las posesiones es parte de la mayordomia,
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también incluye otras cosas, algunas de las cuales son
mas importantes que el dinero. Por ejemplo, la mayor-
domia incluye manejar el regalo de la Palabra de Dios.
Muchas personas en el mundo han crecido sin conocer
la Palabra de Dios; nosotros, en cambio, la tenemos des-
de nuestra nifiez. Tenemos Biblias en nuestros hogares
y somos parte de una iglesia donde se nos ensefa la
Biblia. Tenemos familiares y amigos que son cristianos,
cuando otros no disfrutan de este privilegio. Se nos ha
encomendado la Palabra de Dios; por tanto, somos res-
ponsables por lo que hacemos con ella.

Muchos también tenemos una herencia piadosa.
Muchas de las bendiciones espirituales que disfrutamos
hoy se deben a la fidelidad de nuestros padres, abuelos
y antepasados. ;CoOmo seria nuestra vida si ninguno de
nuestros antepasados hubiera adorado a Dios? ;Como
seria si la Biblia no hubiera formado parte de tu crianza?
Imaginate que te hubieras criado sin conexién alguna a
la iglesia. Tu herencia seria muy diferente. Eres un ma-
yordomo de esa herencia y eres responsable por lo que
haces con ella durante tu vida.

Disfrutas de buena salud, de una mente sana y de
talentos y habilidades unicas. Dios no te dio todo esto
para que lo uses de forma egoista, sino para que lo uses

en el servicio a otros.
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— El llamado a la mayordomia — Richie Lauék1lamado a la mayordomia — El llamado a la mayordomia —

En un sentido eres mayordomo de los que forman
parte de tu vida. Piensa en tu cényuge, tus hijos, nietos,
nuerasy yernos, hermanos de la iglesia, amigos, vecinos,
empleados o, tal vez, tu patrén. Dios ha puesto a muchas
personas en tu vida. Tienes una cierta responsabilidad
de ser mayordomo y cuidar de tales personas.

En Génesis 4 Cain respondié a una pregunta de Dios
con otra pregunta. La pregunta de Dios era: “;Déonde
esta Abel tu hermano?” En lugar de contestar, Cain res-
pondié con tono acusador: “;Soy yo acaso guarda de
mi hermano?” Dios no respondié directamente a esa
pregunta. Cain posiblemente no merecia una respuesta
por la actitud que demostrd, o tal vez la pregunta era
retéricay la respuesta obvia.

Yo quisiera hacerte la misma pregunta: “;Eres tu
guarda de tu hermano?” La palabra “guarda” se tradu-
ce de una palabra hebrea que significa “seto’, como un
seto de espinos que servia de proteccién. En los tiem-
pos biblicos las personas tenian ovejas y cabras, y estas
necesitaban encierros para protegerlas, pero no habia

alambres para hacer las cercas.

Tampoco tenian acceso a la

l.Eres madera necesaria para hacer
guarda vallados. Una de las maneras
de tu en que hacian un “redil” era
hermano7 extraer pequenas plantas de

espinos y sembrarlas en forma

de seto. Al crecer, los arbustos

formaban una valla que protegia contra los depredado-

res. Cuando Cain preguntd “;Soy yo acaso guarda de mi

hermano?’, estaba preguntando si él era el protector de
su hermano.”;Soy yo el seto de mi hermano?”

Como mayordomos, somos llamados a ser guarda

de nuestros hermanos: su seto protector. Aunque no
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cumplo perfectamente con mi deber como ministro,
de corazén hago lo mejor que puedo para ayudar a mi
hermano, mi hermana, este joven y aquel anciano. ;Es
importante que alguno

de ellos sienta que yo soy

una espina en su carne? Slleres guafda
Aunque parezca extraio,
eso encaja con la idea de tu hermano’
de que somos llamados Eres ||amad0
a ser parte de su seto de .
proteccién. Si yo codeo a CUIdar de
0 pincho a alguien en IOS débiles,
busca de su bienestar, |0$ indefensos
mi funcién es la de un yde aque"os
guarda; estoy sirviendo

_ que no pueden
en el lugar al que fui lla- .
mado. No lo hago para CUIdar de
sacar provecho personal; si mismos.

es porque loamo y deseo

protegerlo. A veces debo

proteger a mi hermano de alguin depredador, y otras ve-
ces debo protegerlo de si mismo.

(Estas dispuesto a ser seto de proteccién para tu
hermano? “;Soy yo acaso guarda de mi hermano?” Cain
hizo esta pregunta hace mucho tiempo; sin embargo,
todavia hoy es una buena pregunta y podemos contes-
tarla. Si eres guarda de tu hermano. Eres llamado a estar
al tanto de los depredadores financieros y vulnerabili-
dades personales. Eres llamado a cuidar de los débiles,
los indefensos y de aquellos que no pueden cuidar de si
mismos. Este es un llamado alto y una evidencia pode-

rosa de buena mayordomia.
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PORTADA

Un llamado a la hermandad

Richie Lauer

T u lectura de un libro para didconos y fiduciarios
economicos testifica del llamamiento que siente
de ayudar a los necesitados. “Sobrellevad los unos las
cargas de los otros, y cumplid asila ley de Cristo” (Gélatas
6:2). iGracias por responder al lamado de servir a la igle-
sia de esta forma!

iDe doénde viene este llamamiento? No todos los
llamados son iguales. jLo importante es quién te llama
a esta obra! Tal vez estés sirviendo como diacono, mi-
nistro, obispo, fiduciario o consejero nombrado por la
iglesia. Por tanto, es por medio de la iglesia que Dios nos
llama a servir, y ese es un llamamiento de alta prioridad.

1 Reyes 17:8-16 relata una historia que se trata del
llamado al servicio. Elias habia entregado un mensaje
desagradable al rey Acab:“Seras juzgado por tu pecado”.
Después de esto, la vida de Elias estaba en peligro, en-
tonces él huyé y vivié escondido. Durante ese tiempo él
necesitaba ser sustentado.

Dios proveyd las necesidades de Elias en etapas.
Primeramente, Dios escondi6 a Elias junto a un arroyo
y le mandé alimento por medio de unos cuervos. Al
aumentar la sequia, el arroyo se secd y otra vez Elias
necesitaba ser sustentado. Dios sabia que este arroyo
se secaria. Asimismo, él conoce cada necesidad que en-

frentamos. En la segunda etapa de su plan, Dios mandé
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a Elias a buscar a una persona especifica. La Biblia dice
que Dios dio orden a una viuda de sustentar a Elias.
La palabra original que se traduce “dio orden” significa
“nombrd”. Dios eligié a esta mujer especifica en ese pre-
ciso lugar y la nombré para que sustentara a Elias.

Cuando Elias lleg6, la mujer estaba alli esperando.
Ella no sabia que esperaba a alguien que Dios enviaba,
pero Dios si lo sabia. Elias pidi6 un sencillo vaso de agua,
y ella lo atendié de buena gana; era una cortesia comun.
La mayoria de las personas estan dispuestas a cumplir
con cortesias comunes. Sin embargo, cuando Elias le
pidi6 comida, la viuda no estuvo dispuesta a darle. Yo
parafrasearia su respuesta de esta manera: “Obviamente
no conoces mi situacion: solo tengo un puiado de ha-
rina; por lo tanto, no puedo ayudarte”. Literalmente, ella
dijo que la harina que le res-

taba cabia en la palma de

Cuando Dios

su mano.
Mira la palma de tu mano
o , te llama
e imaginate llenarla de hari-
na. ;Cuanto necesitas para a servir,
? | - /4
llenarla? {No es mucho! jEs el es ﬁel en
muy, muy pocol .
Como lider de la iglesia, Capaﬂtarte.

fiduciario o consejero, se
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PORTADA

Un llamado a la hermandad — Richie Lauer

espera que extiendas mas que una cortesia comun.
La persona necesitada, o la iglesia, ha pedido que tomes
de tu tiempo, sabiduria y energia para resolver proble-
mas ajenos. Todos tenemos razones por las que no po-
demos ayudar. Sabemos que no tenemos tiempo extra
ni energia o sabiduria suficiente. Elias no negé la validez
de las objeciones y limitaciones de la viuda. El no dijo,
“Ves, tienes suficiente harina’, o “Bien puedes compartir
conmigo”. Sin embargo, lo que Elias le dijo fue, “no ten-

gas temor”y “sirveme a mi primero”. De antemano él le
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hizo una promesa a ella: si me sirves sin temor, lo poco
que tienes no se agotara.

La verdadera pobreza de la viuda —su falta de recur-
sos— no fue un obstaculo para Dios. Esta es una buena
noticia para ti. Cuando Dios te llama a servir, él es fiel en
capacitarte.

Cuando seas llamado a servir aqui en la tierra, habla
con Dios para que te cerciores de que es Dios el que te
llama. Si es Dios, jNo tengas temor y presta servicio! Dios

se asegurara de que tus pocos recursos no se agoten.

CONTENIDO



El llamado a servir

Marvin Wengerd
ierta familia ha sido parte de la iglesia por muchos Sabéis que los que son tenidos por gobernantes de

Caﬁos. Asisten a los cultos con regularidad, sus hijos las naciones se enseforean de ellas, y sus grandes
asisten a la escuela, y el padre tiene un buen empleo. ejercen sobre ellas potestad. Pero no sera asi entre
Son muy conocidos en la comunidad y contribuyen a su vosotros, sino que el que quiera hacerse grande
vida social y la reputacién. Sin embargo, siempre hallan entre vosotros sera vuestro servidor (...) Porque el
dificil pagar sus cuentas. Hijo del Hombre no vino para ser servido, sino para

iA qué punto pasa a ser una preocupacion de la igle- servir, y para dar su vida en rescate por muchos.'

sia tal situacién? ;Cuando debemos intervenir en ayu-

, . . La palabra servir es una traduccion del término griego
darles? ;Cémo se determina quién debe ser parte del P grieg

equipo que les ofrezca ayuda? diakoneo. Es una version de la misma palabra que uso6 el

. . . apostol Pablo en 1 Timoteo 3 para referirse a la obra de
Has escuchado decir que “mas vale prevenir que la- P P

R N e los didconos. No importa si somos didconos o no, nues-
mentar”. Mi meta es inspirarte a tomar la iniciativa y pro- P os didconos o no, nu

. : tro trabajo principal no es asegurar el cumplimiento de
veer liderazgo en alguna si-

., las reglas externas de la iglesia, sino ofrecer asistencia
tuacion antes de que manche 9 9 !

. . ractica: atender a las personas necesitadas. Jesus cum-
”Ma’S Vale el testimonio de la persona, P P

su familia o la iglesia. Pero no plié su ministerio dentro de este marco y nosotros debe-

. : mos hacer lo mismo.
prevenir siempre logramos prevenir
que estos casos, y es en estas si- Uno de mis versiculos favoritos sobre este tema es
’
tuaciones que deseo inspirar Galatas 6:1 donde dice: “Hermanos, si alguno fuere sor-
n
Iamentar . prendido en alguna falta, vosotros que sois espirituales,

animo y compasion para que

prestes ayuda restauradle con espiritu de mansedumbre, consideran-

. . dote a ti mismo, no sea que tu también seas tentado”. De
Al considerar estas situa- ! q

. . este versiculo quiero resaltar cuatro columnas sobre las
ciones, comencemos con las palabras de nuestro ejem- q

cuales basar nuestra ayuda a otros.

plo perfecto, Jesus. El dijo:

1 Marcos 10:42-43, 45
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El llamado a servir — Marvin Wengerd

Cuatro columnas sobre las cuales basar
nuestra ayuda a otros

1| Vosotros que sois espirituales. Esto implica que has na-
cido de nuevo y que el Espiritu Santo mora en ti." Esta
“espiritualidad” debe pasar la prueba de varias pregun-
tas. Por ejemplo, jtomas tiempo para discernir lo que
Dios piensa? No hay mejor preparacién para ayudar a
otros que saber lo que Dios piensa del asunto. Siendo
que nuestro propio conocimiento es tan limitado, debe-
mos pedirle a Dios que nos ayude a ver lo malo en la
situacién y cudl es su propdsito en cuanto a ello.

La persona espiritual también busca saber lo que
dice la Palabra de Dios. Por ejemplo, si estds tratando de
ayudarle a alguien a vencer el temor, ;sabes lo que dice
la Biblia en cuanto al temor? El temor es muy comun en-
tre los que luchan econédmicamente. También es comun
que luchen con la incredulidad. ;Sabes lo que la Biblia
dice al respecto?

Nuestra tendencia de suponer que cada caso debe
tratarse de la misma manera a veces hace que tratemos
de aplicar el mismo estilo de solucién a cada caso. La
experiencia no necesariamente produce la verdad. Solo
porque un método haya funcionado en cierto caso no
significa que dé igual resultado en otro. Dios nos cred a
todos distintos los unos de los otros; por lo tanto, es ne-
cesario que enfrentemos cada caso con esas diferencias
en mente.

;Qué ocurre en el caso de seqguir principios biblicos
sin el apoyo y la aprobacién de la comunidad? Aprender
a pensar y trabajar juntos en comunidad trae fuerza,
pero a veces lo que mas procuramos es cumplir con las
normas de la comunidad de manera que no podemos
pensar mas alla de ese marco. Con el apoyo que existe en

un comité de tres hombres, debemos estar dispuestos a

1 Romanos 8

Cuatro columnas sobre las cuales

basar nuestra ayuda a otros

1. Vosotros que sois espirituales
2. Restauradle

3. Con espiritu de mansedumbre
4. Considerandote a ti mismo, no
sea que tu también seas tentado

tomar una posicién piadosa y biblica sobre la situacién
que enfrentamos; de esta manera podemos resolver
problemas que tal vez nunca se habian enfrentado en
la comunidad.

2 | Restauradle. La segunda columna para ayudar a
otros es actuar y pensar de manera redentora. Nuestra
tendencia es eliminar algiin comportamiento por medio
de eliminar a las personas. Presionamos las tuercas y tra-
tamos de atrapar la naturaleza humana con crear mas
reglas, sujetando la voluntad de las personas y supri-
miendo su independencia hasta que estas desaparecen
o se convierten en titeres. Esta actitud controladora es
un resultado de mirar al ofensor desde el punto de vista
de nuestro propio éxito en lugar de caminar a su lado
en este tiempo de prueba y lucha. Dios quiere que res-
pondamos a las personas con su redenciéon en mente,
en lugar de oprimir o eliminarlas.

Hazte las siguientes preguntas mientras intentas res-
taurar a tu hermano: ;Me estoy relacionando con él de
manera redentora o juiciosa? ;Me agrada el pensamien-
to que otros dependan de mi? ;Es importante para mi
conservar la dignidad de mi hermano? ;jEstoy caminan-
do asuladoolo estoy mirando desde la seguridad de mi

propia fortaleza?
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PORTADA

3 | Con espiritu de mansedumbre. No debemos con-
fundir la confianza con el orgullo. No hay nada malo con
enfrentar una situacion con cierta confianza. Decir, “Yo
creo que si trabajamos juntos podremos superar esta
dificultad en cinco afos”, es diferente que decir, “Mira mi
seguridad econémica. Haz lo que te digo y tendras éxito
como yo". El orgullo utiliza su peso econémico para lo-
grar ventajas, acaricia su propio ego y menosprecia a los
que estan luchando. El espiritu de mansedumbre reco-
noce que Dios ha elegido “a los pobres de este mundo,
para que sean ricos en fe"! Posiblemente en el dia del
juicio los ricos parezcan pobres y los pobres parezcan
ricos.

4 | Considerdndote a ti mismo, no sea que tu también
seas tentado. La cuarta columna es considerar cuan facil-
mente tu también puedes caer. Entre mas tiempo paso
en este tipo de trabajo, mas tentado soy a pensar que
soy infalible. No es que no vea mis propios errores, pero
al compararme con los que estan luchando, me parece
gue soy inmune a sus transgresiones especificas. Se dice
que el reformador inglés, John Bradford, al observara un
grupo de prisioneros, dijo: “Si no fuera por la gracia de
Dios, alli estaria John Bradford”. Hay seguridad en reco-
nocer nuestras limitaciones y faltas. Si eres un millonario,

quiza sientas la tentacion de considerarte bastante libre

1 Santiago 2:5
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El llamado a servir — Marvin Wengerd

de faltas y exento de necesidades significativas. ;Sera
que el materialismo te ha nublado los ojos? ;Estarias dis-
puesto a revelar tus errores a quienes estas ayudando?
Por ejemplo, el temor ha sido una de mis luchas. Me da
temor exponerme y prefiero retractarme. Sin embargo,
cuando ayudo a alguien, le cuento un poco de mis lu-
chas personales y he hallado que la otra persona mas
facilmente comparte conmigo sus debilidades.

Servir en un comité te hace crecer. Te encuentras
frente a situaciones dificiles; sufres de insomnio porque
no sabes qué hacer. Estos problemas pueden destruir
vidas, y las personas estan en espera de tus respuestas.
A veces te parece que ya no tienes respuestas ni energia
y que se te acabd la esperanza. Sin embargo, en la eco-
nomia de Dios, su fuerza es inagotable. Mas bien, en un
sentido, estas experiencias dificiles nos dan mas poder
para hacerles frente a situaciones futuras.

Formar y servir en un comité no debe de tomarse
livianamente. Esta obra exige planear y tomar decisio-
nes cuidadosamente, ademds de hacer muchos sacrifi-
cios. Sin embargo, las recompensas para aquellos que
estan luchando, para la préxima generacién y aun para
ti, como miembro del comité, justifican la inversion ne-
cesaria para hacer este trabajo correctamente y cuantas

veces sea necesario.
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(Causas subyacentes)




Causas fundamentales
de problemas financieros

Gary Miller

EI papel de un asesor financiero puede ser un trabajo
desagradecido. Es posible que inviertas mucho tiem-
po trabajando con personas, tratando de bendecirlas y
mostrarles un camino mejor, pero que recibas poco
agradecimiento. Debes tratar de contestar preguntas
dificiles y resolver situaciones problematicas. A pesar de
estos retos, nuestras comunidades necesitan personas
que estan dispuestas a caminar al lado de aquellos que
tienen problemas financieros. Yo quiero bendecirte si

has sido llamado a esta obra.

Todos conocemos a personas que estan luchando
con asuntos econdémicos, porque toda comunidad en-
frenta este tipo de problemas. Sin embargo, mas alla de
los niumeros y los sintomas, hay causas fundamentales
por los problemas financieros entre los anabaptistas
conservadores, un grupo que intenta poner en practica
las ensefianzas de Jesus en una cultura que se dirige en

la direccion opuesta.

Los anabaptistas y el materialismo

;Qué significa ser anabaptista? Se comenzo a usar este
nombre cuando el tema del dia era la insuficiencia del
bautismo de infantes. Identificaba a aquellos que eran
bautizados otra vez, basado en su fe. Mientras que

el segundo bautismo fue lo que llevé al nombre de

anabaptista, la preocupacién principal era cdmo aplicar
las Escrituras literalmente en su lucha por obedecer la
Biblia en aquella cultura. Hoy en dia el bautismo de in-
fantes no es el asunto principal que enfrentamos, sino
el materialismo. ;Serd que hoy se les llamaria anti-mate-
rialistas a un grupo de personas sinceras que cumplen
las ensefianzas de Jesus en la vida diaria? Aplicar las
ensefanzas de Jesus en

una cultura que busca

la  auto-gratificacion Enel ampo

automaticamente nos de IaS ﬁnanzas,

convierte en un movi-

miento contracultural. ('_S()mOS IOS
iCbmo se encuen- anabaptistas

tra tu comunidad en .

la batalla en contra dlferentes de Ia

del materialismo, la cultura que

auto-gratificaciéon y el nos rOdea?

egoismo? Yo creo que
hay algunas areas en las
cuales vamos bastan-
te bien. Somos conocidos por interpretar las Escrituras
literalmente e intentar practicarlas en la vida. Leemos
Escrituras en cuanto al velo de la mujer cristiana y las

aplicamos literalmente. La Biblia lo dice, y nosotros
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lo queremos cumplir. En el caso de la no resistencia
es igual. Todos queremos practicar estas ensefianzas de
Jesus. Sin embargo, jqué pasa con sus ensefianzas sobre
el dinero y sus advertencias en cuanto a las posesiones
y las riquezas? ;Qué hace tu comunidad con estas pala-
bras de Jesus: “No os hagais tesoros en la tierra”?

Hace unos anos pasé varias horas en una conversa-
cién telefénica con una joven que nunca habia conoci-
do. Ella se crio en un ambiente de cristianismo nominal y
después se unié a una comunidad de anabaptistas de su
zona porque buscaba algo mas de lo que tenia. Me llamé
porque queria que yo escribiera un libro. Habia recogido
toda la informacién y aun tenia un titulo escogido: ;Por
qué no se quedan? Ella se preguntaba por qué tantas
personas se unen a los anabaptistas, se desilusionan y
siguen su camino.

Ella dijo:

Nosotros llegamos a las comunidades anabaptistas
en busca de un cristianismo radical. Queremos

un cristianismo genuino. Buscamos personas que
practican las ensefanzas de Jesus. Pero cuando nos
acercamos a sus vidas nos damos cuenta de que

el ambiente no es tan diferente del ambiente de
donde nosotros venimos. Aunque las ensefianzas de
Jesus sobre las riquezas y el dinero son muy radica-
les, descubrimos que la forma en que los anabaptis-
tas practican esas ensefianzas no es tan diferente de

la manera que lo hace el cristianismo moderno.

En el campo de las finanzas y las posesiones, ;viven
los anabaptistas de manera distinta de la cultura a su

alrededor?

Causas fundamentales de los
problemas financieros

iAlguna vez has intentado ayudarle al que lucha con sus

finanzas y has descubierto que no le preocupan mucho
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las causas fundamentales? Lo que tal persona realmente
quisiera son tres pasos sencillos para obtener mas dine-
ro en su cuenta bancaria. Yo creo que la mayoria de los
problemas no esta en los numeros sino en el corazén.
Veamos algunas causas fundamentales de problemas

financieros en nuestras comunidades.

= Ignorar verdades biblicas. Sea intencional
0 no, a veces sencillamente ignoramos las
enseflanzas basicas de Jesus y la iglesia
primitiva.

= Olvidar que somos mayordomos. ;Sera que
actuamos mds como duefos que como
mayordomos?

= Pasar por alto los deseos del duerio. Si Dios
es duefo de todo lo que tengo, ;no deberia
consultar con él antes de comprar? ;No de-
beria asegurarme de que mis planes estén
de acuerdo con su voluntad?

= Tener conceptos equivocados de Dios y del
dinero. Cuando nuestro entendimiento es
torcido, desarrollamos muchos conceptos
equivocados.

= Hacer caso omiso de las acciones preventivas.
A veces en nuestras comunidades las ambu-
lancias de los consejeros econémicos estan
muy ocupadas. Andamos de aqui para alla
arreglando problemas y apagando incen-
dios, pero no tomamos suficiente tiempo

para prevenir estos problemas.

En las presentaciones de Kingdom Focused Finances
(Finanzas centradas en el reino) a veces repartimos
encuestas financieras a la audiencia. El propésito es
determinar si los anabaptistas verdaderamente tienen
valores materiales y practicas financieras diferentes o si
sencillamente seguimos el patrén de valores y practicas

de la cultura. Una de las preguntas en la encuesta es:
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“;Cada cuanto recibes ensefanza biblica sobre asuntos
financieros especificos?” Me ha sorprendido la cantidad

de veces que la respuesta es, “muy poco” o aun “nunca”.

Asuntos espirituales subyacentes
Sabemos que en nuestras comunidades hay personas
que estan luchando. Hacemos bien al buscar ayudarles
a solucionar sus problemas, pero debemos enfocar en
como prevenir que se dé cierto problema en vez de solo
solucionarlo. Debemos comprender que el materialismo
es una batalla espiritual. Detras de casi todas las deudas
de las tarjetas de crédito hay asuntos espirituales tales
como la codicia o el materialismo. La misma naturaleza
del materialismo es una mentira, porque se cree que la
vida abundante consiste en la abundancia de posesio-
nes que tenemos. Jesus claramente dice que esto no
es verdad.

No siempre conocemos a las personas de nuestra
comunidad tan bien como pensamos. Hace varios afios
una familia joven vino a pedirme ayuda. Cuando nos
sentamos, el marido dijo:

—Antes de comenzar quiero asegurarme de que no
le cuentes a nadie sobre lo que hablemos aqui.

Le aseguré que seria discreto, y entonces continué
diciendo:

—NMas que eso, hay una familia en especifico que no
queremos que sepa que nosotros estamos luchando.
Esta familia siempre hace bien las cosas. Ellos viven bajo
un presupuesto y su vida financiera es muy organizada.
Sabemos que nunca podemos compararnos con ellos.

De nuevo les aseguré que guardaria su situacion en
confianza. Resulta que unos meses después, la otra fa-
milia me llamé. jLa familia que parecia tener sus finan-
zas bajo control también estaba en problemas! Estos
dos hombres se sentaban en la misma banca todos los

domingos y ninguno de ellos sabia que el otro estaba

luchando.
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¢Cudn bien conoces a las personas de tu comunidad?
Como lider, ;estas al tanto de tu iglesia? ;Mantienes
una relaciéon con cada miembro de manera que tenga
la confianza de buscarte cuando se encuentre en crisis?
Pasa tiempo en oracién antes de que salgas a ayudar a
alguien. Este es un asunto espiritual, por tanto, debemos
tratarlo desde un punto de vista espiritual.

Debemos entender que nuestras congregaciones
estan desarrollando valores. Los miembros buscan di-
reccién de algun lugar, y nuestro papel como lideres es
dirigirlos a la Palabra de Dios como el punto de referen-
cia apropiado. Es posible que las personas de nuestras
congregaciones se miren unas a otras y luego decidan
lo que es bueno o malo basado en lo que hacen los de-
mas. O tal vez se comparen con su cultura e intenten ser
mas moderados que la sociedad que les rodea o que
otra denominacién religiosa. ;Cudntas de estas perso-
nas estan buscando direccion en la Palabra de Dios? Tu
papel como lider es dirigirlas a la Biblia para que hallen

su punto de referencia.

La ensefianza biblica de la mayordomia
A veces veo a alguien en el almacén local con un gafete
que dice “Administrador”. Se espera que el administra-
dor hable de “mi sucursal”. Tal vez te diga, “mi sucursal
esta haciendo esto” o “en mi sucursal las ofertas son las
siguientes”. Pero ;es realmente suya la sucursal? El no es
dueno de la sucursal, sino sencillamente un mayordomo
de ese negocio.

Aunque tengamos la tendencia de olvidar que somos
mayordomos, hay libertad en comprender la mayordo-
mia. Cuando de verdad crees que todo lo que tienes le
pertenece a Dios, puedes dormir mejor. Yo dudo que
el administrador pase despierto por las noches con la
preocupacién de que alguien se vaya a meter a robar.
El hace lo mejor que puede y luego se va a descansar,

porque el negocio no es suyo. Nosotros podemos hacer
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lo mismo cuando le entregamos nuestras pose-
siones a Dios, reconociendo que solamente somos
mayordomos.

La mayordomia no es solo una opciéon. Sea que lo
comprendamos o no, seguimos siendo solamente ma-
yordomos. Puedes pensar que eres duefio de muchas
propiedades, pero todo lo que estd a tu nombre sigue
siendo de Dios, estés de acuerdo o no. Sin embargo,
aceptar de parte de Dios este asunto afectara tu com-
portamiento. Afectard tus decisiones y la forma en que

manejas el dinero y

las posesiones.
Somos mayordomos de: Veamos lo que
« talentos Dios nos ha llama-
= tesoros do a administrar
» tiempo por medio de sepa-
rarlo en tres areas:
talentos, tesoros vy
tiempo.
Nuestros talentos

Capacidad mental. Dios nos ha dado capacidades
mentales a todos. ;Cémo las estamos usando? Tu eres
mayordomo de tu intelecto.

Fuerza fisica. La fuerza que tenemos no es algo que
logramos por nosotros mismos. Nuestras habilidades
fisicas son un regalo de Dios.

Personalidad. Dios quiere que utilices tu personali-
dad para su reino. Pablo le dijo a la iglesia de Corinto,
“Porque jquién te distingue? ;O qué tienes que no ha-
yas recibido? Y si lo recibiste, jpor qué te glorias como si
no lo hubieras recibido?” (1 Corintios 4:7). Este versiculo
contiene tres preguntas. Primeramente, “;Quién te hizo
diferente de los demas?” Fue Dios. Después, “;Qué tie-
nes que no hayas recibido?” Nada. Todo lo que tenemos
nos ha sido dado. Finalmente, “Si lo recibiste, jpor qué
te glorias como si no lo hubieras recibido?” Esa es una

buena pregunta, porque todo lo que tenemos lo hemos
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recibido de otra persona. La cuarta pregunta que po-
driamos hacer es, “Si todo esto es verdad, ;no deberia-
mos usar lo que Dios nos ha dado para su gloria?”;Si! Ese

debe ser nuestro propdsito en la vida.

Nuestro tesoro

Activos. Estas son las posesiones que tienen nuestro
nombre: cuentas bancarias, efectivo en nuestras carte-
ras o terrenos. Todos estos activos son tesoros, y todos le
pertenecen a Dios. A veces hablamos de alguna propie-
dad que poseemos, pero si rehusamos continuar pagan-
do los impuestos dejamos de ser duefios. Sin embargo,
el gobierno tampoco es el dueiio real. Los gobiernos
cambian y otro régimen toma el control. El terreno real-
mente no le pertenece al hombre. Sencillamente se nos
ha encomendado el cuidado de este terreno por ahora.
Si Dios permite que continte el tiempo, el terreno llega-
ra a ser de otra persona.

Activos comerciales. El valor de nuestro negocio
realmente no nos pertenece. Frecuentemente debemos
reconocer que “no es para mi propia gloria y placer. Es
de Dios"

{Alguna vez has dicho de otra persona, “él solo esta
alquilando”? Esa frase indica que nos hemos asignado
un cierto valor a la posesién. La realidad es que todos
estamos “solo alquilando”. Todos estamos solamente

usando las posesiones de Dios.

Nuestro tiempo
El tiempo es otro activo que Dios ha puesto a nuestro
cuidado. Nosotros no escogimos la fecha de nuestro na-
cimiento; fue Dios el que la escogio. El dia de nuestra
muerte también estd bajo el control de Dios. Nosotros
no trajimos nada a esta vida y partimos de ella sin nada.
Pero en medio del nacimiento y la muerte, Dios quiere
que usemos apropiadamente el tiempo que él nos da.
Muchas veces hablamos de tiempo extra; es decir,

tiempo que no hemos apartado para algo especifico. Al
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igual que los ingresos extras, ;en qué empleas el tiempo
extra? Cuando tienes un dia, una hora o una tarde extra,
ipara qué lo usas? La respuesta te indicara mucho en
cuanto a tu corazon. jUsas tu tiempo extra para ti mismo
o para Dios?

Existen varios libros “cristianos” que ensefian sobre
las finanzas. Muchas de sus ensefianzas son utiles. Por
ejemplo, dan buenas instrucciones sobre como librarse
de las deudas de las tarjetas de crédito. El problema con
muchos de estos libros son los principios subyacentes
en sus contenidos. Muchos de estos libros tienen como
meta principal ayudarle a uno a enriquecerse. Uno de
los maestros cristianos sobre las finanzas mas sobresa-
lientes dice: “Vive de manera distinta de los demas hoy,
para que algun dia vivas como ningun otro”. El da buena
enseflanza en cuanto a las mecénicas de cémo salir de
las deudas, pero su base subyacente no es correcta. No
debemos buscar vivir en escasez hoy para vivir en abun-

dancia en el futu-
ro. Jesis no nos
enseid a reducir

Temo que una parte

nuestros  gastos

de la enseianza para poder acu-

mular riqueza te-

financiera en el
rrenal. Quiero dar

mundo cristiano .
una advertencia

americano es en contra de estos

sencillamente el libros. Creo que al-

. [ d t
lobo del materialismo gunas de nuestras
. . luchas financieras
americano vestido e deben a que

de oveja espiritual. fuentes

usamos
de ensefanza que
no estan fundadas

en las Escrituras.

Dios desea que sus mayordomos sean diligentes.
La ética laboral en los Estados Unidos estd cambiando.
En un tiempo se esperaba que los empleados llegaran
a tiempo y que fueran productivos. Ahora estamos lle-
gando al punto que si una persona llega al trabajo viva,
con saludy a tiempo se considera un buen empleado. La
ética laboral de China es muy diferente de la de América.
Poco antes de que el primer iPhone saliera al mercado,
la empresa Apple decidié ponerles otro tipo de pantalla
a los teléfonos. Tan pronto como las nuevas pantallas
estaban listas, el fabricante llamoé a ocho mil chinos a
que se levantaran de sus camas a media noche, les dio
una galleta y unataza de té y los puso a trabajar durante
doce horas cambiando las pantallas de los teléfonos. ;En
qué parte de América hallariamos trabajadores con ese
tipo de dedicaciéon? Aunque parezca que la diligencia
ya no se espera como algo normal, Dios quiere que su

pueblo sea diligente.

Principios biblicos en cuanto a las
finanzas

Al trabajar con las personas, acude a la Palabra de Dios
en busca de respuestas. A continuacién, enumeramos
algunas de las ensefanzas que se hallan en las Escrituras

en cuanto al dinero y las posesiones.

Dios es el dueiio final

Este punto es esencial y suena muy sencillo. Todos de-
cimos creerlo, pero muchas veces nuestras decisiones,
comentarios y forma de vivir indican que esto no es una
realidad en nuestra vida. Tal vez es que no estamos com-
pletamente convencidos de que Dios es el duefio de

todas nuestras posesiones. El Salmo 24:1 dice:

De Jehova es la tierra y su plenitud; el mundo, y los
que en él habitan. Porque mia es toda bestia del

bosque, y los millares de animales en los collados.
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Conozco a todas las aves de los montes, y todo lo
gue se mueve en los campos me pertenece. Si yo
tuviese hambre, no te lo dirfa a ti; porque mio es el

mundo y su plenitud (Salmos 50:10-12).

Todo le pertenece a Dios.

Las posesiones terrenales son una seguridad

enganosa
Jesus dijo: “No os hagais
tesoros en la tierra, donde
la polilla y el orin corrom-
pen, y donde ladrones
minan y hurtan” (Mateo
6:19).

que nada hemos traido

Pablo dijo: “por-

a este mundo, y sin duda
nada podremos sacar” (1
Timoteo 6:7). Sin nada
vinimos y sin nada nos ire-
mos. Esto es una realidad.
Dios es duefo de todo y

las posesiones terrenales son una seguridad engafosa.

Debemos estar contentos con lo necesario

Pablo le dijo a Timoteo, “Asi que, teniendo sustento y
abrigo, estemos contentos con esto” (1 Timoteo 6:8). En
ese contexto, el abrigo significa mas que solo la ropa e
incluye la proteccién de la intemperie. Estemos conten-

tos con tener sustento y abrigo.

La deuda es peligrosa

“El rico se enseforea de los pobres, y el que toma pres-
tado es siervo del que presta” (Proverbios 22:7). Nuestra
sociedad carece de este concepto, en que la deuda pa-
rece ser algo bueno en vez de algo temido. A través de
las Escrituras entendemos que debemos buscar salir de

la deuda en lugar de tratar de obtenerla. “No debais a

20

nadie nada” (Romanos 13:8). De este versiculo entende-
mos que es obvio que la deuda se considera algo nega-

tivo. La deuda es peligrosa y debe evitarse si es posible.

La manera en que utilizamos el dinero revela
nuestro corazén

Jesus dijo: “Porque donde esté vuestro tesoro, alli estard
también vuestro corazén” (Mateo 6:21). El dinero es un
verdadero indicador del corazén. Si logras descubrir en
qué gasto sus ingresos sobrantes cierta persona, des-
cubriras adonde esta su corazon. El ingreso sobrante es
dinero que no se necesita para sobrevivir. La mayoria de
nosotros tenemos dinero de sobra después de haber pa-
gado el abrigo y el sustento. Si descubres que la mayoria
de este dinero acaba en ventas de antigliedades, sabras
que las antigliedades tienen un lugar en tu corazén. Si
te das cuenta de que lo estas gastando en equipo extra
para la caceria, sabras que la caceria tiene un lugar en tu
corazén. Jesus muchas veces sefalaba el dinero porque
este es un excelente indicador de la condicién del cora-

z6n y revela mucho acerca de uno mismo.

Verdades biblicas

= Dios es el dueno final

» Las posesiones terrenales son
una seguridad engafosa

» Debemos estar contentos con lo
necesario

= Ladeuda es peligrosa

* La manera en que utilizamos
nuestro dinero revela nuestro
corazon

= Dios quiere que cuidemos sus
activos debidamente
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Hay una diferencia entre intentar vivir sin
ciertas cosas y vivir por una causa

Durante la segunda guerra mundial los Estados Unidos
de América erigid vallas publicitarias con la pregunta,
“iEs necesario?”. Ya que el gobierno queria canalizar
sus recursos al esfuerzo bélico, pidieron a su gente que
no utilizaran recursos innecesarios. Dios no pide que
sencillamente nos neguemos algunas cosas; mas bien
nos llama a bendecir al reino. Esto puede requerir que
restrinjamos nuestros gastos. Pero hay poca bendicion
en restringir los gastos si no los dirigimos a una causa

mayor.

Dios desea que sus activos sean cuidados
debidamente

Jesus dijo: “Vended lo que poseéis, y dad limosna; ha-
ceos bolsas que no se envejezcan, tesoro en los cielos
que no se agote, donde ladrén no llega, ni polilla des-
truye” (Lucas 12:33). T4 no aconsejarias a alguien a que
invierta en algo en que no confias, y Jesus tampoco

lo hizo.

Algunas palabras de parte

del duenio

= Elamor al dinero puede destruir al

hombre

» Eldinero tiene mucho potencial
para bien

= Dios quiere que el dinero sea
activo

= Eldinero es util en el plan de
redencién de Dios
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Jesus dice que el reino de Dios es tan valioso que vale

la pena vender nuestros bienes para obtenerlo. Invierte

en el reino de Dios.

Cuatro verdades en cuanto al dinero

El amor al dinero puede destruir al hombre

El dinero puede ser muy peligroso. Lo cargamos en
nuestro bolsillo y la Biblia dice que el amor al dinero nos
puede destruir. ;Tienes temor de estimar demasiado

el dinero?

El dinero tiene mucho potencial para bien

Con el dinero se puede lograr mucho bien en el reino
de Dios. Puede aliviar el sufrimiento o imprimir Biblias
y ayudar en la extensién del evangelio. Pablo escribid,
“pidiéndonos con muchos ruegos que les concediése-
mos el privilegio de participar en este servicio para los
santos” (2 Corintios 8:4). El le estaba pidiendo a la iglesia

de Corinto que bendijeran a otros con sus recursos.

Dios quiere que el dinero sea activo

Creo que esta es una de las razones por las que Dios
aborrece la acumulacién. El dinero debe estar en circu-
lacion. Dios quiere que se le dé uso, que se bendiga a

otros en lugar de amontonarlo en alguna cuenta.

El dinero es util en el plan de redencién de Dios

Yo he hablado con muchos creyentes en lugares como
China que no sabian nada sobre el evangelio hasta que
hallaron una Biblia o escucharon el mensaje de Jesus de
boca de alguna persona. Una vez hablé con un hombre
que fue sacerdote ortodoxo en Ucrania. Se gradué de la
universidad y nunca habia leido la Biblia. Después de ser
profesor en la universidad, hallé una Biblia; comenzd a
leerlay se convirtié en cristiano. Hay una gran necesidad
de literatura cristiana y se necesita dinero para producir-

la. Por otro lado, también hay muchas cosas que el
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dinero no puede hacer. El dinero no puede salvar a las
personas. Nadie puede venir al Padre sin que él lo llame.
A la misma vez, Dios usa a las personas y los recursos

terrenales para lograr sus propdsitos.

Conceptos equivocados que podemos
tener en cuanto al dinero

El dinero es malo

A veces los jovenes reaccionan en contra de la manera
en que sus padres utilizan el dinero. Han observado a
sus padres trabajar arduamente, ahorrar y poner dema-
siado énfasis en el dinero y las posesiones. Sabiendo que
esto no es consecuente con las ensefianzas de Jesus, re-
accionan demasiado y concluyen que el dinero es malo.
Concluyen que seria mejor trabajar solo dos dias a la
semana y ganar solo lo suficiente para pagar sus obli-
gaciones. ;Serd eso buena mayordomia? Hace algunos
anos le ayudé a una familia que pidié ayuda, con la cual
disfruté trabajar. Era una familia grande y piadosa que
disfrutaba de compartir con otros y dar dinero a las mi-
siones. Les encantaba bendecir a otros, pero lo que los
demas no sabian era que esta familia habia acumulado
una gran deuda con sus tarjetas de crédito. Ellos habian
concluido que tratar con el dinero era un asunto secu-
lar y que los cristianos no deberian enredarse con ello.
Miraban con sospecha elaborar un presupuesto y llevar
las cuentas de la chequera. Este tipo de pensamiento
casi arruind su vida, al punto que hoy se encuentran en
grandes problemas financieros. Eran tan “espirituales”
que descuidaron su vida econémica. Eso no es el pro-
posito de Dios.

Me encontré con un hombre en Ucrania a quien le
encantaba leer la Biblia, los comentaristas y libros de es-
tudio. Sin embargo, rehusaba trabajar. El pastor de este
hombre me pidié que hablara con él. Era tan pobre que

no tenia ni siquiera una silla en la casa. El enfocaba la
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Palabra de Dios, pero no la ponia por obra en su vida
laboral. Esto puede suceder cuando decidimos que el

dinero es malo.

El dinero es bueno

Este es otro concepto equivocado, y como le dijo Pablo
aTimoteo, hay los que creen que la ganancia es piadosa,
que cuanto mas dinero tienen, mejor es. Todavia hoy es

una tentacion creer esto.

El dinero es amoral

Otros han concluido que el dinero no es ni bueno ni
malo. Este argumento compara al dinero con un ladrillo.
¢Un ladrillo es bueno o es malo? Si estuvieras constru-
yendo una capilla o una escuela, podria ser algo bueno.
Si lo usaras para matar a otro, seria malo. Aunque hay
verdad en el argumento de que el dinero es amoral, creo
que no da el cuadro total. Al leer el Nuevo Testamento
encontraremos que hay muchas mas advertencias en
contra de las riquezas y el dinero que ensefianzas que
mandan acumularlas. Aunque el dinero en si no es malo,
nos es necesario recordar que hay peligro en acumularlo

y amarlo.

La riqueza equivale a la sabiduria
Muchas veces los que son enviados a ayudar a otros
como asesores financieros son empresarios exitosos.
Ellos saben cdmo hacer que el mundo material funcio-
ne exitosamente, pero a veces estas personas no saben
cdmo tratar con las personas y mostrarles amor. Por otro
lado, muchas veces los que tienen problemas econé-
micos son muy exitosos en formar relaciones. Pueden
pasar todo el dia hablando y escuchando a quien esté
luchando. Sin embargo, parecen no tener éxito en el
mundo material.

Si eres el tipo de persona que sabe poner a funcionar

un negocio y cémo hacer que las cosas sucedan, pero
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hallas dificil tomar tiempo para otras personas, quie-
ro darte una advertencia. Cuando vayas a bendecir a
cierto hermano que esté luchando, ve preparado para
aprender algo de él. En el pasado, yo pensaba que po-
dria traer mi cargamento de informacién y descargarlo
a la persona que estuviera luchando. Yo pensaba que
podria darle las férmulas y que el problema se arreglaria
solo. Pero ayudar a otros no funciona de esa forma. Yo
también debo aprender algo de ellos. Al trabajar con
personas pobres he descubierto que una persona o una
aldea estda mas dispuesta a recibir mi informacién cuan-
do me he puesto de acuerdo con Dios de antemano en
que yo también puedo aprender de ellos. Cuando vayas

a ayudar a otros, comienza con humildad.

Lo espiritual puede separarse de lo material

Este es otro concepto equivocado. Tanto los que creen
que el dinero es bueno como los que creen que es malo
tienen la tendencia de separar el mundo material de lo
espiritual. Si crees que el dinero es malo, no quieres nada
con ello. Si te inclinas por el concepto de que el dinero
es bueno, hay la tendencia de separar los negocios de
la vida espiritual, porque en tu busqueda del dinero po-
drias actuar en maneras que no son biblicas. Dios nunca
quiso que separaramos las dos cosas, porque lo material
y lo espiritual funcionan muy bien en conjunto.

Cuando pensamos en cosas espirituales pensamos
en la fe, el amor, la confianza, la oracién y el evangelis-
mo. Cuando pensamos en lo material pensamos en la
vida familiar, los negocios, los conflictos interpersonales,
las decisiones economicas y los planes para el futuro. Si
bien, estas cosas son parte de nuestra vida material, Dios
no quiso que separaramos lo uno de lo otro. Un ejemplo
perfecto de esto es la vida de Jesus. No encontramos
que Jesus haya separado su vida material de la espiri-
tual. Cuando ayudaba a alguien fisicamente, al mismo

tiempo le impartia valores y verdades espirituales. Dios

quiso que lo espiritual fuera exhibido por medio de lo
material. En la vida familiar se espera que haya fideli-
dad. En las relaciones interpersonales debemos demos-
trar amor. La oracién es el primer medio que usamos
cuando enfrentamos decisiones econémicas dificiles.
Compartimos el evangelio por medio de nuestros nego-
cios. Cuando hacemos planes para el futuro, confiamos
en Dios. Dios quiere que lo espiritual y lo material estén

integrados y entretejidos en nuestra vida.

Conceptos falsos

que tendemos a adoptar

= Eldinero es malo

= Eldinero es bueno

= Eldinero es amoral

= Lariqueza equivale a la sabiduria

= Lo espiritual puede separarse de
lo natural

El papel del lider en la batalla

Revela las tacticas del enemigo

A los criminales les encanta esconderse y Satands actua
igual. Expdn las tacticas del diablo a las personas. Expon
las formas en que nuestra cultura esta afectando nues-
tras decisiones. Mantente abierto y dispuesto a compar-

tir tus propias luchas con las finanzas y las posesiones.

Expresa una vision motivadora

Hay muchos jovenes en nuestras comunidades que qui-
sieran promover una critica a las personas mayores que
tienen demasiado dinero. Pero ;puedes expresar una

visidon convencedora que traiga a estos jévenes a
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las ensefanzas de Jesus? Es mas efectivo compartir con
humildad nuestras preocupaciones y permitir que el
Espiritu Santo haga la obra que constantemente estar
reclamando lo que no nos parece.

El lider piadoso no es el que hace una encuesta de su
pueblo para ver en cudl direccidn quiere ir y luego guiar-
lo segun los resultados; mas bien, se vuelve a la Biblia en
busca de direccién y guia a su pueblo segun la direccion

del Espiritu.

Provee direcciéon y armas para la batalla

Nuestra gente necesita escuchar mas ensefianza enfo-
cada. Considera como puedes hacer esto en tu comuni-
dad. ;Como puedes proveer tal ensefianza? No es dificil
hacer una lista de lo que se debe y no se debe hacer,
pero asegurate de que lo que ensefas trata los princi-

pios biblicos que le dan base a la practica.

Guia por medio de tu ejemplo

No pienses que puedes vivir una vida inconsecuente con
lo que ensenas. Necesitamos lideres que demuestran
piedad en su vida diaria, que estan dispuestos a tomar
decisiones dificiles. Casi siempre las personas adinera-
das son las que establecen la norma de la comunidad.
Analiza tu estilo de vida. ;Qué norma estds establecien-

do para aquellos que te observan?

Recuerda que solamente somos mayordomos
Durante trece afios nuestra familia vivié en la ladera sur
del valle Kittitas en el estado de Washington, Estados
Unidos. Nuestra casa se construyd de modo que daba
hacia el monte Stuart, y aunque el monte estaba a més
de sesenta kildbmetros de distancia, en un dia despejado
sus laderas masivas y su cumbre aguda parecian estar
justo afuera de la ventana frontal.

Uno de mis recuerdos favoritos es beber café mien-

tras los primeros rayos del sol caian sobre la cumbre del
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cerro. A esa hora el pie del monte cubierto de nieve ain
estaba oscuro; era un espectaculo asombroso observar
como esos primeros rayos reflejaban de la cumbre. Era
una manera bella de comenzar el dia.

A pesar de la belleza de la vista, habia un pequefo
problema. Directamente entre nuestra casa y el monte
Stuart habia un poste telefénico. Este poste me estorba-
ba la vista cuando me sentaba a mirar el monte.

En varias ocasiones nuestra familia habia hablado de
lo agradable que seria quitar ese poste. En broma decia-
mos que “la vida seria perfecta si no tuviéramos que ver
ese poste”.

Un dia un equipo de servicios publicos estaba tra-
bajando frente a nuestra casa, y yo le conté al capataz
cémo nos gustaria que el poste no estuviera alli. El fue
muy comprensivo y me dijo que no seria tan dificil quitar
el poste; seria posible enterrar el cable en ese espacio.

Aunque yo nunca habia considerado seriamente
quitar el poste, le pregunté al capataz cuanto costaria
hacer el cambio. Después de hacer algunos célculos, me
dijo que costaria como siete mil ddlares. Esto me pare-
cié caro por solo mejorar nuestra vista hacia el monte
Stuart, pero regresé a la casa y le hice saber a mi familia
lo de la conversacion. Todos nos reimos bastante, pero
no pensamos mas en el caso; sencillamente era dema-
siado caro.

Cuando nos sentdbamos en el corredor del frente
con nuestras visitas para disfrutar la vista del valle y el
monte Stuart, de vez en cuando les contaba la historia
del poste que valia siete mil délares. Era interesante es-
cuchar las respuestas variadas de nuestras visitas cuan-
do escuchaban el costo de mover el poste. Algunos pen-
saban que gastar siete mil doélares por mover un poste
era un gasto extravagante. Otros pensaban que con tal
de obtener una vista perfecta, lo quitarian. Uno resaltoé

que posiblemente recuperariamos el dinero si
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alguna vez vendiéramos la propiedad, pero otros de-
cian que eso era un razonamiento equivocado. Decian
que el argumento del precio de venta se usaba para jus-
tificar casi cualquier cosa, que se hacian muchas mejoras
innecesarias en las casas y luego se justificaban con de-
cir que aumentaban su valor.
Entonces, ;como decidimos este tipo de asuntos?
Como mayordomos de los recursos de Dios, ;sera acep-
table mover el
. poste? Tu res-
Si usamos los puesta a esta
recursos de nuestro pregunta se
maestro para nuestro determinara

. , mayormente
propio placer, llegara

el momento en que
no podremos llamarnos

por lo que usas

como  punto

de referencia.

Supongamos
mayordomos, .
que vives en la

sino ladrones. ladera sur del

valle Kittitas.

Tu casa ya esta pagada, estas dando el diez por ciento
de tus ingresos al reino de Dios y tienes siete mil délares
en el banco. Como mayordomo ;seria aceptable mover
el poste? ;Serd que el hecho de que no tengas deuda
y que si tengas suficiente dinero en el banco lo haga
aceptable?

Ahora, cambiemos el cuadro. Imagina la misma situa-
cién anterior, pero esta vez tienes cien mil délares en tu
cuenta bancaria. ;Seria correcto mover el poste? ;Sera
que tener mas dinero disponible cambie la ecuacion?
(Cuadndo seria aceptable mover el poste? O, si estas
ofrendando un porcentaje de tus ingresos, ;sera que eso
haga una diferencia? ;Cdmo determinamos si es acepta-
ble mover el poste?

Cada uno de nosotros tenemos postes en nuestra
vida. Tenemos asuntos que no son perfectos y quisiéra-
mos cambiarlos. Es importante que examinemos estos
asuntos cuidadosamente, porque si usamos los recursos
de nuestro maestro para nuestro propio placer, llegara
el momento en que no podremos llamarnos mayordo-

mos, sino ladrones.
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Las cinco reglas del crédito:
Comprendamos la logica
de los préstamos

Los agentes de préstamos muchas veces escuchan
preguntas como, “;Cuales son los requisitos que ca-
lifican para adquirir un préstamo?” O, “;Cuanto podria
tomar prestado?”. Es importante comprender cémo las
financieras les dan las respuestas a estas preguntas, por-
que muchas personas en algin punto de su vida necesi-
tan tomar dinero prestado para financiar algin proyecto
grande, como comprar una casa. Aunque cada financie-
ra tiene sus propias reglas para estos préstamos, hay al-
gunos criterios universales que se usan en casi cualquier
caso. Comunmente se llaman las cinco reglas del crédi-

to: caracter, capital, garantia, capacidad y condiciones.

Vale la pena notar que de estas cinco reglas, cuatro
de ellas tienen que ver con la cantidad de deuda que
la persona carga. Sin embargo, el caracter es absoluto
e imperativo en cualquier caso. El caracter es la sustan-
cia que une a las cinco reglas. Ya que una debilidad en
cualquiera de los otros elementos se puede mejorar por
medio de reducir la deuda, la deficiencia de caracter
trae preocupacion, sea la deuda de mil o de un millén

de délares.

Nevin Beiler

Caracter
En nuestro mundo automatizado en donde las compu-
tadoras hacen los calculos, los datos estadisticos son
analizados por medio de software y los analisis cuanti-
tativos son apreciados por su eficiencia, es significativo
que el caracter siga siendo una de las reglas mas impor-
tantes, aun para las instituciones financieras seculares.
La debilidad de caracter reduce la posibilidad de que
una persona reciba un préstamo en cualquier contexto,
aun si cumple muy bien las demés reglas.

Desde el punto de vista de un prestamista, algunos
de los aspectos importantes del caracter del que toma

prestado son la honestidad, la integridad, la capacidad

Las cinco reglas del crédito

= Caracter

= Capital
» Garantia
= (Capacidad

= Condiciones
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de manejo, la experiencia y el historial crediticio. El
que presta quiere saber que el que toma prestado no
es solo competente y experimentado, sino que también
estd completamente comprometido a pagar la deuda
como asunto de principio y no solamente como obliga-
cién legal. El principio en Eclesiastés 5:5 lo resume con
decir: “Mejor es que no prometas, y no que prometas y
no cumplas”. Para el cristiano, el compromiso de tomar
dinero prestado equivale al compromiso de pagar para
cumplir con su palabra y mantener su reputacién como
mayordomo de Dios.

El caracter también se revela en la manera en que se
presenta la informacién. Una solicitud de préstamo bien
organizada, detallada y correcta le da al prestamista un
vistazo de la capacidad organizadora del prestatario,
mientras que una aplicacién desorganizada, incompleta
o incorrecta sugiere que el solicitante posiblemente no
sea diligente en sus finanzas.

Con demostrar honestidad y transparencia a través
de todo el proceso de solicitar el préstamo se le asegura
al prestamista que el que toma prestado es de caracter
sano. Para el cristiano las operaciones financieras son
una oportunidad de “hacer las cosas honradamente, no
s6lo delante del Sefior sino también delante de los hom-
bres” (2 Corintios 8:21).

Puede ser facil que alguien oculte sus puntos débi-
les, especialmente si le urge obtener el préstamo, pero
lo mas importante debe ser mantener una reputacion
de honradez ante Dios y los hombres. Si un agente de
préstamos detecta que el que solicita el préstamo esté
presentando cualquier informacién contradictoria o
renuencia a la transparencia total, se reduce de mane-
ra significativa la probabilidad de que se apruebe el
préstamo. Esconder los nimeros u omitir informacion
también aumenta la probabilidad de que una persona

termine con una deuda que realmente no pueda pagar.

Las cinco reglas del crédito: — Nevin Beiler

En afnos recientes algunos prestamistas de baja éti-
ca han animado a las personas a mentir acerca de sus
ingresos a fin de calificar para un préstamo mayor. Los
resultados negativos de estas practicas todavia se pue-
den observar en los altos indices de juicios hipotecarios
y un mercado de vivienda en declive.

Obviamente todos los prestamistas desean trabajar con
personas de caracter e integridad. Cuando se hacen
préstamos entre
la comunidad
de creyentes, es Una reputaci()n

esencial que tan- arraigada enla

integridad, confianza

to el que presta

como el que toma

prestado demues- y responsabilidad

tren  integridad entre hermanos debe
acter. U ..

y caracter TN da ser mas importante

reputacién arrai-

para el pueblo de Dios
que la capacidad de

gada en la inte-
gridad, confianza

y responsabilidad

prestar o tomar
entre hermanos )
debe ser mas im- prestado cierta
portante para el cantidad de dinero.

pueblo de Dios
que la capacidad

de prestar o tomar prestado cierta cantidad de dinero.

Capital

Otra forma importante de medir la solvencia es el ca-
pital. El capital puede contener diferentes activos, pero
basicamente se refiere a la inversion del que toma pres-
tado (que también se le llama prima). Desde la perspec-
tiva del prestamista, una prima grande les da confianza
porque indica que el inversionista esta dispuesto a usar

fondos propios en la compra, lo cual aumenta el
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compromiso de pagar. La industria bancaria actual ha
creado un seguro hipotecario privado para protegerse
de pérdidas cuando el que toma prestado es de alto
riesgo debido a un capital bajo. Si hay que agregar este
seguro a un préstamo, se debe tomar como adverten-
cia de que el prestamista tiene dudas prudentes y que
habra cobros mas altos para el deudor. Otro aspecto im-
portante del capital es una reserva de dinero en efectivo
gue se pueda usar en casos de emergencia o en perio-

dos de ingresos mas bajos de lo esperado.

Garantia

La garantia es un activo patente que los prestamistas
usan para garantizar los pagos de una deuda. Algunas
garantias comunes son terreno, maquinaria y otros acti-
vos comerciales. Cuando un prestamista registra un gra-
vamen sobre una propiedad, esta creando un derecho a
ese activo, indicando que no puede venderse ni usarse
para otro propdsito hasta que concluya la obligacion
original. El concepto de la garantia estd bien resumido
en Proverbios 22:7 donde se nos dice: “El rico se ense-
forea de los pobres, y el que toma prestado es siervo
del que presta”. El prestamista (el rico) tiene un cierto
nivel de control sobre los activos del que toma prestado.
Antes de entrar en un acuerdo de préstamo, el cristiano
serio, que tiene toda la intencién de servir a Cristo, con-
siderara cuidadosamente su papel como siervo del que
presta y maestro al que sirve. Si los pagos de su deuda
causarian conflicto con servir completamente a Cristo, le
conviene evitar esa deuda.

Un prestamista honrado y de buena reputaciéon nun-
ca prestara Unicamente en base de la garantia, porque
la liquidacién de la garantia solo se hace como la ultima
opcidn de pago, y pocas veces es beneficioso para am-
bos. Sin embargo, en afos recientes muchos bancos han
tenido que iniciar procesos de cobros judiciales en mu-

chas propiedades debido al hecho de que, aparte de la
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garantia, no evaluaron apropiadamente las otras cuatro
reglas del crédito. La garantia es una parte muy impor-
tante de las cinco reglas del crédito porque provee una
seguridad importante, tanto para el prestamista como

para el que toma prestado.

Capacidad

Cuando los prestamistas hablan de capacidad, se refie-
ren esencialmente a la capacidad de generar ingresos.
El que toma prestado podra tener un buen caracter,
capital y garantia, pero si le falta el flujo de dinero para
hacer sus pagos, pronto habra problemas. Un ejemplo
hipotético seria una persona que tiene una propiedad
valorada en $800.000 con una deuda total de $350.000.
La hoja de balance de situacion mostrara que hay un va-
lor patrimonial de $450.000, lo que podria sugerir que
la persona est4 bien econdmicamente. Sin embargo, si
esta persona no puede generar suficiente ingreso para
cubrir sus gastos de subsistencia ademas de hacer los
pagos mensuales, que bien podrian llegar a mas de los
$2.500 mensuales, pronto se encontrara en dificultades
econdémicas. Vender su propiedad, comprar una mas
pequeia y reducir su deuda total podria ser la inica op-
cién para evitar caer en impago y cobro judicial.

Una buena medida de la capacidad que tiene una
persona de llevar la carga de una deuda es cuando
puede dar generosamente al reino de Dios, pagar sus
impuestos, cubrir los costos de vida, hacer los pagos so-
bre la deuda y tener suficiente de sobra para mantener
un ahorro ante alguna dificultad o gasto mayor. Otro
elemento que demuestra la capacidad del deudor es la
calidad de planeamiento financiero que presenta. Un
plan de negocio es esencial para demostrar los ingresos
y gastos proyectados y una descripcién de operaciones,
mercadeo y ventas previstas.

La capacidad financiera no es el Unico factor que con-

sidera el seguidor de Cristo. Solo porque una persona
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pueda hacer los pagos no es garantia de que esté en
linea con su primer compromiso de buscar“primeramen-
te el reino de Dios y su justicia” (Mateo 6:33). Ninguno de
nosotros estariamos de acuerdo con el dicho, “el poder
da el derecho” en el campo politico y, en una forma se-
mejante, la capacidad no es una garantia automatica de
que cierto préstamo es lo correcto para el seguidor de
Cristo. Siempre es sabia la oracién acompanada de bus-
car consejo y recibir la confirmacion de otros hermanos

en Cristo antes de proseguir con una deuda.

Condiciones

Condiciones es la ultima de las cinco reglas. Este campo
trata con asuntos tales como el monto, el propésito y
los términos de pago para el préstamo. El monto de la
deuda debe concordar con las realidades del capital, las
garantias y la capacidad del que solicita la deuda. El uso
de los fondos debe tener un propésito valido (como la
compra de un activo de capital) en lugar de solamente
compensar por errores pasados o futuros de exceso de
consumo.

Los términos de los pagos deben garantizar que la
deuda se pague ordenadamente y a tiempo y debe co-
rrelacionarse con la vida util del activo que se esta adqui-
riendo. Por ejemplo, una maquina debe poderse pagar
en diez aflos 0 menos mientras que la compra de bienes
inmuebles po-

dria pagarse en

El concepto de que

lo que le sobraa
una persona puede
suplir la necesidad

plazos de vein-
te a veinticinco
anos. El uso de

pactos de parte

| .
del prestamista, de otra es muy
tales como le- . . .

iras de cambio, evidente en laiglesia
cédulas  hipo- neotestamentaria.

tecarias o una

Las cinco reglas del crédito: — Nevin Beiler

carta de acuerdos aseguran que el que tome prestado
esté de acuerdo y que se adhiera a condiciones que

creen pagos eficientes y estables.

;Una sextaregla?

Los bancos y otras instituciones financieras han usa-
do las cinco reglas del crédito por muchos afos como
base para evaluar posibles deudores. En AF (Financiera
Anabaptista, por sus siglas en inglés) creemos que es-
tas reglas son muy importantes y utiles; sin embargo,
otro elemento que AF comprende es la comunidad de
la iglesia. Esta sexta regla es una distincién importante
entre el programa de préstamos e inversiones de AF y el
de los bancos. Para poder participar en el programa de
préstamos de AF, el solicitante tiene que ser miembro de
buena reputacién en alguna iglesia anabaptista conser-
vadora. Este elemento importante crea conexiones de fe
y un nivel agregado de seguridad, tanto para el presta-
mista como para el prestatario.

En anos recientes, algunas instituciones financieras
han traicionado en muchas maneras a los accionistas al
perseguir sus suenos de posicion alta y ganancias faciles
(suefos que alimentan a los prestatarios negligentes
con motivos semejantes). Nosotros rechazamos la idea
de echar toda la culpa sobre los bancos grandes, malos
y deshonestos porque quita el elemento esencial de la
responsabilidad personal. Tanto los prestamistas como
los prestatarios cargan la responsabilidad por la decision
de aprobar deudas imprudentes. Lastimosamente, cada
vez mas la sociedad rechaza la responsabilidad personal
y enfoca las ganancias, lo cual conduce al debilitamiento
(y en algunos casos, la desaparicién) de una importante
sustancia cultural en el campo de las finanzas: la idea de
que la comunidad es una bendicién para todos. El Salmo
37:21 nos recuerda que “el impio toma prestado, y no
paga; mas el justo tiene misericordia, y da”. Cuando la

codicia y las ganancias egoistas son la base del proceso
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de prestar y tomar prestado, es casi seguro que los re-
sultados seran la desilusion y las promesas incumplidas.
Asimismo, las personas de fe e integridad demostraran
su caracter en la satisfaccion de promesas cumplidas.

Una de las metas de AF con su programa de inver-
siones y préstamos es promover la colaboracién y la
conexion entre los grupos anabaptistas conservadores.

El concepto de que lo que le sobra a una persona pueda

suplir la necesidad de otra es muy evidente en la iglesia
neotestamentaria. AF espera ofrecer un servicio que sea
de valor a varios grupos de anabaptistas conservadores
por medio de su programa de inversiones y préstamos
mientras promueven un ambiente en el que se estime
altamente la integridad, se apoye la mayordomia biblica
y se fortalezcan las conexiones de la comunidad entre el

pueblo de Dios.

Caracter
Capital
Garantia
Capacidad

Condiciones

Comunidad
responsabilidad

Honradez, integridad, capacidad de manejo, experiencia y reputacion

La inversidn personal del deudor, la prima

Un activo patente que usan los acreedores para asegurar su préstamo

La capacidad de generar ingresos (flujo de dinero para hacer los pagos)

La cantidad, propésito y términos de pago para la deuda

Comunidad de iglesia: conexiones que afaden seguridad y
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—— SECCION 3:

Entendamos
coOmo ayudar

(Tomemos medidas para redimir
los problemas financieros)




PORTADA

El desarrollo de una vision
enfocada en el reino

;Como podemos desarrollar una vision
de lo que podria ocurrir en nuestras
comunidades?

En una ocasién, me encontraba en Indonesia buscando
ayudar a los musulmanes por medio de las microfinan-
zas. Me reuni con un grupo de padres quienes soflaban
con tener una vaca cada uno. En su vision, ser duenos
de una vaca que produjera terneros seria el inicio de un
progreso muy necesario. Ellos me miraron y pensaron,
“Sabemos que tu eres de los Estados Unidos. ;jPodrias
ayudarnos a conseguir una vaca?”

Mientras hablaban de su deseo de, con el tiempo,
llegar a tener un hato de vacas, comencé a hacerles
algunas preguntas. “;Cuanto dinero ganan al dia?”
Calculamos que cuando hallaban trabajo ganaban unos
cinco délares por dia. Ser duefios de una vaca les parecia
la solucién perfecta para sus problemas econémicos. Al
fin les pregunté, “;cuanto valen los cigarrillos que se fu-
man cada dia?” Al escuchar esa pregunta inesperada se
quedaron viendo los cigarrillos. Todos estaban fuman-
do, y el lugar estaba lleno de humo. Resulté que apro-
ximadamente el cuarenta por ciento de sus ingresos se
esfumaba en humo. Entonces les dije: “Lo que ustedes
ven es humo que se esta desvaneciendo; a mi parecer,

son vacas las que se desvanecen”. Otra vez volvieron la
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Gary Miller

vista hacia sus cigarrillos. Ellos no habian pensado de
esta manera antes, pero sus suefios nunca habian toma-
do en cuenta vivir sin fumar, y dudo que mi pequena

leccién haya alterado mucho su visién.

Fuente de la vision

Salomoén dijo: “sin profecia (vision) el pueblo se desen-
frena” (Proverbios 29:18). ;Cuan importantes son nues-
tros suefos y visiones en la vida? Nosotros no escogi-
mos a nuestros padres, pero nos criamos con ellos, y sin
saberlo recibimos cierta vision para nuestra vida. Sin
pensarlo mucho, hoy esperamos que las cosas funcio-
nen de cierta manera y las consideramos normales en
nuestra comunidad, hogar y vida personal.

Nuestra visién de lo normal afecta nuestras decisio-
nes y nuestra direccion en la vida. Nuestros hogares,
congregaciones y comunidades todos son formados
por una visién que hemos abrazado. ;Qué esta forman-
do la visién de tu comunidad? ;Qué es lo que impulsa
tus deseos y los de tus vecinos? Nuestros suefios y vi-
siones tienen su origen. Son afectados por la cultura en
que vivimos, por lo que hacen los vecinos, los miembros
de la iglesia y aun otras denominaciones de iglesias a
nuestro alrededor. Nos hace bien pensar en la fuente de

nuestra vision.
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Muchos de nosotros seguramente recibimos una
vision de nuestros padres. Siendo que no escogimos a
nuestros padres, no siempre somos culpables cuando
nuestra vision es defectuosa. Esto es verdad de cualquier
persona que intentamos ayudar. La vision que influyé
en las decisiones que ellos tomaron no necesariamente
fue la que escogieron. Tal vez la recibieron por herencia.
La visién determina lo que consideramos ser normal y
deseable y, por tanto, puede ser la raiz de nuestros pro-
blemas. El lider debe comprender el papel de la vision
y ayudar a cambiarla y formarla por medio de caminar
junto a la persona. Animar a alguien a cambiar su visién
puede causar inseguridad, asi como sucede al viajar por
un territorio desconocido. Comprende que las personas
con quienes estas trabajando son mas que solo una es-
tadistica, son personas con emociones y sentimientos

reales.

Descubre la raiz
Pensemos en ayudar a una persona a desenredar su si-
tuacion financiera. Es facil distraernos con los nimeros,
pero debemos recordar que las personas con quienes
tratamos son mas valiosas que el dinero que estamos
enfrentando. El asunto econdémico en realidad es se-
cundario; por tanto, debemos enfocar nuestra atencién
mayormente en las necesidades basicas de la perso-
na. Cuando alguien tiene problemas econémicos, casi
siempre tiene problemas espirituales también. Parece
que ambas cosas estan entrelazadas. Aunque es posible
que las personas sufran catastrofes o emergencias mas
alla de su control, la mayoria de las veces cuando surgen
problemas econémicos también es necesario buscar
problemas espirituales.

Una de las primeras veces que intenté ayudar a al-
guien por medio de aconsejarlo y caminar a su lado, nos
sentamos y repasamos todas sus deudas de tarjetas de

crédito. Resulté ser bastante dinero. Fue dificil ver que
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estuviera pagando un interés alto, asi que ofreci pres-
tarle el dinero con intereses mas bajos para que pagara
la deuda. Crei que verdaderamente le estaba ayudando,
pero como dos semanas después esta persona apare-
cié con un vehiculo nuevo. ;Qué habia hecho yo real-
mente? Habia tratado con el sintoma del problema que
enfrentaba este hombre sin haber prestado atencion a
la raiz. Era como cortarle la flor a la mala hierba y dejar
intacto el resto de la planta. Por afuera el asunto parecia
facil de arreglar, pero en realidad, yo habia multiplicado

el problema. Ahora su deuda era mas grande que nunca.

El amor vence al temor

La Biblia dice:“En el amor no hay temor, sino que el per-
fecto amor echa fuera el temor” (1 Juan 4:18). ;Cémo se
relaciona este versiculo con ayudar a otros? Recuerdo
hablar con mi hermano mayor sobre ayudar a personas
que se encuentran en situaciones dificiles. Le pregunté
como debia acercarme y cudles procesos seguir para
ayudarles a superarse. Mi hermano pensé por un mo-
mento y luego dijo: “Creo que si verdaderamente amas
ala persona no tienes que preocuparte tanto por el pro-
ceso. iEl verdadero amor no sera malentendido!”

Es facil distraernos con los nimeros y ser negligentes
con el verdadero amor por las personas. Antes de reunir-
te con las personas, toma tiempo para orar, no solo por
sus finanzas, sino también por su bienestar espiritual. Si
puedes hacer esto, tu espiritu serd de mas animo para
ellos y recibiran mejor tu ayuda.

Tenemos muchos temores. Al enfrentar las situacio-
nes en que se encuentran las personas, te haran pregun-
tas que no sabrés contestar. Esto es inevitable, y puede
ser causa de temor. A veces tendrds temor de sugerir el
préximo paso porque no estas seguro qué es lo mejor.
Ese es el momento de recordar que si amas a la persona,
no es tan importante poder contestar todas sus pregun-

tas con exactitud. Aun puedes andar a su lado, buscar
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juntos la solucién y orar

con ellos.
En el amor S& oacient
€ paciente

no hay temor, pact .

. Toma el tiempo necesario
Sino que el para entender a las perso-
perfecto amor nas. Ser un buen oyente es
ECha fuera importante. Aun si puedes
el temor ver de inmediato donde
(1 JUAN 4:18) estd el problema, no lo

abordes inmediatamente.

Pregunta cdmo esta su es-

posa (o esposo) o los hijos.
;Cémo estd afectando a los demas el problema? ;Esta
causando conflictos familiares? Demuestra preocupa-
cién por ellos.

Evita hacer comentarios fuertes al principio. Cuando
se cree que se tiene la respuesta es facil querer mar-
char con el asunto. Sé consciente que detras de los
problemas las personas sienten emociones muy reales.
Cambios grandes y repentinos tal vez no sean realistas.
Hay que comprender y tratar con los sentimientos. En
un pais como los Estados Unidos, los ingresos raras ve-
ces resultan ser el problema. Los deseos poco saluda-
bles e indisciplinados juegan un papel en las decisiones
pobres de las personas quienes posiblemente se preo-
cupan por cémo lucir en su comunidad. Estas emocio-
nes las pueden llevar a endeudarse. Muchas veces estos
sentimientos son la raiz de sus problemas econémicos.
Esto nos ayuda a comprender que todos enfrentamos
lo mismo. Si nadie viera mi casa, mi vehiculo o mi ropa,
probablemente no compraria lo que compro. Todos te-
nemos tendencias muy semejantes.

Te animo a que ores con la persona. Eso es poderoso.
Hace un tiempo estaba ayudandole a alguien, y descu-
bri que pasar tiempo en oracién con él fue la forma mas

poderosa de moverlo y abrirle la mente. El entonces
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pudo ver las cosas desde otra perspectiva y, de repente,
teniamos la misma meta. Ya no habia divisién entre no-
sotros, ambos estdbamos buscando una respuesta. Ora
por el bienestar de las personas, por sus sentimientos y
su cdnyuge, no solo por sus finanzas. Ora por lo que mas
les preocupa.

Es esencial guardar la confianza. Facilmente hacemos
peticiones como, “Oremos por Juan”. Aunque estemos
convencidos de que estamos guardando la confianza,
tal peticién a Juan le puede parecer una traicién. Para
los hombres especialmente, la vida es como un juego,
y las finanzas son una parte importante del marcador.
Posiblemente no deberia ser asi, pero muchas veces lo
es. El presidente de Estados Unidos, Donald Trump, dijo
que no se trata de perder o ganar, sino solo de ganar.
Para él, eso significa que perder en las finanzas no es
una opcioén. Nosotros queremos enfatizar progreso es-
piritual, pero debemos entender que si alguien esta en
problemas econémicos, quiza le parezca que esta per-
diendo y eso afecte sus sentimientos.

Incluye al cényuge de la persona porque es esencial
trabajar en equipo. Tanto para recoger informacién
como para construir vision, el conyuge anadira detalles
necesarios. Es aun mas importante, conforme se reve-
la una visién errénea y se construye una visién nueva,
la pareja lo verd y podran trabajar juntos. Ya sea que se
trate de vision financiera o espiritual, si la pareja no esta

unida, luchara con los detalles diarios.

La vision de una vida libre de deudas

Desarrolla una vision de vivir libre de deuda. Hazlo una
parte de la visidn final que deseas que tenga la persona,
aunque no digo que el cristiano nunca debe endeudar-
se.Hay un lugar para las deudas, aunque estas deben ser
limitadas y precavidas. Yo creo que salir de las deudas
debe ser una meta normal y biblica de cada persona. La

deuda se puede usar en los negocios (y muchos de
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nosotros la hemos usado). Sin embargo, no me gusta ver
que las personas siempre estén endeudadas, ni puedo
encontrar una base biblica que apoye las deudas.

Una razén de animar a que se viva libre de deudas
es que el que toma prestado es siervo del prestamista
(Proverbios 22:7). El deudor estd ligado a su sefior. Este
asunto es importante, porque la deuda divide las leal-
tades. Pablo escribié a la iglesia de Corinto, “Por precio
fuisteis comprados; no os hagais esclavos de los hom-
bres” (1 Corintios 7:23). Si tienes un maestro terrenal ha-
llards que él te atrae a ciertas cosas. Jesus dijo: “Ninguno
puede servir a dos sefores” (Mateo 6:24).

Si somos siervos del prestamista, nuestra capacidad de
escuchar al Espiritu Santo sera afectada. Hallaremos muy
dificil leer los dichos “duros” de Jesus en el Sermén del
Monte con una mente abierta. Ayudar a nuestro vecino
o compartir con otro cuando Dios nos lo pide se hace
dificil cuando el banco nos esta presionando. Hemos
llegado a ser “esclavos” del banco y tenemos que “obe-
decerle”. Se dificulta vivir una vida enfocada en el reino
de Dios. Es importante que entendamos lo que hace
la deuda. La deuda crea dificultades en las relaciones.
Debemos luchar por salir de esta y evitarla en lugar de
adquirirla. Las deudas han llegado a ser una parte acep-
tada de la vision de muchos. Con gran facilidad nosotros
también hemos desarrollado esta mentalidad y hemos

aceptado el endeudamiento como una forma de vida.

Busca consejo primero

Cuando ensefies en tu comunidad, ruega a la gente que
busque consejo antes de asumir deudas. Ellos deben
comprender las ramificaciones de la deuda, incluyendo
la manera en que esta tiende a impactar su relaciéon con
Dios. Deben evaluar cuidadosamente si realmente se
deben endeudar. jMe sorprende la cantidad de perso-

nas que desean sacar un préstamo, pero no hacen los

calculos matematicos para saber si les conviene!
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Una vez un joven me pregunté si le podria alquilar
dinero para comprar una maquina que costaba sesenta
mil doélares. Al sacar cuentas y hacerle algunas pregun-
tas, fue obvio que él no tenia ni idea si le seria posible
pagar tal deuda. De hecho, cuando llegamos al grano
del asunto, él sabia que por veinte mil ddlares podia
comprar una maquina que hacia el mismo trabajo que
la que costaba sesenta mil; sin embargo, ni siquiera ha-
bia investigado el asunto. Su Unica pregunta habifa sido,
ime puedes prestar el dinero?

Un dia junto a un banco vi una valla publicitaria que
mostraba a una esposa que iba llegando a casa con un

1

ramo de flores y diciendo, “iNos dieron el dinero!” ;Sera
que obtener el dinero es motivo de celebrar, o es una
puerta que lleva a los problemas? Resultan muchos pro-
blemas cuando no se busca consejo antes de actuar.
Comparte tus propios fracasos y vuélvete vulnerable.
Muestra los problemas que te resultaron por no haber
tomado consejo antes de sacar un préstamo. Una vez
que hayas preparado el camino por tu disposicion, sera
mas facil que te busquen pidiendo consejo. Es una ma-
nera de hacerles ver que los problemas que enfrentan
son comunes. Repito, comparte la visiéon de vivir libre de
deudas. Ayuda a las personas a desarrollar una visién de
la belleza de estar libre para escuchar lo que Dios nos

dice y lo lindo que es no tener deudas.

La deuda de consumo

América tiene un problema con el consumismo. Gran
parte de la economia americana esta basada en nuestro
consumismo, y es asi como los analistas miden nuestro
crecimiento. Asi que, si consumimos mas que el afio pa-
sado, ellos nos dirdn que la economia creci6. Es impor-
tante que retrocedamos un poco para que entendamos
algo: el dinero es OPORTUNIDAD. Es la oportunidad de
hacer muchas diferentes cosas, pero no se puede usar

el mismo dinero para dos cosas distintas. Si escogemos
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comprar una lancha que cuesta cinco mil délares, per-
demos la oportunidad de usar ese dinero para comprar
otra cosa. Debemos ensefar esto a nuestra gente. No
podemos bendecir al pueblo de Dios con el mismo dine-
ro que pensamos usar para comprar la lancha. Debemos
comprender que cuando decidimos hacer algo con
nuestro dinero, también estamos decidiendo no hacer
otra cosa con ello. Cuando lo gastamos en algo personal
estamos escogiendo no utilizarlo para bendecir al reino
de Dios.

;{Cémo se define la deuda de consumo? ;Cual es la
diferencia entre las hipotecas, las deudas comerciales y
las deudas de consumo? Una definicion facil es esta: la
deuda de consumo se contrae cuando se compran arti-
culos consumibles con dinero prestado. Imaginemos a
un nifo que se estd comiendo un cono de helados. A
todos nos gustan los helados, pero hay algo muy unico

en ellos: muy

rapido pier-
den su valor.
Cuando com-
pramos  un
cono de he-
lado, jen unos
quince minu-

tos ya no tie-

ne ningun va-
lor!  ;Alguna
vez has visto

un anuncio

publicando
conos usados? Logicamente, eso nunca sucede porque
su valor es muy corto, y luego desaparece para siem-
pre. Si decides usar tu tarjeta de crédito para comprar
un articulo de corta duracién, vas a deber dinero sobre

algo que ya no tiene valor. La deuda de consumo es usar
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la deuda para pagar algo que se consume o que muy
pronto se devalua.

Veamos coémo la conveniencia ha creado una ilusién
que tiende a aumentar nuestra deuda de consumo.
Muchos de nosotros recordamos el dia que recibimos
nuestra primera tarjeta de crédito. Yo lo recuerdo muy
bien. Creo que el limite de crédito era de unos dos mil
ddlares. De inmediato pensé en todo lo que podria
comprar. De repente me senti mas rico y como que tenia
posibilidades. Yo podia entrar en una tienda, mirar alre-
dedor y pensar, “yo podria comprar todo esto si quisie-
ra”. Tendia a cambiar mi perspectiva en cuanto a la vida,
pero era una ilusién falsa. ;Era yo de verdad mas rico?
iPor supuesto que no! Debemos advertir e informar a la
gente que es peligrosa esta ilusion, que por naturaleza

acompana la conveniencia y la deuda de consumo.

La deuda de consumo

No sentimos
dolor

Nos duele
menos

Nos duele

Las tarjetas de crédito nos afectan aun de otra ma-
nera. Cuando pagamos una compra con un billete de
veinte ddlares nos parece que estamos entregando una
pequena parte de nosotros. Sentimos un poco de do-
lor porque hemos trabajado para obtener ese billete y,
sin embargo, ya no nos pertenece. Cuando escribimos
un cheque, generalmente no es tan doloroso como dar
efectivo. Cuando se usa la tarjeta de crédito, casi no sen-
timos ningun dolor; trae una desconexién total. Se pasa

la tarjeta y luego cuentas con treinta dias para pagarla.
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Parece ser mucho mas facil porque la fecha de pago
esta en el futuro.

La mayoria de nosotros diriamos que no somos afec-
tados por este fendmeno, pero las estadisticas nos dicen
que no somos tan inmunes como pensamos. Segun un
estudio hecho por Dunn & Bradstreet, el consumidor
promedio gasta entre un 12% y un 18% mdas cuando usa
una tarjeta de crédito. También han descubierto que, si
se ganan millas aéreas u otras formas de recompensa,
ese porcentaje es aun mas alto. Podemos comprender
esto si recordamos cuédntas veces miramos un articulo
en una venta, inseguros si debemos comprarlo. Las com-
pahias de tarjetas de crédito saben que, si conseguir el
articulo conlleva ventajas ademas de solo el articulo en
consideracion, la tentaciéon sera aun mas grande. Por
esta razon ofrecen millas y puntos como recompensa.
Si decidimos comprar, no solamente tenemos el articu-
lo, sino que también nos encaminamos hacia un boleto
de avién. En nuestra mente, esto justifica aun mas la
compra. Las estadisticas demuestran que esta forma de
mercadeo es efectiva. Aun los que pagan su tarjeta de
crédito mensualmente tienden a gastar mas que si solo
pagaran con efectivo. Este fenomeno es como la publi-
cidad. La mayoria de nosotros pensamos que no nos

afecta, pero en realidad si lo hace.

La naturaleza engaﬁosa

iAlguna vez has tratado con personas que planearon
contraer deuda de tarjetas de crédito? Por supuesto que
nadie planea esto. Entonces, ;cémo sucede? Puede ha-
ber excepciones, pero te voy a mostrar un escenario que
he visto muchas veces.

Normalmente, cuando obtenemos la tarjeta de cré-
dito planeamos utilizarla solamente para comprar ar-
ticulos que de verdad necesitamos. Hemos escuchado
las historias acerca del robo de identidad y las deudas

de tarjetas de crédito, por lo cual metemos la tarjeta al
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bolsillo y la sacamos “solamente para casos de emergen-
cias”. Eso parece ser una razon legitima. Antes de tener
una tarjeta de crédito yo me habia encontrado en situa-
ciones donde tuve problemas en un viaje porque estaba
sin recursos para casos de emergencias. Sin embargo,
perdemos un poco de esa precaucion cuando hemos
cargado la tarjeta por varios meses. Ademas, los deseos
y las necesidades comienzan a entremezclarse, y pen-
samos que necesitamos cierta cosa inmediatamente.
Descubrimos que realmente necesitamos muebles nue-
vos. Tal vez es que vimos alguna publicidad o los vecinos
compraron muebles nuevos. Una vez que comenzamos
a mirar muebles nuevos, los que tenemos ya empiezan
a deteriorarse rapidamente. iDe repente nos urgen los
muebles nuevos!
A la vez, nues-

tra mente también

El consumidor
promedio gasta
entreun12%y
un 18% mas
cuando usa una

formula otros argu-
mentos. Si este mes
estamos enfrentan-
do muchos gastos
inesperados, nos

parece que el mes

ntrante o ten. tarjeta de crédito.
dremos - ninguno. ENCUESTA REALIZADA
Pensamos aue el pQR DUNN & BRADSTREET

proximo mes sera
mejor. Por lo tanto,
decidimos comprar
los muebles porque los “necesitamos” inmediatamente
y decidimos pagarlos después. Sin embargo, el préoximo
mes de pronto se dafa el motor del vehiculo, y es para
este tipo de emergencias que tenemos la tarjeta de cré-
dito. Siendo que necesito transportarme al trabajo, uso
la tarjeta de crédito porque no tengo dinero. Parece ser

la Unica solucion.

CONTENIDO



PORTADA

El desarrollo de una vision enfocada en el reino — Gary Miller

Las anormalidades del clima y circunstancias acon-
tecen en cualquier momento. Es alli donde las tarjetas
de crédito tienden a meternos en problemas. Si no tene-
mos cuidado, se inicia un ciclo. Comenzamos a hacer los
pagos, y eso llega a ser comun en nuestra vida. Ademas,
tenemos los pagos de intereses, morosidad y un sinfin
de otros cobros. Estos comienzan a ahogarnos, y el des-
animo comienza a afectarnos. ;Sabes qué hace la pareja
promedio cuando se sienten desanimados? Salen a co-
mer. No saben qué mas hacer y llega a ser parte de su
vida. Van al restaurante y pagan con la tarjeta de crédito.
Este escenario es muy predecible. Cuando se pierde la
esperanza, entra el desanimo y el ciclo continda. Los
hombres indonesios que mencionamos anteriormente
tampoco tenian esperanza, y por eso fumaban. Muchas
veces no entendemos lo que esta sucediendo hasta que
el problema es grande.

;Qué hubiéramos podido hacer para no comprar los
muebles? Si hubiéramos podido cambiar la manera de
pensar antes de comprarlos, las cosas habrian sido muy
diferentes. Tenemos que entender que habra problemas
como la falla del motor. Esta es una razén por la cual
ahorrar y apartar algo de dinero. A veces escucho que
algunas personas dicen, “Yo confio en Dios". Sin embar-
go, recordemos que comprar los muebles cuando real-
mente no los necesitamos no es confiar en Dios. Eso no

describe correctamente lo que sucedié.

Como vencer el ciclo

{Cémo debemos ayudar al que se encuentra en este
ciclo? Por mas dificil que sea, lo primero que la perso-
na debe hacer es honradamente reconocer que hay un
problema. Es facil culpar al conyuge, el trabajo o alguna
circunstancia como el problema del motor. Es posible
que lleve algo de tiempo el tratar con los asuntos hasta
que la persona esté dispuesta a reconocer su falta. Es

mejor que la persona misma llegue a ese punto a través
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del proceso de hacerle preguntas, y no que tu se lo digas
o la presiones para que acepte esa conclusion. Si practi-
cas el principio biblico de confesar tus propias faltas, eso
puede ayudarles a llegar al punto en que ellos también
reconozcan las necesidades de su corazén. Es un gran
adelanto cuando la persona reconoce que tiene un co-
razén codicioso y por eso desea obtener bienes cuando
todavia no los necesita.

Recuerdo una familia con la que estaba tratando. El
esposo no queria contarles a su esposa e hijos del pro-
blema que enfrentaban. Cada vez que nos encontraba-
mos le preguntaba,

—¢Ya hablaste con ellos?

Invariablemente, su respuesta era:

No. Lo iba a hacer, pero (...). —La familia necesita-
ba saber del problema, pero a él le era dificil decirles.
Es dificil especialmente para los hombres compartir sus

problemas con otros.

Deja de alimentar el ciclo

La deuda de las tarjetas de crédito es un hoyo, y con-
tinuar su uso es como seguir cavando el hoyo. Nunca
podras excavar lo suficiente como para salir del hoyo.
Tendras que dejar de usar la herramienta con la cual es-
tas cavando. A veces es mejor que otra persona tenga
las tarjetas por un tiempo. Tener que llegar a pedirla los
libera del impulso de usarla. A veces es necesario rom-
per la tarjeta y echarla al basurero.

Paga las deudas mas pequenas primero. Puede haber
excepciones, pero como mencionamos antes, las emo-
ciones casi siempre son un factor significativo en las per-
sonas que vienen en busca de ayuda. Sus sentimientos
de derrota y desdnimo hacen que sea importante que
suceda algo positivo. Por tanto, busca la cuenta mas
pequeia y enfoca en pagarla. Cuando se haya pagado
esa cuenta, toma esa cuota y aplicala a la siguiente. Esta

forma de generar impulso tiene un efecto multiplicador.
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Debido al anterior estado emocional y problemas de
compromiso, es necesario establecer y mantener una
relacién en la cual sea necesario rendir cuentas a otra
persona para poder mantener el impulso de cancelar
la deuda.

Yo recuerdo el lugar exacto en donde estdbamos
parados un hermano y yo durante una actividad de la
iglesia. No recuerdo de qué estdbamos hablando, pero
él se quedd mirando en silencio al espacio. De pronto
dijo: “Lo haré”. El estaba hablando consigo mismo. Al fin
se habia resuelto a pedir ayuda. Siendo que esto puede
ser muy dificil, hay que animar y facilitar las peticiones
de ayuda. Hablar de esto entre nosotros ayuda a hacer

que sea mas aceptable.

Evita la trampa

Veamos algunas formas de evitar la deuda de consumo.
Primeramente, sé realista en cuanto al dia de mafana.
{Por qué nuestro abuelo tenia un ahorro? Era porque él
estaba casi seguro de que volverian a surgir emergen-
cias. Piensa en el futuro y ten un plan establecido para
cuando se dafe el vehiculo o sucedan otros eventos. Lo

puedes hacer sin depender de la tarjeta de crédito.

Evita la trampa

1. Sérealista en cuanto al dia de
manana

2. Ten otros planes establecidos para
las emergencias

3. Entiende que el remedio es el
contentamiento

Quiero dar una advertencia. No estoy animando

a que se amontone el dinero. No podemos ahorrar

suficiente dinero para todo lo que podria suceder, y
Jesus nos ensefd a confiar en Dios en cuanto al futuro. A
la vez, sabemos de algunas cosas antes de que sucedan.
Sabemos que los activos se deprecian, por lo tanto, de-
bemos tener un plan para reponerlos. Me gusta decirle
ala gente que el motor del vehiculo solo enciende cierta
cantidad de veces. Cada vez que lo encendemos tene-
mos un encendido menos. Debemos tomar pasos pre-
parativos para cuando el vehiculo encienda por ultima
vez. Ese no es un gasto desconocido, y podemos prepa-
rarnos para ello. Cuando estabamos recién casados, mi
esposa y yo ahorrdbamos cierto monto por kilémetro.
Esa era nuestra manera de prepararnos para comprar el
préximo vehiculo. Piensa en tales herramientas que les
puedes ofrecer a las personas a quienes estas ayudando.

Usar una tarjeta de débito en vez de la de crédito
podria ser una forma de vencer una parte del problema
de la deuda. La tarjeta de débito solo accede dinero que
tenemos a mano y, por lo tanto, no necesariamente nos
acarrea deuda. Muchos lugares que aceptan tarjetas de

crédito también aceptan las de débito.

El contentamiento

Proverbios 25:28 dice: “Como ciudad derribada y sin
muro es el hombre cuyo espiritu no tiene rienda”. Para
mi, este versiculo es un cuadro de la América de hoy,
que estd hundida en el consumismo. No tiene limites. Si
lo deseas, cOmpralo. En el pasado, trabajé para un pintor
que me dijo: “Si yo quiero algo, lo compro a crédito. Ese
es el estilo americano”.

Unos afos mas tarde él estaba hundido en proble-
mas econdémicos. A la cultura que nos rodea se le ha en-
sefiado que “el estilo americano” es normal y necesario.

La mayordomia es lo opuesto, porque se trata de to-
mar decisiones cuidadosas. Es comprender que lo que
tenemos le pertenece a Dios y, por lo tanto, usamos sus

recursos cuidadosamente. Muchas veces el remedio es
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el contentamiento. No quiero afirmar rotundamente,
pero muchas veces la deuda de las tarjetas de crédito
indica un corazén descontento. Dios no apoya todas las
buenas ofertas que aparecen, y si algo no se puede pa-

gar, no es una buena compra.

La vision hacia el futuro

El que estd luchando debe tener una visidon de a dén-
de debe ir. Las personas necesitan un cuadro claro del
destino y del camino que deben tomar. La esperanza es
un factor esencial para la recuperacién. Aquel a quien
estas ayudando tiene que creer en el plan que estas
presentando, porque requiere sacrificios de parte de él.
Le estas pidiendo que cambie su manera de vivir y es
necesario presentar algo suficientemente convencedor
que produzca motivacion. Si el método que usas es re-
mover todos sus activos comerciales, puede que acabes
con su esperanza. La inutilidad financiera tiende a ge-
nerar sentimientos emocionales de inutilidad personal.
Hay que superar esos sentimientos con la esperanza de
que estamos logrando algo bueno. Sea cual sea tu plan,
tiene que contener esperanza; de otro modo, el esfuerzo
sera en vano.

No importa que los pasos de avance sean cortos, con
tal que se den en la direccion correcta. En el pasado, yo
acostumbraba a acampar con mis hijos en los cerros de
la Sierra Nevada y la cordillera de las Cascadas. Muchas
veces cuando aun estadbamos en el aparcamiento, yo al-
zaba la vista para mirar nuestro destino y me pregunta-
ba,”;Cémo podremos llegar hasta alla a pie?” Sin embar-
go, descubrimos que era posible llegar si tomabamos un
paso a la vez. Una de las cosas que me daba esperanza
era una guia para mochileros, porque podia leer de las
experiencias de otras personas que habian caminado
por los mismos senderos. Estas guias indicaban cuénto
tiempo se tardaba para llegar a cierto punto. Al leer, yo

pensaba que seria imposible llegar porque mi mochila
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ya pesabay parecia faltar

Tetocaatila

una larga distancia, pero

con el tiempo aprendi tarea de
que podia confiar en el desarro"ar
I . confianza y
Este es el tipo de
confianza que debemos demarcar un
darles a las personas. Al camino que
trabajar con ellos des- indique que es
empenfaras el papel del pOSible alcanzar
guia. Te toca a ti la tarea IaS metaS.

de desarrollar confianza
y demarcar un camino

que indique que es posible alcanzar las metas.

Pasos que se pueden medir

Dales a las personas una tarea que les proporcione el
sentir de que ellas mismas estan tomando control de
su problema. No lo hagas todo por ellas. Puede que se
sientan fracasadas al momento y sientan que no pue-
den hacer nada correctamente. Sendlales algunos pasos
que pueden tomar, tal como anotar sus ingresos y sus
gastos y llevar cuentas de sus deudas. Necesitan sentir
el peso sobre sus propios hombros, pero también nece-
sitan saber que tu estaras a su lado para guiar, ayudar y
bendecirles.

Creo que es importante que estas personas disfruten
un poco del éxito. Cancelar una pequefia deuda seria
un ejemplo. Demuéstrales tu aprobacién cuando ha-
cen bien las tareas que les asignes. No solamente hagas
que enfoquen el éxito final, diciéndoles que algun dia
lo pueden lograr. Celebrar sus éxitos los anima a seguir

adelante.

La rendicion de cuentas
Las personas que estan luchando econémicamente ne-

cesitan rendir cuentas a alguien. A veces pienso, con
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solo ver a estas personas, que casi es posible determinar
si van a lograr la victoria o no. Cambiar los habitos de la
vida exige una tenacidad desesperada. Es emocionante
ver el brillo en los ojos de una persona cuando se arre-
piente de sus problemas y esta decidida a aprender a vi-
vir de otra manera. Es un privilegio animar esa decision.

Ayudar a las personas con sus finanzas es como em-
pujar una cuerda. Si se empuja desde atras, se dobla en
medio. Si vuelves a acomodar el centro, se desacomo-
da en otro lugar. A veces, cuando estoy acostado en mi
cama y no me puedo dormir porque estoy preocupado
por las personas con quienes estoy tratando, mi esposa
me dice:

—¢Por qué no te relajas? Tu estds mas afanado que
ellos.

Yo le respondo:

—iTienes razén! Ellos no se preocupan. Por eso me
afano yo. Si ellos se preocuparan mas, yo no tendria que

hacerlo. Alguien tiene que preocuparse.

El desarrollo de una vision del reino

Cuandoyo tenia diezafios, compré una bicicleta Schwinn
Varsity de color verde, por la cual pagué $113. Habia
ahorrado por mucho tiempo y trabajado arduamente
para poder comprarla. Esa bicicleta habia sido mi enfo-
que y vision; habia sido el propdsito de mi vida. Aunque

era dificil ganar dinero a esa edad, lo habia logrado. Yo
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cuidaba mi bicicleta. Nunca la dejaba en la lluvia porque
habia trabajado arduamente para comprarla, y no la iba
a descuidar. jLa visidon todavia motiva a las personas de
la misma manera! Aunque este es el ultimo punto en
este articulo, es el punto més importante al ayudar a
otros. Al brindar ayuda, es importante que promovamos
una vision del reino en lugar del suefio americano.

Me encanta la ultima parte de Hechos 2. Ahi veo un
grupo de hombres con una visién tan poderosay maravi-
llosa que los inspird a vivir de una forma completamente
distinta. Dos semanas antes ellos habrian sabido quién
tenia un patrimonio de un millén de délares y quién solo
podia contar con diez délares, pero ahora parecia que
no les importaba el dinero. Ya no era lo mas importante
en su vida. La nueva vision era tan fuerte que cambié
completamente su entendimiento de las posesiones.
Ellos vendian sus posesiones y ponian el dinero en una
sola bolsa. ;Podemos nosotros hoy ser movidos por una
vision de la presencia y el poder de Jesus en nosotros?
iSera que nuestro interés por seguir y amar a Jesus im-
pida que seamos distraidos por los afanes de esta vida?

Al tratar con las personas, te animo a que les ofrezcas
una visién del reino como algo mas significativo que te-
ner un buen negocio, grandes propiedades o una buena
casa. Vale la pena hacer cualquier sacrificio por lograr

esta vision.
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¢COmMo se comienza
a ayudarle a alguien?

En cierta ocasidon me pidieron que le ayudara a una
sefiora que estaba experimentando algunas dificul-
tades econdmicas. Como muchas veces sucede, la si-
tuacién incluia las tarjetas de crédito. (Las personas con
problemas econémicos con quienes he tratado tienen,
en promedio, unas siete tarjetas, todas al limite). Como
es mi costumbre, le pregunté a esta sefiora si podiamos
hacer una lista de sus tarjetas. Pronto teniamos diez;
después veinte. Cuando cumplimos con la hora y media
programada, llevdbamos treinta. Lastimosamente, esas
no eran todas. Cuando se acabé el conteo, jhabia cin-

cuenta y dos tarjetas!

+Como podemos comenzar a ayudar?
Cuando comencé a ayudar a otros con sus luchas finan-
cieras, le pedi consejo al finado Lester Miller, un herma-
no que habia invertido muchos afnos en ayudar a perso-
nas con dificultades econémicas. El me preguntd:

—Joel, ;alguna vez has luchado econémicamente?
¢Sabes cuanto duele? ;Sabes lo vergonzoso que es pedir
ayuda? ;Alguna vez conociste el estigma de haber sido
un fracaso econémico?

El me advirti6 que a menos que pueda ofrecer ver-
dadera empatia y consuelo, serd limitada la ayuda que

puedo ofrecer.

Joel Martin

Al iniciar el proceso de ayudarle al que esta luchando
econémicamente, muchas veces sentimos el impulso
de expresar asombro al ver los errores que cometio, re-
accionar frente a los detalles sensacionales y comenzar
a dictar reglas rigidas que deben seguir. Sin embargo,
esa no es la mejor manera de ayudar. La meta de este
articulo es compartir algunos de los puntos que yo he

aprendido.

Preparacion personal

Saca tu propia viga

(Alguna vez te ha parecido extraiio que el que estda bajo
la deuda de cincuenta y dos tarjetas de crédito atn pue-

de criticar a los que intentan ayudarle? ;Te ha parecido

Preparacion personal

* Tu relacién con Dios

= Sabe que la Palabra de Dios tiene
la respuesta

* Trabaja bajo las autoridades apro-
piadas

» Estudia materiales de recursos
para prepararte

PORTADA PAGINA ANTERIOR { il ) SIGUIENTE PAGINA CONTENIDO



PORTADA

+Como se comienza aayudarle a alguien? — Joel Martin

auin mas extrafo que Jesus los defienda? El advirtié que
las personas nos resisten porque tratamos de sacar la
“paja” de su ojo, haciendo caso omiso de la viga que te-
nemos en nuestro propio ojo (Mateo 7:3-5).

Lo primero que nos califica para ayudar a otros es
un cambio profundo en nuestra propia vida. El apds-
tol Pablo dio un consejo similar cuando dijo, “si alguno
fuere sorprendido en alguna falta [incluye los fracasos
financieros], vosotros que sois espirituales, restauradle
con espiritu de mansedumbre” (Galatas 6:1). Las perso-
nas “espirituales” de las que habla el versiculo son aque-
llas que han experimentado el poder transformador de
Jesucristo. Saben lo que es tener una relacién con Dios:
pasar tiempo en oracién para compartir con él necesi-
dades y tristezas profundas, y también nuestros fracasos
vVergonzosos.

Nuestras experiencias personales son muy utiles
cuando se trata de ayudar a otros. La preparacion perso-

nal comienza con un cambio personal.

Trabaja bajo las autoridades apropiadas
La preparacién personal también incluye someternos a
un grupo mas amplio. Te encontrards en situaciones en
que necesitas saber que no estas solo. Serd esencial te-
ner una buena relacién con los lideres de la iglesia y ren-
dirles cuentas a ellos. Muchas veces esta es una de las
lecciones que han ignorado las personas que buscamos
ayudar. Se han aislado e intentan hallar el camino por si
solas, haciéndolo aun mas dificil humillarse y someterse
al cuidado y apoyo de la iglesia. Es imposible hacer que
estas personas vuelvan a estas relaciones de apoyo si
nosotros mismos tratamos de evitarlas.

He hallado que con sencillamente mantener informa-
dos a los lideres del progreso general y de como se estd
tomando el consejo puedo mantener el apoyo del grupo

mayor y la confianza de aquellos que estoy ayudando.
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Estudia los recursos

Una tercera forma de prepararnos es familiarizarnos con
los recursos y las herramientas disponibles. No es nece-
sario ni satisfactorio tratar de improvisar. Lee libros que
hablen de los problemas que estas personas enfrentan.
Pide consejo de otros que tengan experiencia. Conoce
los materiales que han sido disefiados para las situacio-
nes que estas enfrentando. Sumérgete en la Palabra de
Dios para que conozcas los principios de Dios. Estas son
personas verdaderas y tienen problemas reales. A veces
demostramos cuan poco nos interesamos por medio de
lo poco que estamos dispuestos a invertir en preparar-
nos para cruzar este valle a su lado.

Varios hermanos una vez decidieron intentar brindar-
le ayuda a un hermano que fue infiel en su matrimonio.
Ya que ninguno de ellos habia estado en esa situacion,
sabian que tendrian la tendencia de no entender los
motivos y pensamientos del hermano. Decidieron que
primero debian pasar algun tiempo leyendo informa-
cién sobre el asunto. En fin, pudieron identificarse mejor
con su hermano y demostrarle que de verdad lo ama-
ban. También descubrieron que solo porque habian
sido fiel a su esposa no necesariamente eran buenos es-
posos. Esta experiencia también fortalecié sus propios

matrimonios.

Puntos que recordar para la reunion
Escoge el lugar cuidadosamente
Siempre es mejor reunirse en un lugar que sea bastante
neutral. Si es posible, evita hacer la reunién en la casa
de la persona, ya que estas reuniones pueden ser muy
emocionales. Si timbra el teléfono o uno de los nifos
llega llorando cuando se estdn acercando a un punto
critico, se puede perder una oportunidad valiosa.

Una capilla es un buen lugar para reunirse, ya que es

generalmente un lugar solitario. A veces es bueno
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comenzar con una reunion casual en un restauran-
te. Es preferible que se retinan en tu casa que en la de
ellos, ya que estaras mas en control de las distracciones.
La meta general es proveer un ambiente que produzca
la mayor libertad para que los afectados compartan la

dificultad que estan pasando.

La preparacion para la reunion

* Hazlareunion en un lugar neutral

= Sies posible, deben estar presentes
ambos el esposo y la esposa

» Recuerda que la esposa necesita
apoyo

Reunete con la pareja

Cuando se trata de una pareja casada, ambos deben es-
tar en la reunién. Ellos son un equipo. Las dificultades
econdémicas producen mucho estrés en los matrimo-
nios. De hecho, en los Estados Unidos, esta es una de las
razones principales por la que los matrimonios fracasan.
Al avanzar en el caso, ambos cényuges deben estar in-
cluidos al tomar las decisiones. Sera necesario que tra-
bajen juntos. Debido a que el estrés econémico posible-
mente haya causado dificultades matrimoniales, no solo
estards ayudando a restaurar el orden financiero, sino

también reconstruyendo la confianza entre la pareja.

Exige una inversion

Cuando comienzas a tomar decisiones tales como a
donde tener la reunidn y con quién reunirse, recuerda
que aunque es importante que la pareja esté como-
da, también es importante que hagan una inversion.
Cuando estoy ayudando a una pareja, yo quiero que
ellos hagan un esfuerzo. Entre mds invierten mas lo es-

timan. No temas pedirles que viajen alguna distancia o
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que paguen a una nifiera para que les cuiden los nifios

durante algunas horas.

Provee apoyo emocional

Recuerda que la situacién econémica posiblemente ha
estado causando bastante frustracién y dolor. Es impor-
tante proveer apoyo emocional para la esposa durante
la reunién. Ella se puede sentir intimidada al reunirse
con su esposo y tres hombres mas para dialogar asun-
tos sensibles. Muchas veces le pido a mi esposa que
esté presente en la reunién o, si el equipo incluye varios

hombres casados, la esposa de uno de ellos.

Toma apuntes

Mantén un registro completo y detallado de todas las
decisiones. Utiliza este registro para asegurar que se
estén realizando las tareas, que se estén tomando los
pasos y que haya progreso.

También es importante hacer apuntes mientras ellos
cuenten su historia y te den informacion. Vas a pensar
en mas preguntas y sugerencias al meditar sobre la si-
tuacion entre las reuniones. Estos apuntes te ayudaran
a recordar detalles importantes y evaluar lo que ha su-
cedido. También refrescardn tu memoria al prepararte

para la préxima reunion.

Procede en pasos medidos

Recomiendo que las reuniones se limiten a una hora y
media, especialmente en los casos que pueden tomar
mucho tiempo en resolver. Cuando la reunién se ex-
tiende hasta dos o tres horas, todos comienzan a sen-
tirse cansados y no se logra mucho. Es mejor regresar la

préxima semana y continuar desde donde terminaron.

Sé profesional
Cuando haya que llenar formularios, asegurate de que
todos tengan una copia. En tus propias transacciones

comerciales o tus transacciones bancarias, es normal
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que cada persona presente en la reunién tenga una co-
pia de cada documento que estaran viendo. Al aconsejar
a otros, esto es igual de importante. Mantén un archivo
de los documentos y asegurate de que la informacion

qguede confidencial entre el grupo.

Consejos para lograr productividad
Establece el tono
Alinicio de la reunién, lo primero que me gusta hacer es
pasar unos momentos en oracién. Esto no se debe hacer
solamente para las luchas econémicas. Es una batalla es-
piritual y no queremos ir a la guerra sin la debida prepa-
racion. Ademads, la oracion relaja a todos. La primera vez
gue se retinan, todos van

a estar un poco tensos.

Enfrenta Cada Por cuanto tu no conoces
., la historia, a ellos les dara
SESI.O!\’COI'I Ia temor compartirla. Es
dECISIOﬂ de ser bueno inclinar la cabeza y
paCiente y reconocerle al Sefor que
de buscar ta no tienes las respues-
. s tas, pero sabes que él si.
:jaesgibolgu"a Esta es una buena forma

de establecer el tono de

cada reunién.

Cubre todas las bases

No llegues a la reunién sin la debida organizacién. Ten
un plan, lleva tus herramientas, lleva copias de cualquier
formulario y los apuntes de la reunién anterior. Conoce
cuales son las preguntas importantes y cudles son los
asuntos que se deben dialogar. Si vas a planear un pre-
supuesto, prepara los formularios de antemano. Lleva tu

calculadora. Lleva un lapiz para cada uno. Sé detallado

y profesional.
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Sé paciente y humilde

Llega alas sesiones con la decision de demostrar pacien-
cia y de buscar la sabiduria de Dios. No todos van a ser
llevaderos. Mas bien, no es extrafio si alguien esta des-
conforme con la necesidad de reunirse; a veces su pa-
dre, la iglesia o su acreedor les ha exigido que busquen
consejo. Cuando se les ha exigido la reunién, enfrentas
el reto adicional de ganar su confianza. Sé paciente y
sabio; ellos no siempre contestaran todas tus preguntas
detalladamente o de manera util. Solo querran cumplir
con lo minimo que se requiere.

Aun si la persona no ha sido presionada por los
ministros o su esposa, es probable que la Unica razén
que aceptd la reunién es porque la situacion se ha de-
teriorado hasta el punto de que no queda otra opcién.
Descubrirds una acumulaciéon de dolor y frustracion,
o tal vez ha habido argumentos y tensién en el hogar.
Recuerda que tu estds para ayudar y mostrar interés.
Expresa motivacién, como Jesus, por medio de la com-
pasion. No trates a la persona con dureza, porque si lo
haces, ella rehusara cooperar.

Si existe un conflicto de intereses, debes ser lo sufi-
cientemente humilde para referirles a otra persona que
le pueda ayudar. Pudiera darse un conflicto de intereses
si la persona a quien aconsejas te debe dinero. Sin fal-
ta, si la persona te debe dinero, la relacién cambia por

completoy ya no eres la mejor persona para aconsejarle.

Junta las piezas del rompecabezas
Recoge toda la informacién que te sea util. Si aconsejas
a una pareja, escucha la historia desde la perspectiva de
ambos. Vas a descubrir que sus historias son diferentes,
y sera importante que escuches las diferencias al tratar
de unir las piezas del cuadro completo.

Sé consciente de que nunca recogeras todos los de-
talles en la primera sesion. Al escuchar, apunta las pre-

guntas que te vengan a la mente. Si no hay suficiente
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tiempo, tus apuntes te ayudaran a formular las pre-
guntas apropiadas en las préximas sesiones. Debes
comprender que no te daran cierta informacion hasta
gue hayas ganado su confianza.
Evita hacer preguntas que no tengan que ver con el
caso, porque es facil distraerse. Esto no quiere decir que
la reunién tenga que ser
totalmente formal, solo re-

Busca la raiz

cuerda que a veces es mas

dEI asunto. facil hablar de asuntos irre-
La SOIUCién levantes en vez de los que
para de veras son provechosos.

No cedas ante esta tenta-
EI catarro ciéon que puede atrasar y
no es el desperdiciar el tiempo de
painuelo. todos.

Busca la raiz del asunto
Tu meta debe ser comprender la raiz del problema. La
solucién para el catarro no es el pafuelo, porque este
solamente trata con los sintomas. Encuentra la fuente
de los errores econémicos. ;Cudles son las motivaciones

y creencias subyacentes que causaron estos problemas?

Ofrece esperanza

Siempre debemos ofrecer esperanza. Cuando una
situacién se ha deteriorado hasta el punto de que al-
guien busca ayuda, casi siempre se siente desesperado
e impotente. Debido a la presién que hay en nuestras
comunidades de alcanzar el éxito financiero, el fracaso
viene acompanado de un estigma. Dile a la persona que
andards a su lado, que no importa por qué esté luchan-
do; no la vas a rechazar, sino que le ayudards a encontrar
las soluciones de Dios. Al compartir tus puntos de vista,
respalda tus comentarios con la Biblia. Si vas a propor-

cionar respuestas duraderas, estas tendran que estar

fundadas sobre principios biblicos.
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Algunas reglas basicas

Exige honradez y transparencia

Asegurate de que todos entiendan que la honradez
es esencial. Ellos tendran que ser abiertos, honrados y
completamente transparentes. Si la persona no te da
todos los datos te serd imposible ayudarle. No tengas
verglienza de hacer preguntas pertinentes. Al final de la
reunion debes tener la confianza de haber hecho todas

las preguntas importantes que conocias.

Comprométete a la confidencialidad

Asegurales de que todo se mantendrd estrictamen-
te confidencial. Si tienes que hablar con otra persona,
comprométete a primeramente obtener el permiso y
no incluir a nadie sin su aprobacién. Recuerda que estas
pidiendo que expongan detalles que para ellos son ver-

gonzosos; ellos deben sentirse seguros.

Sé amable

A pesar de los asuntos dificiles que estaras abordando,
demuestra siempre un espiritu amable y bondadoso. En
las primeras sesiones no se revelaran todos los detalles,
pero tu espiritu benigno hard mucho en darles la con-
fianza de compartirlos contigo. Nunca olvides el estig-

ma que ellos sienten por tener que buscar ayuda.

No reacciones
Ya te puedes imaginar lo que yo estaba sintiendo cuan-
do aquella hermana comenzé a hacer la lista de no diez,
ni veinte, jsino cincuenta y dos tarjetas de crédito! Yo
queria exclamar, “jEstds bromeando, jverdad?!” o “j;Qué
estabas pensando?!” Pero no lo hice. Para ella fue difi-
cil exponer los detalles vergonzosos de sus finanzas.
Yo habria necesitado el mismo valor para exponer mis
debilidades.

Debes responder sin sorpresa ni regano. Ofréceles

gentileza y comprension. Anota todos los detalles; los
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podras dialogar después. Al comienzo, solo escucha
y ofréceles comprension y apoyo. Lo que nos parece ne-
cedad podria ser un error inocente o un malentendido
de parte de ellos.

Por ejemplo, una vez ayudamos a una sefiora de
setenta y dos aflos que no entendia la funcién de las
tarjetas de crédito. Eiia dijo que aiguien ie habia dicho
que lo Unico que hay que hacer para comprar algo es
darle la tarjeta a la cajera. Ella pens6 que era una idea
maravillosa. De veras pensé que ya no necesitaba dinero
Y que, si una tarjeta era buena, tres serian mejor. Ella se
sorprendié mucho cuando comenzd a recibir cobros de
ias companias de tarjetas de crédito. Comenzo a hacer
los pagos minimos y auin dejé de usar la tarjeta, pero no
podia entender por qué seguian llegando lo cobros.

No supongas que lo que tu sabes lo saben todos. Hay
muchas otras areas en las que nosotros seriamos igual-

mente ignorantes e inocentes.

No tomes la parte de ninguno

Cuando se ayuda a una pareja, los conyuges muchas ve-
ces no miran los asuntos de la misma manera. Vas a ser
tentado a tomar partido o de tratar de hacer las paces.
No lo hagas. Tu meta es unirlos, no ser un juez entre los
dos lados. Diles que, no importa cuanta diferencia haya
entre sus puntos de vista; tienen que llegar al punto en

donde puedan trabajar unidos.

Evita las contiendas

A veces, por causa de asuntos econémicos la relacién
matrimonial ha sufrido tensién por varios afos. No te
sorprendas si se dan argumentos entre los cényuges. Si
esto sucede, rapidamente toma control de la conversa-
cién. Yo a veces detengo la conversacién para orar. Esto

tiene un efecto calmante y podemos continuar con la

examinacion de los detalles.
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Reglas basicas

= No tengas verguienza de hacer
preguntas pertinentes. (...) La
honradez es esencial.

* No expreses asombro cuando se
revelen los detalles.

Elimina la informacién que no es relevante
Cuando ambos cényuges comiencen a compartir su
punto de vista sobre el asunto, debes determinar cuales
son los problemas basicos. Por ejemplo, debes saber si
es un problema de ingresos o de gastos. A veces el pro-
blema tiene su raiz en algun evento inusual, como un
incendio, una tormenta o aun una enfermedad. Cuando
comprendes la naturaleza general del asunto puedes
enfocar los problemas mas especificos y los pasos para
abordarlos.

Muchas veces el problema tiene que ver con los
gastos. Por ejemplo, trabajamos con un caso en que el
esposo era un buen proveedor, sin embargo, aun asi lu-
chamos para ajustar su presupuesto. Al escuchar la his-
toria descubrimos la razén. Muchas veces los hombres
son los que gastan mucho dinero, pero en este caso la
esposa tomaba la mayoria de las decisiones econdmicas
y tenia un gran problema con gastar demasiado. A ella
no le gustaba lavar la ropa, entonces en lugar de lavar,
compraba ropa nueva. El sétano estaba lleno de monto-
nes de ropa con pasillos para navegarlos.

Sin embargo, el problema no siempre se debe a los
gastos. Nuestra iglesia pide que la pareja de novios com-
ponga un presupuesto como parte de su preparacion
para el matrimonio. Los novios muchas veces no reco-
nocen los costos del alquiler, el agua, la luz y el teléfono,

ademas de todos los gastos inesperados que surgen al
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proveer para si mismos. Tuve una reunién con una pa-
reja que solo tenia una diferencia de $500 entre gastos e
ingresos. Este era un problema de ingresos. El trabajaba
en la granja de su padre, y su padre no le pagaba lo sufi-
ciente. Por lo tanto, tuvimos que hablar con el padre en

cuanto al problema de ingresos.

Recoleccion de informacion

Define si el problema es:

* Un problema de ingresos

= Un problema de gastos

* Elresultado de algun evento
especifico

En conclusion
Mas alla de las sugerencias y la preparacién personal, o
de los consejos generales, todos tenemos que aprender
el principio basico de la mayordomia. Yo me he esforza-
do por ser un buen mayordomo con lo que Dios me ha
dado, y muchas veces le he dicho a Dios que todo lo que
tengo es de él. A veces él me prueba.

Hace algunos afnos estdbamos criando gallinas de
Guinea para los mercados vivos de la ciudad de Nueva
York, y nuestras aves comenzaron a morirse sin apa-

rente razon. Noté las primeras aves muertas un sabado

por la mafana. De inmediato Ilevé algunas muestras a
un experto para que hiciera una autopsia, y él no pudo
hallar la causa. El sdbado por la tarde la situacion habia
empeorado, asi que busqué un veterinario anciano para
ver qué opinaba. El tampoco pudo hallar el problema.
El lunes por la mafiana, el 75% del lote de aves habia
muerto. ;Yo habia perdido $50.000!

Las proximas tres noches casi no pude dormir. Me
sentia estresado, disgustado e irritado. Fue entonces
que recordé que solamente soy un mayordomo. Mi tra-
bajo era cuidar la propiedad de Dios de la mejor manera
que podia. Le dije a mi esposa: “Siempre le he dicho a
Dios que todo lo que tengo es de él y él acaba de acep-
tar mi oferta; se llevd sus guineas”. Nosotros decidimos
reafirmar que las aves eran de él y que le permitiriamos
hacer con lo suyo lo que le pareciera.

Hasta el dia de hoy no sabemos qué les sucedi6 a
esas aves. Yo envié muestras a la Universidades estatales
de Ohio y de Pensilvania para que hicieran exdmenes,
pero ambas dijeron que no habia razén por la cual ha-
yan muerto esas aves. Si bien no comprendo todas las
razones, esa experiencia me enseid (y todavia me esté
enseflando) mucho en cuanto a la mayordomia. Desde
ese tiempo, no solo he tenido la oportunidad de com-
partir estas lecciones con otros, sino que puedo mirar
a los ojos al hermano y la hermana que esta luchando y
decirles que yo entiendo lo que se siente.

Que Dios te bendiga al comenzar a ayudar a otros.
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Control de danos: Como
estabilizar una situacion
que esta empeorando

Joel Martin

Alguien una vez dijo: “Gastamos dinero que no tene-
mos, en Cosas que no necesitamos, para impresio-
nar a gente que no nos agrada”. Podemos hacer esto aun
sin percibirlo. Un proverbio antiguo dice:“Vive segun tu
cosecha”. Si en nuestras comunidades podriamos vivir
segun este dicho tan sencillo solucionariamos el noven-
ta por ciento de los problemas econémicos que resultan
de demasiada deuda. Necesitamos aprender a seguir
este principio y animar a los demas a hacer lo mismo.

{Como podemos estabilizar una situacién que esta
empeorando? En Lucas 14:28-29 Jesus nos habla de un
hombre que quiso construir una torre. El mensaje de
Jesus es que si queremos construir una torre, primera-
mente debemos planear cémo la vamos a construir y
pagar los costos. Si no logramos completar la construc-
cién, todos los que observen se preguntaran cudl es el
problema. Jesus nos esta diciendo que hay un tiempo
para planear.

Un presupuesto es basicamente un plan en donde
se describe cobmo pensamos gastar el dinero que Dios
nos ha dado. La Biblia dice que algun dia vamos a com-

parecer delante de Dios para rendir cuentas de todo lo
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que hayamos hecho. Cuando reconocemos que somos
mayordomos y que daremos cuentas a Dios por nuestra
mayordomia, esto nos ayuda a tomar en serio la respon-
sabilidad de planear. Una de las grandes herramientas
gue tenemos es el presupuesto.

Establecer un presupuesto no quiere decir que ten-
dremos menos dinero con qué vivir. Sencillamente es un
plan de cdmo gastar ese dinero. Tampoco es una forma
en que el hombre castiga a su esposa por la manera en
que ella gasta el dinero. El propésito no es que nadie
tenga que pasar miseria. Los estudios demuestran que
el ochenta por ciento de las personas que utilizan un
presupuesto lo hallan beneficioso. Supongo que el otro
veinte por ciento son lo suficiente disciplinados que tie-
nen un presupuesto mental de cuanto pueden gastar.
Muchos piensan que son parte de ese veinte por ciento,
pero obviamente la mayoria no lo son.

Hay personas que estan luchando econémicamentey
necesitan un presupuesto que les ayude a controlar sus
gastos. También hay personas adineradas que necesitan
un presupuesto, porque todos somos responsables ante

Dios por la forma en que gastamos el dinero
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que él nos ha encomendado. Sea que tengamos mu-
cho o poco, tendremos que dar cuentas a Dios. Los que
tienen mucho tendran mas por lo cual rendir cuentas.
Es necesario asegurarnos de que no vivimos un estilo
de vida mas alto que el que Dios quiere que vivamos.
Alguna vez le has
preguntado a Dios:
“;Como quieres tu
que yo viva?”

Muchas veces las
personas viven el es-
tilo mas lujoso que
pueden. Piensan que
si tienen el dinero
para vivir asi, enton-
ces jpor qué no? Esto
es lo que nos ensefa

la cultura americana. Un presupuesto nos ayuda a pau-

sar y pensar en nuestra forma de vida.

Seis razones por qué debemos
establecer y seguir un presupuesto

1| Un presupuesto nos ayuda a planear para el futuro y
estar preparados para reponer un vehiculo o comenzar
un negocio. También es importante planear, por ejem-
plo, para casarnos, mantener una familia y enviar nues-
tros hijos a la escuela cristiana. Algunas personas dicen:
“Yo no planeo para el futuro, solo confio en Dios"

Yo les preguntaria si tienen alimentos guardados en
el congelador o en el sétano de su casa. Eso es planear
para el futuro, no es desconfiar de Dios. También sabe-
mos que los vehiculos se dafan y los electrodomésticos
se desgastan, y debemos planear para esos casos. Seguir
un presupuesto nos ayuda a apartar dinero para esas
ocasiones. La diferencia entre ahorrar y acumular es que

el ahorro tiene un propdsito y la acumulacién no.

2 | Un presupuesto evita los gastos innecesarios e
impulsivos. Cuando caminamos por los pasillos de una
ferreteria o un supermercado, es facil ver algo que qui-
siéramos tener. Si tenemos un presupuesto, sabemos
si podemos comprarlo o no. Eso quita una parte de la
tentacién. Si“no esta dentro del presupuesto” sabremos
que si compramos el articulo tendremos que tomar
prestado (usar la tarjeta de crédito) para pagarlo.

3| Un presupuesto da el cuadro total de los gastos. Al
trabajar con una pareja que necesita ayuda econdémica,
siempre les pido que lleven un registro de todo lo que
gastan durante un mes. Les digo que guarden cada fac-
turay que la archiven bajo unallista de categorias que les
doy. La mayoria de las personas no tienen ninguna idea
en qué gastan su dinero. Muchas veces cuando llega la
hora de pagar los impuestos nos hacemos la pregunta,
“;Doénde esta el dinero? No puedo creer que después de
haber ganado tanto dinero este afio no tenga nada con
quérespaldarlo”. Saber en qué se esta gastando el dinero
es muy importante cuando queremos ayudar a alguien,
porque les abre los ojos a ellos y nos capacita a nosotros

para ver lo que esta sucediendo en su situacion.

;Por qué un presupuesto?

= Planea para el futuro

= Evita gastos innecesarios

= Da un cuadro total de los gastos

= Desanima las compras impulsivas
* Aumenta la capacidad de dar

* Mejora la comunicacion entre

cényuges
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4| El presupuesto ayuda a separar lo que necesitamos
de lo que deseamos. Al crear un presupuesto, primera-
mente debemos determinar qué es lo que necesitamos.
El presupuesto debe cubrir lo que necesitamos, pero no
necesariamente lo que deseamos. ;Qué es lo que de ver-
dad necesitamos? Jesus dijo que es sustento y abrigo.
Estas son las necesidades basicas de la vida.

Hace unos afos cuando estdbamos en Belice, acom-
pafilamos al tio y la tia de mi esposa para entregar una
cobija a una familia haitiana que vivia en la ciudad de
Belice. El esposo, la esposa y un bebé vivian en un cuarto
que media aproximadamente seis metros cuadrados. En
ese aposento habia una cama individual y una bicicleta
que el esposo usaba para ir al trabajo. Tendian la cobija
sobre el piso de concreto para acostar al bebé. Al otro
lado del cuarto estaba la cocina, con solamente una sar-
tén eléctrica y algunos ingredientes de cocina. La ropa
colgaba de algunos ganchos en la pared.

De camino a casa me pregunté: “;Por qué se hallan
en tal situacion?”

Resulté que el esposo ganaba un buen sueldo, pero
él creia que tenia todo lo que necesitaba: todo lo demas
era innecesario. Su familia que vivia en Haiti estaba pa-
sando hambre, y élles enviaba todo el resto de su dinero.
Esta pareja comprendia la diferencia entre una necesi-
dad y un deseo. No digo que debemos vivir como vivian
ellos, pero si debemos determinar nuestro estilo de
vida, y un presupuesto nos ayuda a tomar decisiones al
respecto.

5 | Un presupuesto también nos ayuda a aumentar
nuestra capacidad de dar. Una de las bendiciones mas
grandes de la vida es dar a otros. De hecho, la Biblia dice
gue una de las razones por las que debemos trabajar es
para que les ayudemos a los que padecen necesidad.
Ayudar a las personas a comprender la necesidad de

dar es una parte importante de crear un presupuesto.
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Al comenzar a crear un presupuesto, siempre comien-
zo con el dar porque debemos tener a Dios primero en
nuestra vida.

Le ayudé a una pareja a establecer su presupuesto,
calculando un diez por ciento en la categoria de las
ofrendas. Seis meses después ellos dijeron, “Algo esta
sucediendo con este presupuesto. Cuando lo estableci-
mos te dijimos que calcularas un diez por ciento para
la ofrenda. Antes de eso no ofrendédbamos y no podia-
mos vivir con el cien por ciento de nuestros ingresos.
Comenzamos a dar un diez por ciento cada mes y ahora
nos sobra un poco de dinero al fin del mes. ;Nos puedes
explicar a qué se debe eso?”iEs la obra de Dios!

6 | Un presupuesto ayuda a mejorar la comunicacion
entre cdnyuges. Establecer un presupuesto exige que la
pareja se comunique, lo cual es muy saludable en la re-
lacién matrimonial. Los hombres sabemos gruiir, pero
no siempre sabemos hablar. Planear un presupuesto da
de qué hablar a la pareja. Mi esposa y yo a veces ibamos
a un restaurante a planear nuestro presupuesto. jA ella
le encantaba! Al preparar un presupuesto, se habla de
muchos diferentes asuntos relacionados al hogar, el ma-
trimonio, nuestros suefos y vision: todos aquellos temas

que debemos dialogar.

Pasos para la preparacion de un
presupuesto’

1| Establece una visién fundamental que guie los gastos
y el estilo de vida. Para esto, serd necesario establecer
limites para los gastos y aprender a separar las necesida-
des de los deseos. Dialoguen metas a largo plazo; estas
deben relacionarse a la vision fundamental. El presu-
puesto debe capacitar a las personas para realizar esas

metas.

1 Véase la seccion “El presupuesto del mayordomo” que comienza
en la pagina 58.
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2 | Haz una lista de todas las deudas junto con la in-
formacion pertinente, tal como los acreedores, montos
de las deudas, tasas de interés, términos y montos de los
pagos. Es util tener una hoja de trabajo en la que se pue-
da anotar toda esa informacion. (Al final de este articulo
hay una muestra de este formulario). Esta informacion
es indispensable cuando queremos determinar cuanto
de nuestro dinero podemos destinar al pago de las deu-
das. El presupuesto debe incluir un plan de cémo salir
de la deuda.

Generalmente es mejor pagar las deudas con las ta-
sas de intereses mas altas primero si hay los fondos para
hacerlo. A veces solo se puede hacer el pago minimo. La
lista de deudas debe incluir el dinero que se les debe a
los familiares y amigos. Posiblemente estas deudas no
tengan fechas de pago ni generen intereses, pero siem-
pre es importante incluirlas en el plan de pago.

3 | Haz una declaracion financiera personal. Muchas
parejas no tienen esta informacion. Toma el tiempo para
hacer una lista de todos tus activos y pasivos, donde
se muestre un cuadro exacto de tus finanzas. Es bueno
hacer esto todos los afos. Si descubres que un afio el
patrimonio neto era de $10.000 y que el préximo es de
$0, la situacion se estd empeorando. La mayoria de los
negocios ya tienen una declaracién financiera, pero si
no lo tienen, deben crear uno inmediatamente. (Al final
de este articulo se encuentra una muestra de un formu-
lario para hacer un una declaracién financiera.)

4 | Usa una hoja de trabajo para registrar tus gastos
en los ultimos tres meses; luego utiliza esa informacion
para desarrollar tu presupuesto. Para hacer esto, sera ne-
cesario anotar cada gasto en su categoria correcta du-
rante tres meses. Es importante cubrir mas que solo un
mes, porque los gastos varian de un mes a otro. (Al final

de este articulo encontrards una muestra de un Registro

de gastos).
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5 | Determina cuanto dinero sera necesario para cu-
brir cada categoria de gastos. Muchas hojas de trabajo
para presupuestos sugieren un porcentaje para cada ca-
tegoria como una guia para establecer el presupuesto.
Sin embargo, cada situacion sera distinta. Sé razonable;
no designa solo $50 para una familia de ocho hijos. Si los
numeros no son realistas, el presupuesto no funcionara.

La categoria de “Hogar” debe incluir alquiler, pagos
hipotecarios, impuestos sobre bienes inmuebles, sequ-
ros, electricidad, combustible, pagos de los servicios pu-
blicos y mantenimiento. Esta categoria es el gasto mas
grande para la mayoria de las personas.

El “Alimento” también es una categoria significante.
Muchas personas incluyen los enseres domésticos en la
categoria de “Alimento” porque compran estos articulos
en los supermercados.

Los gastos de transporte deben incluir los pagos del
vehiculo, los combustibles, los seguros, las reparaciones,
etc.

Los gastos médicos pueden ser impredecibles y difi-
ciles de calcular. Puede variar si la persona estad asegu-
rada o si la iglesia ayuda con estos gastos. Sin embargo,
tiene que presupuestarse un monto razonable para los
gastos médicos.

Los viajes y la recreacion pueden incluir el comer
fuera de casa, las nifleras, las actividades, las vacacio-
nes, etc. Esta categoria les puede causar problemas a
algunas personas. Trabajé con un sefior cuyo negocio se
habia bajado mucho y él ya no podia equilibrar su pre-
supuesto. Habia presupuestado $400 para comer fuera,
pero los ingresos ya no lo permitian. Cuando hablamos
de reducir ese monto él dijo: “No podemos reducir eso.
Hay ciertos dias de la semana que salgo a comer con mis
amigos, y si dejo de hacerlo, ;qué van a pensar?”

La razén por la que él no queria reducir ese monto era

sencillamente la presion social. Deberiamos darle vuelta
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a esa presion social y desarrollar una presién positiva
gue nos haga responsables unos a otros y a Dios por vi-
vir un estilo de vida razonable.

Cuando presupuestemos para la ropa, seamos razo-
nables. Algunas parejas creen que porque no tienen di-
nero para esta categoria no tienen que presupuestarlo.
Pero en algin momento si necesitaran ropa y zapatos,
entonces deben presupuestar esos gastos.

Siempre que sea posible, el presupuesto debe incluir
un monto de ahorros especialmente para emergencias
y necesidades futuras.

Bajo la categoria de “Deuda de consumo’, haz una
lista de todas las deudas de consumo (excluyendo la hi-
poteca sobre la casa) y determina lo que vas a necesitar
para pagar esa deuda.

Si tienes hijos en edad escolar, puede haber costos
de matricula.

La categoria “Misceldaneo” es la que recibe todos
los gastos que no caben bajo ninguna de las otras
categorias.

Suma todas estas categorias para darte cuenta de lo
que te cuesta vivir. Desarrollar todas estas categorias
puede exigir bastante tiempo porque habra que hablar
de muchos diferentes puntos. Eso es saludable y bue-
no. (Al final de este articulo se halla una muestra de una
hoja de trabajo para preparar un presupuesto con las
categorias y sus porcentajes sugeridos).

6 | Determina los ingresos disponibles para cubrir
los gastos. A veces los ingresos mensuales de una pa-
reja son bastante estables, especialmente si tienen un
empleo estable que paga por horas o que paga un buen
salario. Los que son trabajadores independientes o que
tienen trabajos temporales pueden experimentar va-
riaciones grandes en sus ingresos. En estas situaciones,

debemos calcular el ingreso anual y dividirlo entre doce
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para determinar el ingreso mensual promedio y usarlo
para preparar el presupuesto.

Ademas de los sueldos e ingresos comerciales, cal-
cula los ingresos misceldneos que provienen de otras
fuentes. (Busca la seccién de formularios para ayudarte
a determinar el ingreso mensual).

7 | Compara el ingreso total con el monto presu-
puestado para todos los gastos. Si el costo de vida es
mayor que el ingreso, tendras que hacer algunos ajustes
en los gastos o agregar algun ingreso para equilibrar el
presupuesto.

8 | Enfrenta el problema de las compras impulsivas.
Una forma de tratar con este caso seria esperar treinta
dias antes de hacer compras mayores. Muchas veces, al
final de esos treinta dias habra otras cosas mas impor-
tantes en la lista de espera, y aquel articulo ya no sera
tan importante. Si después de los treinta dias todavia es
importante y cabe en el presupuesto, compralo. (Al final
de este articulo hallaras una muestra de una tabla titula-
da Monitor de compras impulsivas.

Recuerda que siempre serd necesario abordar algu-
nos problemas para poder preparar un presupuesto.
Estos asuntos muchas veces indican cuales son los pro-
blemas subyacentes en la situacion. Una de las parejas
con quien trabajé estaba gastando un 62% de su ingre-
so en la categoria de “Hogar”. Les pregunté en cuanto
al tamafo y el costo de su casa. En el proceso descubri
que tenian tres empleos. El tenia un trabajo diurno, y por
la noche trabajaba manejando un camién recolector de
leche. Ella también tenia un trabajo diurno; sin embar-
go, ni asi podian hacer los pagos hipotecarios. Por varios
anos, habian gastado mas de lo que ganaban y todas
sus tarjetas de crédito estaban al limite. Debido a sus tra-
bajos, ellos no pasaban tiempo juntos. Tenian dos hijos

pequenos.
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Control de dafios: Como estabilizar una situacion que esta empeorando — Joel Martin

La  esposa
me dijo desde
el principio: “Ni
se te ocurra su-
gerir que ven-
damos la casa”
Toda su vida ha-
bia sofiado con
tener esa casa.

Examinamos
cada area apar-
te de la casa,
pero no habia
doénde mas re-
ducir los gastos.
No lo mencioné
en las primeras
dos visitas por-
que la esposa

no estaba lista. En la tercera visita le prequnté:“;Cual es
mas importante, la casa o tu matrimonio? ;La casa o tus
hijos? Los vas a perder a todos si te quedas con la casa”.
Ella tuvo que pensarlo, porque no estaba segura qué
responder. Desafortunadamente, este es un problema

comun en nuestra cultura.

Comunicacion con los

acreedores

= Contacta a todos los acreedores
con un plan de pago
= Destruye las tarjetas de crédito si

es necesario

Al mirar un presupuesto, los puntos problematicos
tienden a resaltar. Yo veo muchos presupuestos en las
que la categoria de “Vehiculo” es muy alta porque se
estan haciendo pagos sobre los vehiculos. Estas son
cosas que debemos enfrentar. A la pareja que tenia pa-
gos hipotecarios altos, les recomendé que vendieran la
casa. Esperaron hasta haberse desesperado, pero al fin
la vendieron.

Comunicate con los acreedores si hay dificultad con
hacer los pagos a tiempo. Asegurate de tener una lista
de todos los acreedores con toda la informacién nece-
saria, porque tendras que decidir cuanto dinero serd
destinado al pago de las deudas. Si no hay suficiente
dinero para hacer los pagos minimos, deberas contac-
tar a los acreedores y explicarles la situacion. Algunos
de ellos tendran que esperar. Tal vez a algunos de ellos
les puedas enviar un monto mas pequeno, pero ten un
plan para enfrentar la situacién y comunicate con los
acreedores.

Si es necesario, destruye todas las tarjetas de crédito.
Una sefiora seguia usando su tarjeta de crédito, asi que
sugeri que la guardara en su archivo. Ella me dijo:

—Pero, ya no usamos la tarjeta de crédito.

Yo respondi:

—En ese caso, echémosla en el archivo para que no
seas tentada a usarla.

Ella dijo:

—iAh, no! Es posible que la necesite. —Ella no podia
controlar sus compras. Yo he destruido tarjetas cuando
ha sido necesario. Debes estar preparado para hacer lo

mismo si la situacién lo amerita.

Estabilizar una situacion comercial que
esta en deterioro

En algunas maneras, las situaciones comerciales son di-
ferentes. Si es un negocio mas grande, podria ser nece-

sario incluir a profesionales, tales como contadores.
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Pero si estas trabajando con un comercio mas pequefio,
reunete primero con todo el personal de este comercio.
Escucha su historia y comienza a comprender el nego-
cio y sus formas de funcionar. Si es necesario, habla con
los administradores. Asegurate de que se registre cada
transaccién. Si no tienes toda la informacion, no estas

capacitado para comenzar.

Estabilizar una situacion

comercial que estd en deterioro

= Asegurate de que se registre cada
transaccién y que los estados de
cuentas estén completamente
correctos y en su categoria
correcta.

= Permite tiempo adecuado para
implementar los consejos y

producir resultados.

Asegurate de que los registros financieros estén co-
rrectos y actualizados. En nuestro negocio, mi esposa
ingresa todas las transacciones. Si yo ingreso la mitad
de las transacciones y ella ingresa la otra mitad, produce
confusion. No importa si el negocio tiene registros en
papel o computarizados, todas las transacciones tienen
que estar registradas correctamente. Si todo esto no
esta bien categorizado, los estados de cuentas no esta-
ran correctos y sera dificil evaluar el negocio y saber por
qué tiene dificultades.

En el negocio de la incubacién, incubamos cinco di-

ferentes hileras. Para poder evaluar si los pollitos de las

diferentes aves producen ganancias o pérdidas, tengo
que asegurarme de que todas las facturas de cada hile-
ra se ingresen en las categorias correctas. Quiero saber
el costo exacto de cada huevo, hasta el ultimo centavo.
Deseo saber cuanto me cuesta producir cada pollito. Si
no sé cuanto cuesta criar cada ave, ;como puedo deter-
minar mi precio de venta? Y si no tengo el precio correc-
to, es posible que el proyecto no sea rentable.

Hay muchos detalles que no podemos controlar en
un negocio, pero debemos controlar lo que podemos.
No podemos controlar el clima ni el mercado; los agri-
cultores no pueden controlar los precios que reciben
por sus productos. Debemos sumar nuestros gastos y
comparar el total con el ingreso que ofrece el mercado.
Si estamos perdiendo dinero, debemos saberlo antes
de acarrear una deuda. Si el productor de leche recibe
$12 por cada 46 litros de leche y cuesta $15 producirlos,
icuanto tiempo querrd producir leche? Un productor
que se hallaba en dicha situacién compré mas vacas. Es
extremadamente importante tener registros exactos y
entender el costo de la produccién.

Cuando estés evaluando los estados financieros, y no
los comprendas, busca a alguien que los comprenda. Si
eres asignado como consejero de un comercio que no
comprendes, busca a alguien que si lo comprenda para
que forme parte del equipo. Si no tienes conocimiento
sobre vacas lecheras, halla a alguien que tenga tal ca-
pacidad. Arregla los reportes financieros de modo que
brinden la informacién requerida. En nuestro negocio
hemos trabajado continuamente en ajustar los reportes
para poder responder a cualquier pregunta. Si los regis-
tros no estan correctos ni son utiles, el duefio hallara
muy dificil tomar decisiones, y serd aun mas dificil para
el consejero.

Toma pasos para hacer que el comercio sea rentable.

Esto puede ser un proceso largo. A veces doy consejo al
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duefo de un comercio y regreso uno o dos meses
después esperando ver resultados. Muchas veces nos
apresuramos demasiado para dar mas consejos y cam-
biar nuevamente el curso del comercio. No des mds con-
sejos hasta que tome efecto el primer consejo. Muchas
veces, los comercios requieren mas tiempo que en las

finanzas personales. En mi empresa, estoy tomando

I WL IRE 56 ) SIGUIENTE PAGINA

decisiones ahora que van a producir cambios en uno o
dos afos. Entonces, para cambiar el curso de mi negocio,
tengo que planear con uno o dos afos de anticipacion.
No es facil ayudar a personas y comercios a estabilizar
situaciones que estan en deterioro. Gracias a Dios, él nos
ha dado principios en su Palabra y por su Espiritu Santo,

y estos principios han resistido la prueba del tiempo.
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El presupuesto del mayordomo
£E
5

El contentamiento

Practiquemos estos a como el dueno, Dios, lo desea.
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Manual presupuestario
para el mayordomo

La razon por la cual presupuestar:

Dios es el duefio de todas las cosas y nosotros somos sus mayordomos. Nosotros le rendiremos cuentas.

La pregunta que hace el mayordomo:

{Cémo quiere Dios que yo, su mayordomo, utilice sus recursos?

El proposito del presupuesto:

Asegurar que el mayordomo no gaste mas de lo que el dueio le ha entregado.

Te invitamos a usar este manual presupuestario como una herramienta bdsica para instarte a ser un mayordomo fiel.

“Al no planificar, se planifica el fracaso”.
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Paso 1: Declaracion financiera personal

{Cual es el valor de lo que tengo en el presente? ;Cuanto le debo a otros en este momento?
La declaracion financiera personal identifica los recursos que tienes disponibles y las obligaciones financieras que te
has comprometido a pagar. La meta de esta declaracion financiera personal es establecer tu patrimonio neto, lo cual

es la cantidad de dinero que te quedaria si vendieras todo lo que posees y pagaras todas tus deudas.

Paso 1: Declaracion financiera personal (muestra)

Efectivo y monedas $83,95
Cuentas bancarias $403,28
Total activos circulantes $487,23

Activos fijos
Casa de habitacion

Vehiculos $3.400,00
Total activos fijos $3.400,00

Hipoteca de vivienda

Préstamo para vehiculos
Deuda tarjeta de crédito $992,58
Total pasivos $992,58

@ Direccién
Vision
o
Meta

Declaracion

financiera personal

Donde estamos

= Registrar, presupuestar,
asignar
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Declaracion financiera personal Fecha

Activos circulantes Monto ($) Espacio de trabajo / Notas

Efectivo y monedas

Saldo cuenta corriente

Saldo cuenta de ahorros

Saldo de depésitos a plazo

Cuentas de pension

Valor actual de bolsa, bonos, fondos de inversion

Otros valores de inversion

Cuentas por cobrar

Activos fijos

Terreno

Casa

Otros activos fijos

Mobiliario

Vehiculos

Herramientas y equipos

Ganado

Activos comerciales

Otros activos
Otros (describe)

Total activos fijos < Valor total de activos fijos

Hipoteca de vivienda

Hipoteca de terrenos

Deudas privadas

Préstamos para vehiculos

Deuda de tarjetas de crédito

Deudas vencidas
Otros (describe)
Otros (describe)
Total pasivos < Valor total de pasivos

Y les dijo: Mirad, y guardaos de toda avaricia;

porque la vida del hombre no consiste en la abundancia de los bienes que posee (Lucas 12:15).

) SIGUIENTE PAGINA CONTENIDO
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Paso 2: Establecer el ingreso neto mensual

En promedio, ;cuanto espero gastar cada mes?
El propdsito de este paso es determinar el total de dinero disponible para los gastos del presupuesto. Las personas
que trabajan en lo propio o tienen varios diferentes ingresos querran usar este formulario para establecer un estima-

do del ingreso neto mensual y para ahorrar el dinero necesario para pagar los impuestos.

Paso 2: Establecer el ingreso neto mensual (muestra)

Ingreso mensual Ahorro para _ Ingreso mensual
bruto estimado impuesto y ajustes neto estimado
Empleado por otros $1.920,00 $288,00 = $1.632,00
Ingreso adicional
b $1.000,00 - $150,00 = $850,00
gravable
$2.920,00 $438,00 $2.482,00
Suma las columnas y ) .
. Total ingreso mensual Total ahorro para Total ingreso mensual
escribe totales > )
bruto impuestos neto

Ingreso
bruto

Impuestos y
deducciones

Y que procuréis tener tranquilidad, y ocuparos en vuestros negocios,
y trabajar con vuestras manos de la manera que os hemos mandado,
a fin de que os conduzcais honradamente para con los de afuera,

y no tengdis necesidad de nada

(1 Tesalonicenses 4:11-12).
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Establecer el ingreso neto mensual Fecha

Ingreso mensual Ahorro para impuestos y Ingreso mensual neto

bruto estimado otros ajustes de ingreso estimado

Trabajo propio - =

Salario - =

Ingresos varios - =

Otros ingresos
gravables

Otros ingresos
gravables

Suma las columnas
y anota totales

Porque también cuando estabamos con vosotros, os ordenabamos esto:
Si alguno no quiere trabajar, tampoco coma.
Porque oimos que algunos de entre vosotros andan desordenadamente,
no trabajando en nada, sino entremetiéndose en lo ajeno.
A los tales mandamos y exhortamos por nuestro Sefior Jesucristo,

que trabajando sosegadamente, coman su propio pan
(2 Tesalonicenses 3:10-12).
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Paso 3: Hoja de registro de gastos

{Cuanto estoy gastando? ;Como podria dividir mis gastos en categorias?

La hoja de registro de gastos se usa para registrar cada gasto durante un mes. Esto es importante porque es el inicio
de un registro apropiado. Este registro te ayuda a pensar en como podrias dividir tus gastos en categorias. Ingresa
la fecha y la descripcién del gasto al lado izquierdo. La columna del centro se puede usar para sugerir una categoria
presupuestaria. La columna angosta que dice “EF”, “CH’, “TC’, se usa para indicar el método de pago de la siguiente
forma: “EF” para pagos en efectivo, “CH” para pagos con cheque y “TC” para pagos con tarjeta de crédito. El monto del

gasto debe colocarse en la columna de“Monto” a la derecha y después debe sumarse a la lista de “Gastos totales” para

mantener un saldo actual de gastos para el mes.

Paso 3: Hoja de registro (ejemplar)

Fecha Descripcion Categoria EF, CH, TC Monto Saldo total
1/9 Provisién quincenal Alimentos EF $37,49 $37,49
2/9 Coca Cola / Papas iamn EF $3,29 $40,78
5/9 Tienda de telas Ropa CH $65,45 $106,23
5/9 Regalo boda y telas Ropa/Miscelaneo TC $77,39 $183,62
5/9 Visita al doctor Médico CH $98,00 $281,62
7/9 Ofrenda Dar CH $200,00 $481,62
8/9 Provision quincenal Alimentos EF $42,89 $524,51
9/9 Coca Cola /Papas an EF $3,29 $527,80
10/9 Pago TC (saldo es $992,58) Deuda de consumo CH $35,00 $562,80
10/9 | Alquiler Habitacion CH $139,27 $702,07
10/9 Suministro eléctrico Habitacion CH $57,29 $759,36

Total de gastos del mes > $759,36

Gasto

Ropa incluye:
provisiéon . Total
; Transporte incluye:
bombillas zapatos
p|atos pantalones combustibles
panales tela para vestidos | filtros
ropa de nifio inspeccién
reparacion
registros

Sé diligente en conocer el estado de tus ovejas, y mira con cuidado por tus rebafos
(Proverbios 27:23).
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Hoja de registro

Descripcion Categoria EF, CH, TC Saldo total

Total de gastos del mes >
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Paso 4: El presupuesto familiar mensual

{Qué porcentaje de mis ingresos voy a gastar en cada categoria del presupuesto? ;Se ajustan mis
gastos al porcentaje sugerido de los gastos mensuales?

La forma mas facil de crear la seccion de los gastos de tu presupuesto es por medio de usar el porcentaje sugerido

para cada categoria. Toma tu ingreso neto disponible y multiplicalo por el porcentaje sugerido en cada categoria para

obtener un estimado de lo que puedes gastar en esa categoria. Es posible que quieras decidirte por un porcentaje

diferente al sugerido, y puedes ajustar los nimeros hasta que tengas un monto razonable de gasto para cada cate-

goria. Si gastas mas del 100% de tu ingreso, resultard en deuda y cuentas sin pagar. Si gastas menos del 100% de tu

ingreso, tendras dinero para ahorrar o para dar a otras necesidades. Recuerda que este presupuesto se puede ajustar

en cualquier momento al dialogar y llegar a un acuerdo con tu cényuge. Encontraras bendicién y seguridad al saber

gue has manejado sabiamente los ingresos y gastos que Dios le ha dado a tu familia.

Paso 4: Presupuesto familiar mensual - Hoja de calculo (muestra)

Ingreso
Ingreso mensual bruto

Ingreso mensual Calculos / Notas

$1.833

Ingreso principal

$1.833

Ingreso adicional

OFRENDAS

$185

Ofrenda iglesia

$185

Otras ofrendas

Impuestos y ajustes a ingresos

$275

Impuestos

$275

Otros impuestos / Ajustes

Ingreso neto mensual
disponible

HABITACION
38%

38%

$1.373

$520

Hipoteca o alquiler

$350

Impuesto territorial

Seguros / planes de ayudas

Mobiliario

$10

Electrodomésticos

$20

Servicios publicos

$100

Teléfono

$40

ALIMENTOS

0
14% 14%

$187

ROPA

506 5%

$60

MISCELANEO

6% 6%

$78

Ingresos
brutos

Impuestos,
ofrendas,
deducibles

= Menos

Nota matematica

520 +1373=0.378
0 sea, el 38% del
ingreso neto
disponible.

O piénsalo asi:
1373 X 38% = 521.74
(mas o menos 520)
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TZQNSPORTE 12% $170 | < Total de gastos en transporte

Mantenimiento $50

Registros $6

Seguros $20

Combustibles $45

Transporte publico

Pagos

Fondo de reposicién $49
gﬂg;ACION 4% $60 | < Total de gastos en educacion

Matricula (en caso de una es-

cuela parroquial/privada) %45

Otros gastos escolares

Libros de lectura familiar $15
g;JCREACION /VIAJES 2% $30 | < Total de gastos en recreacion

Pagos de hospedaje $8

Entradas $17

Otros costos recreativos $5
%/SDICO 8% S110 | < Total de gastos médicos

Seguros $75

Gastos médicos no pagados

Dentista $25

Lentes $10

Oftalmélogo

Recetas médicas
(I;ZUDA DE CONSUMO 3% $35| < Total de deudas de consumo

Deuda 1 $35 Nota matematica

Deuda 2
AHORROS 2% s60 $1.310+$1.373 =
5% 95.4%. Este es el por-
Ingreso neto disponible $1.373 -’Wteriores centaje del ingreso
Total de gastos $1.310'ﬁmar todas las che gastos SO
Fondo sobrante $63 ;W restado del total Becuerda lo obvio:

ino puedes gastar

Porcentaje de ingreso gastado 95,4%/ :nge(;toalnefig dg?:\;toonsib?eividido entre ¢l més de lo que ganas!

Encomienda a Jehova tus obras, y tus pensamientos seran afirmados
(Proverbios 16:3).
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Paso 4: Presupuesto familiar mensual - Hoja de calculo (muestra)

Ingreso

mensual Calculos / Notas

Ingreso

Ingreso mensual bruto

Ingreso principal

Ingreso adicional

Ofrendas

Ofrenda iglesia

Otras ofrendas

Impuestos y ajustes a ingresos

Impuestos

Otros impuestos / Ajustes

Ingreso neto mensual disponible

HABITACION
38%

%

Hipoteca o alquiler

Impuesto territorial

Seguros / planes de ayudas

Mobiliario

Electrodomésticos

Mantenimiento

Mantenimiento de césped/jardin

Servicios publicos

Teléfono

ALIMENTOS
14%
%

ROPA
5%
%

MISCELANEO
6%

%
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TRANSPORTE

14% % < Total de gastos en transporte

Mantenimiento

Registros

Seguros

Combustibles

Transporte publico

Pagos

Fondo de reposiciéon

EDUCACION
0-15% %

< Total de gastos en educacion

Matricula (en caso de una escuela
parroquial/privada)

Otros gastos escolares

Libros de lectura familiar

RECREACION / VIAJES
3% %

Pagos de hospedaje

< Total de gastos en recreacién

Entradas

Otros costos recreativos

MEDICO
7% %

< Total de gastos médicos

Seguros

Gastos médicos no pagados

Dentista

Lentes

Oftalmélogo

Recetas médicas

DEUDA DE CONSUMO < Total de deudas de consumo
0% %
Deuda 1
Deuda 2
AHORROS
5% %
Ingreso neto disponible < Segun los célculos anteriores
Total de gastos < Sumar todas las categorias de gastos

< Total de gastos restado del total

Fondo sobrante .
de ingresos

< Total de gastos dividido entre el

Porcentaje de ingreso gastado ingreso neto disponible
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Se requiere responsabilidad
para mantener el rumbo

Joel Martin

na vez tuve un cliente de Quebec, Canada. Nuestro
U acuerdo fue que él me pagaria cada vez que llegara
a recoger un cargamento. Eso parecia seguro, pues él
no podria llevarse las aves sin antes pagarme. Este plan
funciond bien durante dos afos. Cada mes se llevaban
un cargamento de aves y el conductor del camiéon me
entregaba un cheque. Un dia el conductor me dijo: “Hoy
no te traje cheque, pero mi patréon dijo que enviarad uno
dentro de quince dias”

Yo tuve que tomar una decisién. Ellos habian viajado
desde Quebec para recoger las aves. Yo tenia siete mil
pollitos que debian ser trasladados a un galpén en las
proximas veinticuatro horas. Yo hubiera podido apegar-
me a nuestro acuerdo, pero entonces no tendria dénde
colocar los pollitos. Tendria que matarlos, y no que-
ria hacer eso. Yo sabia que era un riesgo grande, pero
tomé la decision de darle el cargamento de pollitos al
conductor.

Esperé un mes; luego le envié un correo electrénico.
El me prometio el pago en dos semanas. Esperé otro
mes. El nunca me contactaba a mi; yo siempre tenia
que hacer los contactos. Yo me habria sentido mucho
mejor si este sefior hubiera mantenido una comunica-

cién conmigo. Seis meses después todavia me estaba

prometiendo el dinero. Un dia me dijo:“no te preocupes,
yo siempre pago mis cuentas”; y la préxima semana re-
cibi documentacién informandome de que él se estaba

declarando en quiebra.

Los problemas econémicos son
agotadores (...)

* Emocionalmente
= Fisicamente
= Espiritualmente

Brinda animo, ora por ellos, provee a alguien
que camine al lado del esposo y la esposa.

Sé comunicativo y benigno

El prestamista sabe que tiene problemas cuando el
deudor deja de comunicarse. Si estas trabajando con al-
guien que tenga deudas con varias personas, ayudale a
comunicarse con sus acreedores. Ademas, como conse-
jero o fiduciario, mantén la comunicacién con las perso-
nas a quienes estés ayudando. Esta disponible cuando
te necesiten. Reuinete con ellos por lo menos una vez al

mes y, dependiendo de la severidad de la situacién y el
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Se requiere responsabilidad para mantener el rumbo — Joel Martin

grado de tu responsabilidad, tal vez deberian reunirse
con mas frecuencia.

Sé sensible al estrés que enfrenta la persona o familia.
Recuerda que las dificultades econémicas son experien-
cias agotadoras que afectan a las personas espiritual,
emocional y fisicamente. Un amigo una vez me dijo que
tenia unasllagas en la planta de los pies que no sanaban.
Esas llagas eran resultado del estrés financiero. El habia
organizado un convenio de construccién donde perdié
medio millén de ddlares. En estas situaciones es impor-
tante que alguien se acerque a estas personas para dar-
les animo. Puede ayudar ain mas si la persona que se
acerca a ellos ha experimentado problemas econémicos

y puede comprender mejor lo que esta enfrentando.

Ayuda al marido a tomar
responsabilidad

Al tratar con dificultades econémicas, ten cuidado de
tomar la responsabilidad de hacer los pagos y asi aliviar
la presion de la situacion. Hay ocasiones en que puede
ser apropiado, pero no lo hagas a la ligera. Cuando se
traspasa al consejero la responsabilidad de la persona
con problemas, entonces serd el consejero quien no
podra dormir en la noche al sentir el peso de toda esa
responsabilidad. No quites toda la responsabilidad de
las personas que estan luchando. Ellas deben tomar una
parte del peso y mantener una parte de la iniciativa y la
motivacion de tratar con la situacion.

Cuando una pareja esta luchando econémicamen-
te, generalmente debe ser el marido el responsable
de pagar las cuentas. En nuestra casa mi esposa paga
todas las cuentas, pero una vez que tuvimos una pér-
dida econémica grande y no habia dinero para pagar
las cuentas, yo le dije a mi esposa que yo tomaria la res-
ponsabilidad de pagar las cuentas. Dios les ha dado a

los hombres la capacidad emocional para tomar ese tipo
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de responsabilidad. No es justo que el marido pida que
su esposa pague las cuentas si él no provee las finanzas
para ello. A los cobradores les gusta tratar con las espo-
sas porque saben que ellas van a llorar, estresarse y dis-
gustarse, y por lo tanto tomar alguna accién, mientras
que los hombres que estan en dificultades econdmicas
solo los ignoran.

Una pareja vino buscando ayuda de parte mia.
Comenzaron a contarme cémo habia fracasado su ne-
gocio. Algunos de los hijos habian salido de la casa por
causa del estrés. Cuando miré dentro de la caja que me
trajeron, descubri que estaba llena de cobros, muchos
de los cuales nunca se habian abierto. Al examinar estas
facturas noté que una de ellas era una carta certificada.
Abri la carta y descubri que era del fiscal del distrito.

Unos meses antes, el marido no habia tenido dinero
para pagar sus cuentas, entonces le habia dicho a la es-
posa: “Mi amor, jpor qué no pagas tu las cuentas?”

Cuando la esposa necesitaba ropa, iba a la tienda y
pagaba con un cheque. Cuando resulté que el cheque
no tenia fondos, la tienda automaticamente lo mandd
a cobro judicial. El fiscal mandé una carta diciendo que,
si no pagaba dentro de quince dias, la policia llegaria a
arrestarla.

La carta se habia escrito hacia ya dieciséis dias.
Cuando la esposa comprendio el significado de la carta,
llamé al fiscal inmediatamente. El le dijo: “Yo sé quién
eres. Estaba a punto de enviar a la policia a arrestarte”.

Ese esposo casi tuvo que visitar a su esposa en la car-
cel porque no estuvo dispuesto a tomar la responsabili-
dad de pagar sus cuentas y asegurarse de que hubiera
fondos en la cuenta bancaria.

Si le estas ayudando a alguien con dificultades eco-

némicas, no responsabilices a la esposa.
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Se requiere responsabilidad para mantener el rumbo — Joel Martin

Enfrenta primeramente los problemas
subyacentes

No es recomendable consolidar deudas o inyectar re-
cursos antes de identificar y corregir los problemas
subyacentes. Una pareja que estaba luchando econémi-
camente necesitaba un vehiculo. Por lo tanto, la pareja
que les estaba ayudando dijo: “Nosotros tenemos un
auto que ustedes pueden usar. Ya tiene once afos, pero
estd en buenas condiciones. Se lo vamos a donar por-
que queremos ayudarles”.

El consejero les regal6 el vehiculo en la primera oca-
sién que se reunieron.

Cuando la pareja con problemas regresé el préximo
mes, tenian un auto nuevo. El consejero les pregunté:

—¢Qué pasé con el auto viejo?

El hombre respondié:

—No quise que me vieran conduciendo ese tipo de
vehiculo. Ademas, me sirvié de prima para un vehiculo
nuevo. Entonces pensé, “;por qué no hacerlo?”

Los problemas subyacentes no se habian resuelto. Se
les alivié de un poco de presidn, pero eso permitié que
la pareja comprara un vehiculo nuevo, y ahora tenian
mas pagos que hacer. La situacidn estaba aun mas dificil
que al principio.

Cuando alguien te presenta una lista de sus deudas y
miras la variedad de tasas de interés que estd pagando,
pudieras pensar, “Mira cuanto dinero podriamos ahorrar
en intereses si tan solo consolidaramos todas las deu-
das” Podrias llamar a algunos hermanos de la iglesia, pa-
gar todo y consolidar la deuda a un solo pago. Pero esa
no es una buena idea sin antes haber resuelto el proble-
ma subyacente. Si no se trata con la raiz del problema,
dentro de poco tiempo volveran a llegar con la deuda
consolidada, tarjetas de crédito y otras deudas. No estoy

diciendo que nunca se debe consolidar deudas, pero

que no lo hagas antes de resolver los asuntos subyacen-

tes y problemas fundamentales.

Vende los activos poco productivos

A veces los fiduciarios entran a un comercio que esta lu-
chando y comienzan a vender activos porque necesitan
dinero para pagar las cuentas. Asegurate de no vender
los activos productivos (aquellos que estan producien-
do ingresos) solo para aliviar la presiéon del momento. Si
vendes demasiado de los activos productivos, podria ser

muy dificil pagar el resto de las deudas.

Determina las ayudas apropiadas

de parte de la hermandad

* No te apresures a dar o prestar
dinero en situaciones de:

* Mal manejo

* Mal planeamiento

* Endeudamiento perpetuo

= Resultado de la pereza

No vendas los activos productivos antes de determi-
nar su valor para el negocio. Activos no productivos, tal
como lanchas, armas de fuego y cuadriciclos son dife-
rentes. jMe sorprende ver la cantidad de juguetes que
tenemos y la deuda que asumimos para adquirirlos!
Vende aquellos activos que no producen y usa los fon-
dos para pagar la deuda. Si vendes los activos que estan
produciendo ingresos, no tendras con qué hacerle fren-
te al resto de la deuda. No podemos dejar a una persona
con una gran deuda y solamente un salario base para

hacerle frente.
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Determina el nivel de asistencia que
debe proveer la hermandad

{Cémo podemos determinar cuanto debe ayudar la
hermandad? ;Cuando debe actuar la iglesia y proveer
fondos para un hermano necesitado? ;Cual es el nivel
apropiado de responsabilidad de la iglesia?

Creo que la iglesia debe proveer fondos de ayuda
para un hermano en algunos casos, como la muerte del
conyuge, los problemas de salud, desastres naturales,
accidentes y casos de fuerza mayor. No te apresures a
dar o prestar dinero en casos de mal manejo o en situa-
ciones en que se ha planeado mal. A veces hay personas
que quieren tener un negocio y lo establecen sin tener
un buen plan. Entonces, cuando tienen problemas, acu-
den a la iglesia buscando alivio. También debemos tener
cuidado cuando la persona se ha endeudado mucho o si
se debe a la pereza. Algunas personas quieren tener un
negocio, pero no quieren trabajar.

Algunas personas han establecido su negocio por
motivos incorrectos, como el orgullo. Han visto un co-
mercio y han pensado: “jGuau, eso seria agradable! Seré
un jefe ejecutivo y daré érdenes a muchas personas y
tendré estos grandes ingresos”. Segun la Biblia, ;cual es
la razén principal para tener un negocio? ;No es para
glorificar a Dios? Debemos glorificar a Dios en todo lo
gue hacemos. Yo me he reunido con muchas personas
gue tienen un negocio solo por agradar su ego. Quieren
ser reconocidos como comerciantes o enriquecerse ra-
pidamente. En esos casos, una falta de motivacién mu-

chas veces puede llevar a problemas.

Incluye a los hermanos con
anticipacion

Si la hermandad no dio su visto bueno al negocio o a
la deuda, entonces no es econémicamente responsable

por el problema. Esto incluye asuntos de mal manejo
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y casos en que la razones por acarrear la deuda eran
incorrectas.

Hace un tiempo un hermano queria comprar parte de
nuestras aves para criarlas y venderlas en los mercados
vivos de la ciudad de Nueva York. Yo le expliqué el tipo
de inversién que esto exigiria. Hablamos del tamafio del
edificio que tendria que construir y repasamos todo el
procedimiento de lo que se necesitaria. Entonces me
dijo:

—Lo primero que quiero hacer es reunir a los her-
manos de la iglesia y exponerles mis planes. Quiero ver
si ellos me dan su bendicién, porque tengo que hacer
un préstamo para construir el edificio necesario para
este negocio. —El continu6—. En nuestra congrega-
cién somos responsables unos por otros. Y cuando da-
mos nuestra bendiciéon para una inversidon en nuestro
negocio también nos ayudamos cuando hay alguna
dificultad.

El entonces volvié a su hermandad y pidi6é consejo
respecto a sus planes y ellos le dieron el visto bueno. Si
su negocio fallara, él tiene el apoyo de la hermandad.

Si él tomara un préstamo, especialmente una canti-
dad excesiva, sin consultar con la hermandad, jserian
ellos responsables si su negocio fallara y él necesitara
ayuda? No hay una respuesta facil. Creo que esto podria
ser un caso en que se debe pedir la ayuda de algunos
consejeros y una rendicién de cuentas ante los herma-
nos antes de determinar si se extiende ayuda econémi-
caono.

Cada iglesia debe tener un plan de cémo ayudarse
unos a otros. ;C6mo se ayuda en los casos donde hay
deudas excesivas? O ;cdmo vamos a decidir si es con-
veniente establecer el negocio o no? ;C6mo vamos a
enfrentar una situacién de grandes deudas de tarjetas
de crédito? Cada iglesia aborda estos casos de manera
distinta. En muchas iglesias anabaptistas, el didcono di-

rige estos asuntos. A veces el didcono encarga a algun
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consejero o fiduciario. Sabemos que si tenemos un
hermano en la iglesia que no puede pagar sus cuentas
sera un mal testimonio para todos, y para todo el cuerpo
de Cristo. Por esto es apropiado e importante que trate-

mos este tipo de situaciones.

Asigna los consejeros correctos

Los comités financieros deben componerse de hombres
con distintos dones y personalidades. Si la situacion
tiene que ver con los negocios, es bueno que haya al-
guien en el equipo que comprenda el mundo comercial.
Sin embargo, no es bueno que solo haya hombres de
negocio en el comité, porque muchas veces ellos no
son de los mas compasivos. Tienden a ser hombres de
accién, y muchas veces abordan los asuntos de forma
poco diplomatica. Necesitamos a alguien en el comité
con el don de la misericordia; alguien que sea paciente y
comprensivo. Generalmente es bueno incluir a un hom-
bre no adinerado, pero con un corazén compasivo y
equilibrarlo, junto con uno que tenga experiencia en los
negocios. Este principio es mas relevante en situaciones
de negocios, pero también puede aplicar a dificultades

personales.

Asigna fiduciarios cuando sea
necesario

{Cémo determinamos si un caso amerita un grupo de
fiduciarios o si solo es necesario un consejero? Creo que
siempre debemos comenzar con un consejero, con la
excepcion de los casos mas severos. Asignar fiduciarios
y tomar el control de las finanzas de la persona es un
paso significante y puede tener un impacto negativo
sobre la persona. Si hay buena rendicién de cuentas y
una respuesta correcta a los consejos, asigna un conse-

jero por tres a seis meses antes de decidir si es necesario
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asignar fiduciarios. Si las cosas marchan bien, sigue con
los consejeros.

Asigna fiduciarios cuando la persona no sigue el
buen consejo durante un periodo de tiempo. Si después
de unos meses el hermano no responde al consejo y no
se estan pagando las cuentas, podria ser necesario inte-
grar a mas personas en el asunto. Si hay personas de la
comunidad que llaman al diacono o al pastor encargado
con quejas de que el hermano no estd pagando sus deu-
das, seria bueno considerar la asignacién de fiduciarios
para que tomen control de la chequera y se aseguren de
que, siempre que sea posible, se hagan los pagos y que
el negocio se esté manejando correctamente.

Asigna fiduciarios cuando alguien carece de capa-
cidad de manejo o de entendimiento para hacer fun-
cionar su negocio. En tales situaciones, generalmente
conviene asignar fiduciarios para que les ayuden a hacer
rentable el negocio y para ensefarles a manejarlo efec-
tivamente. Ojala que esto los capacite para manejar el
negocio exitosamente en el futuro. Si no, tal vez deban
establecer otro tipo de negocio o dejar completamente
el comercio. Puede ser dificil decirle a la persona que
venda su negocio y busque un empleo que le permita
proveer para su familia.

Se debe asignar fiduciarios cuando no se controlan
los gastos impulsivos o cuando se estd usando dinero
de la hermandad para “rescatar” a un hermano. Somos
responsables de rendir cuentas a aquellos que nos pres-
tan o donan dinero. Cuando no cumplimos con nuestros
pagos mensuales por un par de meses, rapidamente
descubrimos quién esta en control de esa relacién. Si
recibimos dinero o un préstamo del gobierno, ellos te
dirdn cémo debes manejar tu negocio. Debemos rendir
cuentas a la hermandad aun si no recibimos dinero de
ellos. Sin embargo, cuando recibimos dinero, es impor-

tantisimo que presentemos registros detallados para
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asegurarnos de que los fondos se usen sabiamente.
Si se aportan fondos a un negocio, es importante que
el negocio se dirija de manera

rentable y de bendicién para

Asigna la familia.

ﬁdUCiariOS Avecesloslideresdelaigle-
sia deciden buscar fiduciarios.

bajo la Posiblemente el ministerio

dirECCién ha estado tratando con cierta
familia por algin tiempo y ha

del decidido que es tiempo de

ministerio. asignar fiduciarios. En tales ca-

sos, el ministerio debe tomar
parte en la asignacion de los
fiduciarios y estos deben rendirles cuentas. En todos los
casos, es muy importante que los lideres de las personas

que estan luchando se integren y apoyen.

Establece un plan de salida y un plan
de ahorro

Cuando se asignan fiduciarios para manejar un negocio,
estos deben establecer un plan de salida para cuando
el negocio esté estable y pueda seguir sin ellos. Por su-
puesto, primeramente es necesario estabilizar la situa-
cién para que el negocio no continlie acarreando mas
deuday que las cuentas se estén pagando. Conforme se
siga ese plan y el negocio avance, se puede establecer
el plan de salida. Ambos cényuges deben estar en paz
con el plan. Muchas veces la esposa necesita mas tiem-
po que el esposo. Espera hasta que ambos sientan paz

en cuanto al plan y que ambos estén listos para volver a

tomar la responsabilidad.
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Es importante que las personas y los negocios imple-
menten un plan de ahorros. Siempre habra situaciones
inesperadas. Si no tenemos un ahorro cuando se daine
la transmisién del vehiculo, la Gnica opcién es tomar di-
nero prestado para arreglar el vehiculo o comprar otro.
Debemos hacer planes para enfrentar aquellas situacio-
nes que no esperamos, porque es casi seguro que acon-
teceran. Un plan de ahorro puede ayudarnos a no volver

a acarrear deuda de inmediato.

Enseiia principios financieros biblicos
Como lideres de la iglesia, somos responsables de ense-
Aar los principios biblicos de las finanzas. Parte del pro-
blema entre nuestra gente es una falta de ensefianza y
comprension de estos principios. Debemos ensefarles
estos principios a nuestros hijos desde que son muy pe-
quefos. Si comenzamos a ensefarles antes que tengan
ocho anos, serd parte de su vida a los veinte afos.

Mi esposa y yo les enseflamos a nuestros hijos a usar
un presupuesto desde que recibieron su primer ingre-
so. Les pagdbamos por recoger piedras en el huerto, a
razén de un centavo de délar por piedra. Era un presu-
puesto muy sencillo, con un porcentaje para ahorros, un
porcentaje para gastos y un porcentaje para la ofrenda.
Muy pronto aprendieron el principio, y desde ese tiem-
po ha sido una parte de su vida. A medida que crecian
y recibian mas dinero, afnadiamos mas categorias. Ahora
ellos no entienden por qué sus amigos gastan dinero
tan rdpidamente, muchas veces en maneras que desper-
dicia el dinero. Vivir segun los principios biblicos acerca

de las finanzas es una meta valiosa para todos nosotros.
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—— SECCION 4:

Un llamado
superior

(Pasemos mas alla de los problemas financieros)




PORTADA

£

(Gulemos a nuestras
comunidades hacia una vision
financiera dirigida por el reino

En un articulo anterior consideramos cémo cada uno
de nosotros debe desarrollar una vision biblica del
reino. Al igual que cada una de las personas, las comu-
nidades tienen una visién que influye en sus decisiones.
Como lideres debemos desarrollar una percepcion de
hacia dénde nos esta llevando la visidn de nuestras
comunidades. Los lideres deben sentir y hablar por su
pueblo. Esdras sintié verglienza de alzar su rostro a Dios
cuando descubrié que el pueblo de Israel se habia casa-
do con las gentes de la tierra (Esdras 9:6).

(Podrian los miembros de tu congragacion definir
una visién enfocada en el reino de Dios para tu co-
munidad? ;Van todos en la misma direccidn? ;Se estd
desarrollando una visién colectiva? ;Qué hace que las
comunidades actuen de cierta forma? ;Cémo podemos
evaluar la fuente de nuestras propias costumbres? ;Qué
tenemos que cambiar para desarrollar costumbres mas
piadosas?

Este articulo es para cualquier persona de cualquier
cultura, pero se dirige especialmente a los lideres que
llevan la responsabilidad de formar las comunidades.
Queremos ver este tema desde tres diferentes puntos

de vista: cdmo desarrollar una visién dirigida por el
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reino, como combuatir la presién cultural y cdmo animar

el progreso hacia la meta.

Como desarrollar una vision dirigida
por el reino

La vision americana dominante se puede ilustrar con
una mula a la que se le ha fijado una vara que cuelga una
zanahoria justamente frente a ella. La zanahoria tienta a
la mula a moverse hacia adelante para alcanzarla, pero al
hacerlo, la zanahoria también se mueve. ;Cuanto tiem-
po crees que la mula seguird creyendo este engano? Un
americano promedio persigue una visidn materialista,
pero nunca logra su objetivo. Al igual que la zanahoria
que persigue la mula, siempre esta fuera de su alcance.
Esa es la naturaleza del materialismo. Lastimosamente,
muchas personas han cumplido cincuenta o sesenta
anos y todavia no han comprendido que nunca alcanza-
ran lo que persiguen.

Una vida con propdsito es mas que la busqueda su-
perficial de metas materialistas. Los lideres tienen el de-
ber de demostrar y ensefar efectivamente un estilo de
vida absorbido del reino de Dios. Esto es mas que ense-

Aar a las personas a manejar las finanzas efectivamente,
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se trata de desarrollar un corazén conectado con el
reino de Dios. También es abrazar de todo corazén lo
que la Biblia dice sobre nuestra relaciéon con las cosas

materiales.

Guiemos nuestras comunidades

hacia una vision dirigida por el reino.

Base biblica

En Efesios 4:28, Pablo escribe: “El que hurtaba, no hur-
te mas, sino trabaje, haciendo con sus manos lo que es
bueno, para que tenga qué compartir con el que pade-
ce necesidad”. Quiero dividir este versiculo en cuatro
partes:

1 | El dinero debe de ganarse éticamente. El que
hurtaba, no hurte mas. En lugar de eso, debe tener una
buena ética de trabajo.

2 | El dinero debe ganarse con trabajar. El trabajo
es honroso y necesario.

3 | Debemos trabajar en actividades buenas.
Nuestras actividades deben ser una bendicién para
nuestras comunidades, no solamente para producir
dinero.

4 | El dinero que proviene de nuestro trabajo es
para nuestras propias necesidades y para dar a los
necesitados.

Ahora quiero escribir esto como una ecuacion.
Honestidad e integridad + diligencia y buena ética de tra-
bajo + una reputacién para lo bueno = provisién. La pro-
vision serd el resultado légico de las primeras tres con-

diciones cuando se hayan establecido correctamente. A

esto le llamo un bloque biblico para la construccién.
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Esto no necesariamente funciona solo para los cris-
tianos. Estos bloques de construccion pueden producir
riqueza para cualquiera. Japén, por ejemplo, es un pais
rico porque se han establecido estos tres elementos.

Yo doy seminarios en muchos paises pobres, pero
tengo cuidado de no solamente hablar de las primeras
tres condiciones. Mi propdsito es producir mas que ri-
quezas. El plan de Dios es que demos al “que padece ne-
cesidad” Esto incluye a nuestra propia familia y a otros
que nos rodean. Dios usa esta formula para bendecir-
nos, pero no es para engordarnos ni acomodarnos.

Ahora comparemos esto con lo que observamos en

las comunidades anabaptistas de la actualidad.

Honestidad e integridad

+ Diligencia y buena ética de trabajo

Reputacién para lo bueno

= PROVISION
Integridad

Yo creo que estamos bastante bien en el campo de la
integridad. Cuando veo un rétulo que dice: “Reposteria
Amish’, sé que es buena reposteria. Una vez miré un ré-
tulo que decia: “Parada de camiones Amish”y otro que
decia: “Software Amish”. Aunque eso nos suena extraio,
indica que alguien estd buscando beneficiarse de la in-

tegridad anabaptista.

Etica de trabajo

Muy de cerca sigue nuestra ética de trabajo. En la
América actual, casi parece que el requisito principal
para ser un trabajador es estar vivo y poder pararse de-

recho. Por lo general, la ética de trabajo de la persona

) SIGUIENTE PAGINA
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El que hurtaba,

anabaptista es mejor

que esto. Tal vez ya

no hurte ma’sl no es lo que era, pero
. . siempre la considero
sino trabaje, et buens
haciendo con sus
manos lo que es Hagamos el
bueno, para que bien
tenga qUé No estamos tan bien
. en el campo de es-
compart" on coger empleos que
el que padece bendicen a la comu-
necesidad. nidad. Algunos de
nosotros hemos cai-
EFESIOS 4:28

do en la trampa del
enriquecimiento ra-
pido, mercadeo de multi-nivel y otros medios de buscar
el dinero facil. No somos tan conscientes de aplicarnos a

algo bueno como lo fuimos en el pasado.

Demos sacrificialmente

Finalmente, si nos gusta dar, pero solo de lo que nos
sobra. Si tenemos lo suficiente y tenemos todo lo que
necesitamos, damos de lo que nos sobra. Nos gusta dar
lo que no nos cuesta mucho, tal como ropa, tiempo y
dinero extra. Estoy diciendo estas cosas con cuidado,
pero nos sentimos mejor respecto a nuestra vida cristia-
na llena de autosatisfaccion cuando damos de nuestros
recursos materiales.

Si mi evaluacion es correcta, hay algunos asuntos que
deben tratarse. Es posible que tengamos algunos bue-
nos habitos, pero ;sera que son el resultado de un enfo-
que en el reino? Dios quiere que seamos absorbidos de
un enfoque en vivir para él y su reino.

Yo hallo que Dios tiene solamente dos misiones aqui
en la tierra. La primera es revelarse a si mismo a la hu-

manidad, y la segunda es de reconciliar a la humanidad

consigo. Yo propongo que todo lo que hacemos, inclu-
yendo nuestra vida familiar, nuestros negocios y toda
nuestra vida econdmica, debe encajar en una de estas
dos categorias ordenadas por Dios. La mayoria de no-
sotros reconocemos que somos afectados por las pre-
siones de nuestra cultura y que hay algunos aspectos
de nuestra vida que no resultan de una vision enfocada
en el reino. ;Qué nos impide avanzar en esa direccion?
Leemos y hablamos de la iglesia perseguida y de las di-
ficultades y los peligros que enfrentan. Sin embargo, es
posible que sea mas peligroso ser formado por nuestra
cultura materialista. Consideremos algunas de las pre-

siones culturales que enfrentamos hoy.

Identifiquemos las presiones culturales

Presion de mercadeo

Nuestra cultura es la mas saturada por el mercadeo en
la historia. La revista Consumer Reports (Informes de los
consumidores) esti-

ma que los estadou-

nidenses miran unos “Los
doscientos cuarenta estadounidenses
y siete anuncios pu- miran unos
blicitarios cada dia. d . t
El impacto de este OSCIer_‘ 05
fendmeno a través cuarenta Y5|9te
del internet, la tele- anun(iOS
vision, los periédicos, pUthlta riOS
las revistas, las cajas Cada dl'a”
de cereales y el co- ’
—CONSUMER REPORTS

lo que h
rreo excede lo que ha (INFORMES DE LOS

experimentado cual- CONSUMIDORES)

quier otra cultura.
Quedo admirado por
los lugares que las personas se ingenian para colocar

anuncios.
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Los anuncios tienen una mayor influencia sobre no-
sotros de lo que pensamos. Se gastan muchos miles
de millones de délares para llevarnos a cierta forma de
pensar, y debemos ser conscientes de que esto estd su-
cediendo en nuestras congregaciones y comunidades.

Recientemente vi un anuncio que decia, “Imaginate
las posibilidades”. Mostraba fotos de una cocina antes y
después de ser renovada. De repente miramos nuestra
cocina y pensamos, “iYo no sabia que estaba tan dete-
riorada!”Los anuncios son disefiados para manipularnos
y crear un sentimiento de descontento. Mucho del con-
tenido de la publicidad es una mentira que promete feli-
cidad basada en la posesién de bienes materiales. Como
lideres, parte de nuestra responsabilidad es exponer las
tacticas del enemigo de nuestras almas y advertir a las

personas de esta influencia engafosa.

(Casa de tamano promedio en
los Estados Unidos

1940 - 70 m?

1970 - 100 m?

2017 -225m?

Puntos de referencia externos cambiantes
Si yo te dijera: “Juan vive en una casa grande”, ;qué tipo
de casa llegaria a tu mente?

Si haces esa pregunta en Haiti, la respuesta sera
distinta de la que recibiriamos en los Estados Unidos.
Esto nos muestra como utilizamos puntos de referen-

cia externos para medir las cosas. Lo mismo es cierto si

comparamos la mente americana de los afios 1950 con
la mente de 2017. Nuestros puntos de referencia estan
cambiando poco a poco, y es posible que nilo notemos.

Por ejemplo, en el afno 1940, la casa promedio en los
Estados Unidos media unos 70 m”. En 1970 media 100
m?. En el 2017 ese promedio es de 225 m’. Esto signifi-
ca que lo que consideramos ser “normal” ha cambiado
drasticamente en los Ultimos setenta afos. Esta necesi-
dad de casas mas grandes y costosas es suficientemente
preocupante, pero hay otros cambios que son aiin mas
irbnicos y perturbadores.

Pensariamos que al tener mas espacio habria familias
mas grandes en estas casas. Sin embargo, en el afo 1900
habia un promedio de 4,6 personas por casa, en 1940
era 3,7, en 1970 era 3,1 y hoy es 2,5 personas por casa.
No es extrafio hallar una casa de 465 m?* con solo dos
habitantes. Lo que en un tiempo era una familia muy
pequena, hoy es el promedio.

iPero eso no es todo! Yo paso mucho tiempo en mi
oficina, entonces me gusta salir a caminar para hacer
ejercicio. Me sorprende ver tantos vehiculos estacio-
nados a la orilla de las calles frente a casas grandes con
cocheras grandes. Los duefios no pueden estacionar sus
vehiculos en las cocheras porque estan llenas de otras
pertenencias. Tenemos casas mas grandes para abrigar
amenos personas, y ni asi tenemos donde guardar todas

nuestras posesiones. jAhora alquilamos bodegas para

Merma del tamario de la familia

= 1900 - 4,6 personas por casa
= 1940 - 3,7 personas por casa
= 1970 - 3,1 personas por casa

= 2017 - 2,5 personas por casa

PORTADA PAGINA ANTERIOR { KX ) SIGUIENTE PAGINA CONTENIDO



Guiemos a nuestras comunidades hacia una visidn financiera dirigida por el reino — Gary Miller

guardar estas cosas! Si tomaramos todas las bodegas
de alquiler de los Estados Unidos y las pusiéramos bajo
un solo techo, cubririan toda la ciudad de Washington
D.C.y sobrarian 52 km?. Estamos gastando veintidés mil
millones de délares por afo para alquilar este espacio.
Todo esto ha afectado lo que consideramos ser normal.
Sea que lo reconozcamos o no, sutilmente nos esta afec-
tando. Este estilo de vida se esta vendiendo a los paises
en desarrollo también. Hoy dia, nadie estd exento.

También hay otras cosas que han cambiado. En la
década de 1940-1949, la compafiia Coca Cola introdujo
una bebida de 8 onzas con 97 calorias. En 1967 intro-
dujeron un envase de 12 onzas con 145 calorias, y en
1993 lanzaron uno de 20 con 242 calorias. Hoy en dia no
es extrafno hallar envases de 48 onzas. Lo que hoy nos
parece normal se nos impuso gradualmente.

En el afo 1955 McDonald’s lanzé una orden grande
de papas fritas de 2 onzas con 174 calorias. Hoy la orden
grande es de 6 onzas y contiene 540 calorias. El consu-
mo de calorias ha aumentado un 20% desde 1980 hasta
el aino 2000. Sin duda esta es parte de la razén que el
peso promedio de un adulto americano en 1960 era de
75 kilos, pero aumenté a 90 kilos en el afio 2013. Hoy

se considera que el 66% de los americanos son obesos.

Botella de 20 onzas,
242 calorias

Lata de 12 onzas,
145 calorias

Botella original de 8
onzas, 97 calorias

. %

2017
Orden grande de 6
onzas, 540 calorias

'\f:'r."
Y j:l't 1955
w Orden grande de 2

onzas, 174 calorias

Aun nuestro concepto de cudl es el peso normal esta
cambiando.

Cuando las normas de nuestra sociedad cambian, so-
mos presionados a cambiar juntamente. Necesitamos li-

deres que ayuden a nuestras comunidades a dirigir esas

normas por un mejor camino.

La necesidad de proyectar una imagen

El vehiculo que conducimos facilmente puede hacer que
se nos considere un buen comerciante o un joven inteli-
gente. En nuestro mundo, los vehiculos son una manera
de proyectar la imagen que deseamos que otros tengan
de nosotros. Muchas veces gastamos una cantidad des-
proporcionada de nuestro presupuesto en los vehiculos
por la capacidad que estos tienen de proyectar la ima-

gen que queremos que otros tengan de nosotros.

Comentarios casuales

;Alguna vez has comentado de alguien, “El si ha sido
exitoso”? ;Qué significa ese comentario? ;jEstas diciendo
que él ha sido exitoso en cumplir los mandamientos de
Jesus y no en acumular muchas posesiones? Otro podria
decir, “El nunca fue muy exitoso”. Supongamos que un
joven hubiera escuchado tu comentario y él sabe que in-
dicabas que la persona de la que hablabas nunca gané
mucho dinero. Acabaste de decirle al joven cémo lograr
el éxito. Ahora él debe obtener los accesorios que de-
muestran que él si tiene dinero. El joven sale y adquiere
una deuda para comprar un buen vehiculo y una buena
casa. A eso le agrega algunas remodelaciones que le
acarrean mas deuda. Estas son ideas culturales que han

llegado a ser parte de nuestra cosmovision.
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Nuestros comentarios descuidados influyen en nues-
tras comunidades, impulsando a las personas a hacer
cosas que no deberian hacer. Tenemos que cambiar, no
solo lo que decimos, sino los pensamientos de nuestro
corazon.

“De la abundancia del corazén habla la boca” (Mateo
12:34). Si nuestro corazén esta mal, sera dificil cambiar
lo que dice la boca.

Nota un comentario del apdstol Pablo:“Ya sabéis que
la familia de Estéfanas (...) se han dedicado al servicio
de los santos” (1 Corintios 16:15). iEsa es una declaracién
poderosa! Si fueras un joven que estuviera escuchando
esas palabras, sabrias por qué luchar. Hay muchos luga-
res mas, especialmente al final de las epistolas de Pablo,
donde Pablo elogia a las personas. El usa comentarios
casuales para establecer en la mente de otros un punto
de referencia para guiar su vida.

Podriamos decir, “Yo aprecio al hermano José. El po-
dria tener una casa mas grande, pero creo que en vez
de eso, su enfoque es el reino de Dios”. Con este habi-
to sencillo, podriamos animar a nuestra gente a tomar
decisiones motivadas por el reino en lugar de tomarlas

basado en la cultura que nos rodea.

Motivemos los avances

{Cémo podemos animar a nuestras comunidades a
trasladarnos desde donde estamos hasta donde debe-
mos ir? Seria util si tuviéramos a alguien que tomara la
responsabilidad de demostrar y ensefiar la visién de las

finanzas que enfoca el reino.

Motivemos los avances

hacia una vision que enfoca el reino.
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Me parece apropiado que el didcono tome esa responsa-
bilidad. A veces decimos que el didcono es el que hace el
trabajo de la iglesia, pero jtal vez deberiamos decir que
el didcono es llamado a inspirar a la iglesia a trabajar! Los
didconos son responsables de mantener clara la visién
de la iglesia respecto a las tendencias materialistas de

nuestra cultura y de nuestros miembros.

La necesidad de comunicacion

{Quién nos ayudarda a ver donde estamos? Si no pode-
mos ver que estamos en el punto Ay que debemos estar
en el punto B, no es probable que vayamos a movernos.
Alguien tiene que estar dispuesto a hablar. Todo lo que
se hace en la iglesia local se hace mejor con el consenti-
miento y la ayuda del liderazgo local. Ten en mente que
llamar a otros a un nivel mas alto consiste mas en animar
cambios en el corazén que exigir cambios en el estilo

de vida.

Liderazgo dedicado

Considero que los didconos son llamados a ser atala-
yas sobre los muros en esta area de la vida de la igle-
sia. Alguien, sea el didcono u otro lider, tiene que sonar
la trompeta. Dios ha encargado a los lideres a guiar,
pero nuestra direccion no funcionard a menos que
podamos demostrar con nuestras propias vidas lo que
estamos ensefando. Primeramente, tenemos que exa-
minar nuestro propio corazén. ;Cudles son mis valores?
{Qué deseo lograr? ;Qué sale de mi boca? ;Cudles son
mis conceptos de las posesiones y la mayordomia?
¢Dirian los miembros de mi iglesia que yo vivo como un

mayordomo?

Seamos abiertos y transparentes
Debemos ser abiertos. No necesitamos saber todo acer-
ca de todas las personas, pero todos tenemos algun gru-

po de comparieros que nos sirve como punto de
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referencia. Nuestra aceptacion dentro de este grupo de
personas afecta nuestro nivel de contentamiento. Me es
necesario escuchar de mis companeros que micasa o mi
vehiculo son aceptables y que no es necesario seguir-
los actualizando. Eso quita la presion de conformarme.
Como lideres, debemos crear un ambiente donde sea
seguro hablar de asuntos mds profundos. Al principio
esto se puede hacer mas facil en grupos pequenos y tal

vez aun en reuniones de hermanos.

Obstaculos a la transparencia

Uno de los obstaculos a ser abiertos es el temor de ser
analizados. Pienso que todos sentimos que somos afec-
tados por el materialismo mas de lo que debiéramos ser.
Al leer este articulo, es probable que te preguntes cémo
realmente vivo yo. Sabemos que si expresamos nuestras
opiniones sobre el materialismo, los demas van a com-
parar lo que decimos con lo que practicamos. Al reco-
nocer esto, tendemos a callar, especialmente en nues-
tra congregacion local. jImagina la victoria de Satanas
cuando hacemos eso! Debemos reconocer el desafio
que resulta de tal accién, pero no permitamos que nos
haga callar.

Yo vivo en una comunidad compuesta, por el mo-
mento, de siete familias. Buscamos ser abiertos unos
con otros. Yo soy el mayor de todos, y soy el que mas
bienes tengo. Aunque no estoy seguro de como afectan
mis bienes a los mas jévenes, podrian hacerles sentir
la necesidad de superarse. Por otro lado, estos jovenes
podrian desear que yo fuera mas accesible al punto
que sientan la libertad de pedirme ayuda. Aunque
ellos no tienen que saber exactamente qué tengo, hay
valor en poder hablar de las diferencias entre nuestras
posesiones.

El temor de exponer nuestros bienes no solamente

es un problema entre los jévenes; también lo es entre
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la generacién mayor. Tal vez tememos las criticas de los
jovenes. Podria ser que tememos que nuestros bienes
estén a la disposiciéon de otros y, por tanto, tememos
perderlos. No nos conviene aislarnos de los demas.
Cuando nos cerramos a otros, la imaginacion se encarga
de llenar los espacios. Esto es destructivo y crea presion.
Me gusta el rendimiento de cuentas que conlleva vivir
con jovenes radicales. Ellos me amonestan si me salgo
del camino. Necesito a otros que estén dispuestos a ha-
blarme y a pedirme cuentas por c6mo uso mis recursos
y mi tiempo.

Es posible que los mas jévenes tengan temor de
exponer lo poco que tienen y que los demds no se-
pan nada de este estrés. Creo que Satanas a veces usa
todo esto para crear desconfianza entre nosotros. A él
le gusta cuando no nos comunicamos unos con otros.
Mientras tanto, nuestras comunidades se distancian
mas de la vida del reino. Esto continuara si no enfren-
tamos el desafio y lo dialogamos. Nos hace bueno or-
ganizar eventos en los que un hermano de otra iglesia
ensefie sobre un tema designado. Sin embargo, es mas
importante abordar el asunto de cualquier modo que el

no hacer nada.

Habla cuidadosamente

Recuerda usar preguntas radicales en lugar de respues-
tas radicales. En otras palabras, si decimos, “Ninguno
de ustedes debe endeudarse” de inmediato levanta de-
fensas en las mentes de los oyentes. Por otro lado, para
ayudarles a pensar, podriamos hacer la pregunta, “;Es
necesario estar endeudado?” Permite que el Espiritu de
Dios ayude a las personas a llegar a conclusiones espiri-
tuales. No tenemos todas las respuestas, pero puede ser

de ayuda hacer preguntas provocantes.
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Las luchas de negocios cristianos

Cuando alguien tiene muchos bienes se le vigila muy de
cerca y él tiende a marcar la pauta para los demds. Por
ejemplo, si frecuentemente se va de vacaciones, otros

también querran hacerlo.

Mas oportunidades

Tenemos nuestros negocios para proveer por nuestras
familias y para ayudar a los que tienen necesidades. Los
negocios también proveen una oportunidad tremenda
de presentar el evangelio a otros. Por ejemplo, podemos
hacer esto por medio de la forma de responder a clientes
dificiles o repugnantes. Cuando yo trabajaba en la cons-
truccién residencial en el estado de California, Estados
Unidos, me llamoé una sefora que deseaba contratarnos.
Yo sabia que ella ya habia despedido a tres otros contra-
tistas de ese trabajo, pero acepté la propuesta e hicimos
nuestro mayor esfuerzo para quedarle bien. Después la
gente nos decia, “escuchamos que ella quedé muy con-
tenta con tu trabajo y nosotros también queremos con-
tratarte” Ellos pensaron que si pudimos agradar a esa
sefora, ellos también quedarian satisfechos con nuestro

trabajo. Las dificultades pueden proveer oportunidades.

Juicios y demandas

Muchas personas saben que nosotros no ponemos de-
mandas, pero ;saben por qué no? Este es un principio
del reino, y seria bueno si diéramos mas ensefianza al

respecto.

La tentacion de presionar

Entre mas ceros contenga el numero total de tus activos
y las deudas de tu negocio, mas presién vas a sentir en el
manejo de tus finanzas. Por ejemplo, sera mucho mas di-
ficil ser paciente con un cliente que no paga. El aumento
de ceros también produce otras presiones. Yo hallo que

es mas dificil hablar de Dios cuando estoy trabajando en
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un proyecto de negocio valorado en un millén de déla-
res que cuando es un trato de diez délares. Debemos ser

conscientes de esta presion.

Cuentas por pagar

Te animo a que seas reconocido por pagar las cuentas
antes del vencimiento. jImaginate una comunidad reco-
nocida por pagar antes de la fechal Tal vez no siempre
sea posible, pero si debe ser nuestra meta. Es una forma
de hacer mas que lo normal y tener un buen testimonio.
Demuestra por tu negocio que hay mas en la vida que el
dinero.”No te niegues a hacer el bien a quien es debido,
cuando tuvieres poder para hacerlo” (Proverbios 3:27).
En otras palabras, jpaga! No te quedes con los fondos

hasta el Gltimo momento.

Sé “diferente”

Jesus dijo: “Y conoceréis la verdad, y la verdad os hara
libres” (Juan 8:32). Creo que podemos cambiar eso y de-
cirlo de esta forma, “Y conoceréis la verdad y la verdad
os hara diferentes”. Si aplicamos las ensefianzas de Jesus
a nuestro negocio hara que tu negocio sea diferente. No
hay forma de evitarlo, y serd para la gloria de Dios. Esto
atraerd a la gente en vez de alejarla. Me gustaria ver que

nuestras comunidades sean reconocidas por eso.

La deuda: dos maestros

La deuda siempre anade presion a la vida. Ya mencioné
nuestra impaciencia cuando hay cuentas por cobrar que
estan vencidas. Hay muchas otras presiones que afectan
nuestra vida privada y comercial. Si es posible, elimina la
deuda. Esto te capacita a responder segun Cristo, cosa

que es dificil hacer cuando el banco esta presionando.

Exhortacion diaria
Para terminar: “Exhortaos los unos a los otros cada dia,
entre tanto que se dice: Hoy” (Hebreos 3:13). A veces

sentimos orgullo de decir que tomamos la Biblia
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literalmente, pero ;jqué decimos de este versiculo?
;Cuando fue la ultima vez que le hablaste a tu hermano
de algun asunto en su vida? ;Cada cuanto amonestas
a un hermano de la iglesia? ;Una vez al mes? ;Una vez
a la semana? Si queremos sobrevivir en nuestra cultura
y combatir las presiones que enfrentamos, necesitamos
mas exhortacién diaria. Podrias enviar una tarjeta o ha-
cer una llamada. Aun un comentario en voz baja podria
ser util. Necesitamos este tipo de refuerzo unos de otros
porque somos muy susceptibles a las presiones que
sentimos.

Hasta cierto punto, podemos hacer esto en reunio-
nes informales, como en un didlogo algin domingo por
la tarde. Podemos hablar muy bien de cosas que no son
importantes, pero qué extrafio que guardamos silencio
en cuanto a temas que si son importantes. Preparate
para usar esos momentos en dialogos constructivos.
Conozco hogares en que el marido gasta mas tiempo

preparando la conversacién que va a dirigir que el que
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su esposa pasa preparando los alimentos que piensa
servir. Los cristianos perseguidos son mds propensos a
usar bien su tiempo juntos porque saben que estan en
una batalla. Parece que nosotros hemos olvidado la ba-
talla y solamente nos estamos divirtiendo.

Como joven observé a mi padre dirigir conversacio-
nes. Cuando una conversacion respecto a algun versi-
culo a la larga se desviaba a otros temas, él extendia la
mano para alcanzar su Biblia que siempre estaba cerca
de su plato y levantaba la portada. Alli él guardaba una
lista de citas o temas que podrian estimular una buena
conversacion y, cuando tenia la oportunidad, introducia
una de las citas a la conversacion. El volvia el didlogo a
temas valiosos. Nosotros podemos hacer lo mismo.

Al interactuar con las personas de la comunidad o de
laiglesia, busca maneras de animarlas. Encuentra mane-
ras de dialogar y comunicar abiertamente. Estos son pa-
sos para llevar a nuestras comunidades hacia una visién

financiera dirigida por el reino.

CONTENIDO



Como planear y lograr
la restauracion

Marvin Wengerd

U na de las palabras mas bellas en las que puedo pen-
sar es restauracion. Esta palabra conlleva un men-
saje de esperanza, sanidad y amor. En Gélatas 6:1 dice:
“restauradle con espiritu de mansedumbre”. Cuando
tratamos con personas, el enfoque siempre debe ser la
restauracion.

Para comenzar este articulo, miremos las cuatro eta-
pas de entrar en, y volver a salir de, la vida de otra perso-
na. Al moverse de un nivel a otro, la meta es que ya no
sea necesaria tu ayuda. Desde temprano en el proceso
debes poder ver a estas mismas personas continuar sin

ti, y los pasos que tomas deben reflejar esa vision.

Niveles de participacion

Disponibilidad. En esta etapa realmente no hay parti-
cipacion. Alguien comienza una conversacién y tu has
indicado que estas disponible para dar consejo. La per-
sona necesitada siente un nivel alto de comodidad y no
siente gran necesidad.

Apoyo. En esta etapa ya es grande tu participacion. Se
ha formado un grupo de apoyo y se toman decisiones
juntos. Se han dialogado asuntos superficiales, pero por
debajo contindan los asuntos del corazén. Sabes que
hay mas por hacer, pero estas esperando que aumente
el sentir de necesidad y la disponibilidad de la persona

en proseguir.

Activo. Ahora has tomado la posicion de administra-
dor. Las finanzas y las decisiones son controladas por el
comité, y el tesorero se encarga de recibir los ingresos y
pagar todas las cuentas. Los problemas relacionales son
tratados cuando llegan a la superficie, pero los asuntos
del corazoén siguen siendo un enfoque secundario.

intimo. Ahora todo est4 sobre la mesa: corazones
y mentes, sueios y desilusiones, temores y penas. Las
relaciones y asuntos del corazén son primordiales. Este
nivel no se logra con un equipo de tres personas por-
que muchos no hablan libremente de estos temas en

un grupo.

Niveles de participacion

= disponibilidad
= apoyo
= activo

= intimo

Cuando comienzas a ayudar a alguien, es importante
acercarte gradualmente. Entrar demasiado rapido pue-

de causar heridas que le hara resistir ayuda en el futuro.
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Como planeary lograr la restauracion — Marvin Wengerd

Alejarse de repente también causa heridas. Aun las
personas que han resistido tu ayuda tienden a interpre-
tar tu salida repentina con sospecha. Una parte hermo-
sa de la restauracion es cuando las personas descubren
que se necesitan el uno al otro y llegan a apreciar la in-

terdependencia mas que la independencia.

Derrotas y victorias

Recientemente me senti muy desilusionado con una pa-
reja con quien tomé mucho tiempo. Les habia brindado
mi apoyo e intenté dirigirlos aabandonar su concepto de
victima. Cuando comencé a retirarme, les adverti de que
pronto encontrarian problemas (siempre sucede) que
probarian su resolucion de enfrentar la vida sin consi-
derarse la victima. Sin embargo, cuando llegé la prueba,
ellos volvieron al sistema viejo de enfrentar su situacion.
Les rogué que reconsideraran, pero escogieron hacerse
la victima. Ambos tienen mas de sesenta afos, y desde
ya puedo visualizar su vida en los préximos cinco afos.

Por otro lado, el caso de otra pareja resulté ser muy
diferente. Ellos lucharon arduamente para evadir el mal
concepto de considerarse la victima. En menos de dos
semanas de valerse solos, enfrentaron una tentacion se-
vera. La esposa me pregunto:

—;Qué puedo hacer para evitar que mi marido vuel-
va a caer en el mal concepto de considerarse la victima?

Ella habia sido la que trajo el mal concepto al matri-
monio, pero ahora estaba luchando para mantener la
restauracion que habian encontrado.

Cuando se ha logrado organizar el caos, establecer el
orden, poner en marcha el plan para eliminar la deuda,
iniciar la restauracién de la unidad en las relaciones vy,
segun parece, el corazén del que recibe ayuda esta fija-
do en Dios, es necesario contestar dos preguntas: ;Tiene

la persona un fundamento estable? ;Cémo se sabe si su

restauracion es completa?
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En Gdlatas, el apostol Pablo expresa sorpresa ante
lo pronto que los gélatas habian recaido después de
ser restaurados. Miremos algunas de las preguntas que

Pablo abordé y apliquémoslas a nuestra obra.

Larestauracion puede ser fragil

Estoy maravillado de que tan pronto os hayais ale-
jado del que os llamé por la gracia de Cristo, para

seguir un evangelio diferente (Galatas 1:6).

Aprendi que la restauracién es fragil cuando una pareja
fall6 tan solo dos o tres semanas después de restaurar su
deseo de tomar responsabilidad por su pecado. Tal vez
no debié sorprenderme, ya que el apéstol Pablo escri-
bié que a él mismo le preocupaba el peligro de recaer.!
Después de una recaida nos preguntamos, ;Cual fue el
error? ;Sera que todo mi trabajo fue en vano? Debemos
reconocer que posiblemente cometimos errores vy, si es
posible, debemos aprender de ellos.

Las recaidas me han ensefiado el valor de continuar
rindiendo cuentas. Después de trabajar con parejas, he
llegado a conocer bien sus debilidades. Tomamos un
acuerdo donde definimos

dos de sus debilidades mas

pronunciadas y entonces pe- I.aS reca idas
riddicamente pido que me

informen de cémo avanzan me han
en esos puntos. De antema- ensenado
no, acordamos cual pregunta el valor
les voy a hacer para que ellos .
comprendan el significado. de continuar
Esto ayuda a controlar sus rindiendo
debilidades durante las pri- cuentas.

meras varias tentaciones y

pruebas severas.
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Usa tu fe para aumentar la confianza

Yo confio respecto de vosotros en el Sefor

(Galatas 5:10).

Si tuviste un padre que siempre te decia que no podias
hacer nada bien, sabes lo que significa que nadie crea en
ti. Nota la confianza que Pablo inspira en este versiculo.
El confia en sus lectores por medio de su propia fe.

Normalmente, las personas que intentamos ayudar
son conscientes de sus faltas. Cuando alguien expre-
sa confianza en ellos, tiene un impacto significante.
iAnhelan que alguien confie en ellos! Esto me hace
pensar en los reportes conflictivos de los doce espias
que fueron a reconocer la tierra de Canaan. Diez de
ellos pintaron un cuadro morboso y deprimente que en
realidad era falso. Su reporte pesimista creé un sentir
de desesperacion. Los otros dos espias regresaron con
entusiasmo y confianza. Al final, su fe fue contagiosa y
cuando los israelitas entraron en Canaan, fueron victo-
riosos siempre que su fe no flaqueaba.

Te sorprenderas de como esta confianza puede
transformar a las personas desanimadas que vienen a ti
pidiendo ayuda. He visto a hombres fuertes llorar cuan-
do les cuento de mi visién de cémo Dios los podra usar
por medio de las lecciones que estan aprendiendo. Sin
embargo recuerda, tu confianza tiene que ser resultado
de la fe en Dios, no de fe en la persona con quien estas

trabajando.

Enséiiales las causas y los efectos

No os engafiéis; Dios no puede ser burlado: pues
todo lo que el hombre sembrare, eso también sega-

ra (Galatas 6:7).

A medida que reduzcas tu participacion, preguntate si
las personas a quienes estas ayudando han aprendido el
principio de la causa y el efecto, de la siembra y la siega.

Muchos no entienden la ley fundamental de sembrar y

IXIT WL LG 91

cosechar. Algunos casi no entienden que, si contindan
sacando mas de su cuenta bancaria de lo que deposi-
tan, el dinero se acabard. Son alin mas ignorantes de
como esta ley aplica a las relaciones interpersonales.
iEnsénales a los hombres a cortejar a su esposa; que-
daran sorprendidos del cambio que resultard en ella!
iPiensan que su trabajo se acabd una vez que se casa-
ron! No se les ocurre que invertir en una relaciéon puede
producir buenas ganancias. Muéstrales el fruto malo
que estan cosechando porque sembraron las semillas
equivocadas. Muéstrales el fruto bueno que cosecha-
ran al confesar su espiritu critico, su desconfianza y su

egoismo.

Ensénales a andar en el espiritu

Digo, pues: Andad en el Espiritu, y no satisfagdis los

deseos de la carne (Galatas 5:16).

Sé consciente de la tendencia de tomar todas las deci-
siones para las personas que estas ayudando. Recuerda
que la meta es restaurarlas, no manejarlas. No siempre
vas a estar para darles consejos; por tanto, deben desa-
rrollar su propia conexién con Dios. Camina con ellos en
sus decisiones, ayudandoles a basar sus decisiones so-
bre valores piadosos y metas personales. En tu papel de
maestro, pideles que evallen si cada decision esta basa-
da sobre su naturaleza carnal o la direccién del Espiritu
Santo. Enséfales a no tomar decisiones a la ligera, sino
a buscar direccién por medio de la oracion. Enséiales a
buscar consejo y a escudrinar las Escrituras. Sé paciente
conforme aprendan a alejarse de su naturaleza carnal y

a andar con el Espiritu.

Mide su fidelidad

Y que por la ley ninguno se justifica para con Dios,
es evidente, porque: El justo por la fe vivira

(Galatas 3:11).
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Como planeary lograr la restauracion — Marvin Wengerd

La fidelidad es una sefal de restauracién. El apdstol
Pablo no sabia si los Gélatas permanecerian fieles o si
volverian a caer en la esclavitud. Tu tampoco sabes si las
personas que estas ayudando seguirdn avanzando, pero
cuando comienzan a caminar por cuenta propia, podras
evaluar su fidelidad. No midas su fidelidad por su cuenta

bancaria. Tu meta no

es que se enriquezcan,

Debes
determinar

si laverdad

ha conquistado
la incredulidad
en las vidas de
las personas.

sino que sean fieles en
las cosas que deben ha-
cer. Jesus ensend que
“El que es fiel en lo muy
poco, también en lo
mas es fiel”! ;Cuan fie-
les son en los asuntos
pequenios? Esto incluye
mostrar la misma fide-
lidad con cinco ddlares
que piensan que mos-
trarian con quinientos. Incluye la fidelidad en asuntos

como el culto personal y ayudar a su cdnyuge.

¢Sera que laverdad ha conquistado
laincredulidad?

¢Me he hecho, pues, vuestro enemigo, por deciros la

verdad? (Galatas 4:16).

Si estds tratando con personas que tienen problemas
crénicos con sus finanzas y relaciones, estas tratando con
personas cuya incredulidad ha vencido a la verdad. Con
todo mi corazén creo que la verdad es el desinfectante
mas poderoso para el pecado. Jesus dijo: “y conoceréis
la verdad, y la verdad os hara libres”? Tendras que luchar

contra una cultura de consejeria que ama las ideas que

1 Lucas 16:10

esquivan la verdad. Tendrds que determinar si la verdad
ha conquistado la incredulidad en la vida de las perso-
nas. Por ejemplo, si les sefialas que su comportamiento
es autoprotector y ellos responden a la defensiva, sabras
que la verdad no ha vencido a la incredulidad. Si tratas
de hablar de su mentalidad de victima y ellos culpan al

fulano, sabras que la verdad no ha vencido.

;Tienen ellos los recursos para hacer
el bien?

Asi que, segun tengamos oportunidad, hagamos
bien a todos, y mayormente a los de la familia de la

fe (Galatas 6:10).

Cuando comienzas a notar que las personas que estas
ayudando tienen recursos espirituales, relacionales,
emocionales y econdmicos que pueden ofrecer a otros,
tu trabajo esta llegando a su fin. ;Puedes escuchar a Dios
decir:“de aqui en adelante, quiero contar con esa perso-
na para que haga algo para mi”? Tenemos un tremendo
privilegio y responsabilidad de ayudar a esas personas a
contribuir al reino.

Imagina el impacto que resultaria si tomamos algo
que estaba siendo destruido por el enemigo y lo trans-
formamos para que sea parta de la fuerza que pelea
en contra de la oscuridad. Eso es restauracién: cuando
el problema llega a ser parte de la solucién, y los que
toman del sistema comienzan a contribuir en lugar de
sacar.”Porque el Hijo del Hombre no ha venido para per-
der las almas de los hombres, sino para salvarlas™. jQué
privilegio tenemos de ayudar a levantar a aquellos que

han caido y participar en su restauracion!

3 Lucas 9:56
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PORTADA

E N nuestras iglesias creemos que es nuestro deber ofrecer consejo y

apoyo a los miembros que se hallan en dificultades econémicas.
Con frecuencia se les pide a los didconos o a otras personas que sirvan de
consejeros o fiduciarios. Ayudar a un hermano o a una familia de esta manera
es un acto de servicio. Casi siempre los problemas que se enfrentan son de-
safiantes y complejos; muchas veces son una mezcla de asuntos personales,

econdémicos y espirituales.

institucién Anabaptist Foundation (Fundacién anabaptista) ha reci-
bido varias peticiones en cuanto a proveer ensefianza para los lide-
res de las iglesias, consejeros econdmicos y fiduciarios. En respuesta a esta
necesidad, Anabaptist Foundation ha impartido el Seminario para didconos,
consejeros economicos y fiduciarios en varias comunidades. En este libro,
incluimos algunos de los temas presentados en estos seminarios, para que

tu puedas estudiarlos con mas atencion y enseféarselos a otros.

«%Anabaptist

Financial

55 Whisper Creck Drive, Lewisburg, PA 17837
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